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limpios

Pedro y el lobo

ndabamos acelerados en redaccion, al filo del cierre de edicién, cuando Pe-
dro ha eclipsado las elecciones (que tampoco han arrojado un resultado par-
ticularmente sorprendente). Las generales no seran a finales de afio, como
estaba previsto. Seran a finales de julio.

Lo que ha dicho Séanchez es que, aunque las elecciones tenian el alcance
que tenian (municipal y autonémico) “el sentido del voto traslada un mensaje que va
mas alla”, y que por eso considera necesaria “una clarificacién sobre la voluntad de los
espanoles y de las espafolas (...). Y solo hay un método infalible para solventar estas
dudas. Ese método es la democracia (...) y que los espafioles y las espafiolas tomen la
palabray se pronuncien sin demora para definir el rumbo politico del pais”.

Pues muy bien, que sea la voluntad de todos esos espafioles y de todas esas espa-
fiolas la que decida, que para eso esta la democracia. Una democracia por lo visto poco
guapa, que solo ha sido capaz de atraer al 63,9% “de los espafioles y de las espaiiolas”
a los que llama Pedro. Maximo absoluto de abstenci6n, pues nunca antes en toda la
historia de la democracia fueron tantos (12,8 millones) los que desoyeron la llamada
de unas locales. Triste registro (silenciado por los medios) que quiza deberia hacer
reflexionar a mas de uno.

El caso es que la voz de Pedro ha apagado los vitores al muy moderado Feijéoy a
la muy “cafiera” Ayuso, y ha dejado en el aire también tantas cosas que casi no sabe
uno por dénde empezar. ¢Por ejemplo? La directiva de las comunidades de energias
renovables, que se ha quedado sin trasponer.

Sera que Sanchez no ha tenido tiempo en su quinquenio (comenz6 a gobernar en
junio del 18 y la Directiva en cuestion entr6 en vigor ese afio, y debia estar traspuesta
en junio del 21). Vamos, que llevamos dos afos fuera de plazo, y que el asunto se ha
quedado en “modo espera” hasta cualquiera sabe cuando...

Esto del autoconsumo no deja de ser curioso. El PP lo congela durante un quin-
quenio largo con su impuesto al Sol (aplazando asi ese primer paso en la ruta de la
soberania energética, soberania 1.0) y el PSOE va y le suma otro lustro a la demora (el
autoconsumo es la linea de flotacién de la inmensa mayoria de las comunidades ener-
géticas, soberania 2.0).

¢Por qué seré que les cuesta tanto a PSOE y PP esto de la independencia? Energéti-
ca, quiero decir. (Por qué sera...?

Otro fiasco. La subasta eélica marina. Tras la publicacién, reciente, de los Planes
de Ordenamiento del Espacio Maritimo, el sector parecia definitivamente convencido
de que este afio 2023 seria... el afio. Sin embargo, y de repente, Pedro le ha hurta-
do seis meses al calendario y ahora la subasta edlica queda... en el aire. Si, toda una
oportunidad histérica (porque eso es lo que supone la eélica marina para la industria
espafiola)... en el aire.

&Y por qué? O, épara qué? Para que “los espaiioles y las espafiolas” tomen la pa-
labra el préximo 23 de julio y se pronuncien “sin demora para definir el rumbo politico
del pais”.

¢Y el lobo?

“.Nos puede asegurar que no volveremos al impuesto al Sol?”. Daniel Pérez, de
UNEF. Suya es esa pregunta, en una de las mesas redondas del Foro Solar de este pa-
sado mes de octubre. éRespuesta? “Lo que tengamos que hacer lo tenemos que hacer
conjuntamente”. Contesta Juan Bravo, vicesecretario econémico del PP. ¢Conclusion? El
PP no dice no al impuesto al Sol.

No. Negar. Negacion. Negacionismo.

“En Asturias ardié una parte importante del territorio asturiano (sic) y rapidamente
ustedes estan reemplazando estos bosques por parques edlicos, parques fotovoltai-
cos. Nuestros pescadores los reemplazan ustedes también por la aerogeneraciéon”.

José Maria Figaredo, portavoz de Vox, desde la tribuna del Congreso, este 10 de
mayo, en intervencion dirigida a la ministra del ramo.

“[Dicen ustedes que] estamos al borde del colapso
climatico (...). Es que ustedes se creen todas esas menti-
rasy lo que quieren hacer es sacrificar a nuestros pesca-
dores en ese altar dogmatico del cambio climéatico”.

No hay méas preguntas, sefioria.

}”%

Antonio Barrero F.
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m Estos son los puestos de trabajo que demanda
el sector de las renovables

El Ministerio para la Transicion Ecolé-
gica ha elaborado un estudio en el que
identifica por una parte los “yacimien-
tos de empleo” que va a alumbrar (que
esta alumbrando) la transicion en la
que estamos inmersos y, por otra, las
“nuevas competencias profesionales
y las capacidades técnicas” que van a
necesitar los trabajadores y trabajado-
ras de estos sectores. El Ministerio es-
tima que seran entre 107.000 y 135.000
los empleos generados cada aiio de
aqui a 2030 en “produccion renovable
(fotovoltaica y edlica)” y entre 33.000
y 88.000 los empleos generados al
aino en “rehabilitacion energética de
edificios y eficiencia energética”.

a Fundacién Biodiversidad y la Ofi-
cina Espanola de Cambio Climdtico
(Ministerio para la Transicién Eco-
l6gica y el Reto Demogréfico) aca-
ban de publicar el informe “Empleo
y transicién ecoldgica. Yacimientos de em-
pleo, transformacién laboral y retos formati-
vos en los sectores relacionados con el cambio
climético y la biodiversidad en Espana”. El
estudio tiene por objetivo “contribuir a im-

Ocupaciones prioritarias

pulsar la transicién ecoldgica apostando por
mejorar las capacidades y la formacién en los
sectores vinculados a esta transicién, ya que
el mercado laboral deberd responder con la
creacion de nuevos empleos y la reorientacién
o transformacién de los ya existentes”. Por
ello —anaden desde Transicién Ecolégica—,
cobran especial importancia “los procesos de
capacitacién profesional, ya que para lograr
una transformacién del mercado laboral es-
panol es necesario una transicién en la educa-
cidn, la capacitacién y la formacién”.

Con este trabajo, el Ministerio quiere
contribuir a “dar una respuesta rdpida al des-
ajuste de habilidades del mercado de traba-
jo, porque mds de tres cuartas partes de las
empresas de la Unién Europea se encuentran
con dificultades para encontrar trabajadores
con las capacidades necesarias”. Transicién
Ecoldgica estima que en la UE van a ser nece-
sarios entre 700.000 y un millén de empleos
verdes de aqui a 2030.

El informe Empleo y Transicién Ecold-
gica estd centrado en dos dmbitos (la miti-
gacién y adaptacion al cambio climdtico y la
conservacién y gestién de la biodiversidad),
ha identificado (1) los principales ejes de
transicién ecolégica que pueden considerarse
nuevas oportunidades de empleo, (2) las ocu-
paciones prioritarias, (3) las principales com-

petencias para la prictica profesional de estas
ocupaciones, (4) los medios e instrumentos
clave en el proceso de capacitacién y (5) las
actuaciones para la mejora del sistema forma-
tivo espafiol y las politicas activas de empleo.

SECTORES PRIORITARIOS

Tras un proceso consultivo a casi 170 agentes
clave, los resultados de este estudio —explica
el Ministerio— identifican 14 sectores prio-
ritarios “con un elevado potencial transfor-
mador, de reconversion y de generacién de
empleos™ siete en el dmbito del cambio cli-
midtico (mitigacién y adaptacién) y siete en
el 4mbito de la biodiversidad (conservacién y
desarrollo de la infraestructura verde, la co-
nectividad y la restauracién ecoldgica).

Entre los ¢jes de mitigacién y adaptacién
al cambio climdtico, se incluyen la produc-
cién de energfa renovable (edlica y fotovoltai-
ca), la rehabilitacién energética de edificios,
los medios de transporte electrificados (vehi-
culo eléctrico) o la construccién de viviendas
de bajo consumo.

En todo caso —matizan desde el Ministe-
rio—, esta transicién producird una transfor-
macién “de todos los sectores productivos, ya
que habrd necesidades a lo largo de toda la
cadena de valor, y todos los sectores, en dife-
rente medida, se verdn afectados”.

EJES DE TRANSICION CC OCUPACIONES PRIORITARIAS ANALIZADAS

6 ENERGIAS RENOVABLES

. y - O 1 1alizad
Arquitecto/a o ingeniero/a inrs)tirg:icg: es;‘[ﬁc:; !za d: v
EJE 1. Rehabilitacién especialista en eficiencia P —— ge eﬁcieJncia
energética de edificios y 1 Project manager 2 energética y rehabilitacion & x ¥ d
4 SER energética y medioambiental
eficiencia energética energética de edificios
Uefe/a de obra) (de placas solares, ventanas de
cierre hermético, electricista,)
Técnico/a financiero/a con
EJE 2. Construccion de Técnico/a en certificacion _ESPECIH!IZBCIén =0 Técnico/a energético/a para la
A . 4 : e 5 instalaciones de EERR, 6 il 24 g
viviendas de bajo consumo energética y sostenibilidad " » " Administracion Publica
eficiencia energética y
medioambiental
EJE 3. Medio urbano: Técnico/a especialista en
Urbanismo y movilidad 7 Técnico urbanista 8 planificacién y movilidad
sostenible urbana
EJE 4. Produccion de energia Ingeniero/a industrial o z Instalafine/n de s!stemas
A : = Project manager de solares fotovoltaicos
renovable (fotovoltaica y 9 aeronautico de sistemas de 10 . = 11 L4 -
instalaciones de EERR (electricista, mecanico/a,
edlica) EERR N
electronico/a)
EJE 5. Emergencias climaticas: Especialista en planes o Ansiistideresaos
Proteccion y respuesta frente | 12 medidas de contingencia de 13 S 9 14 Ingeniero/a informatico/a
% 8 5 climaticos
a eventos extremos riesgo climéatico
T —— - I aTeoa e Operaljlo/a de c?dena de Ope.rarlo/a de montaje en
. } . montaje en fabricas de fabricas de baterias y
electrificados (vehiculo 15 componentes de vehiculo 16 g 17
g g vehiculos eléctricos y cargadores de vehiculos
eléctrico) eléctrico A
componentes eléctricos
Experto/a en disefio de Operario/a de planta de
EJE 7. Economia circular 18 modelos de negocio en 19 tratamiento y valoracién de 20 Ecodisefiador/a
economia circular residuos
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14 sectores prioritarios identificados “por su potencial transformador,
de reconversion y de generacion de empleos”

= CC1: Rehabilitacién energética de edificios y eficiencia energética
» CC2: Construccidn de viviendas de bajo consumo

Ejes de mitigacion « CC3: Medio urbano: Urbanismo y movilidad sostenible
y adaptacién al * CC4: Produccidn de energia renovable (fotovoltaica y edlica)
cambio climatico » CC5: Emergencias climaticas: Proteccidn y respuesta frente a eventos extremos

Ejes de
conservacion de
la biodiversidad

OCUPACIONES

Ademds, el estudio identifica qué ocupacio-
nes, tanto nuevas como existentes, deberdn
crearse o reorientarse. Asi, han sido identifi-
cadas 40 ocupaciones estratégicas para alcan-
zar en la préxima década la transicién ecold-
gica. Los criterios que se han establecido para
esta determinacién estdn relacionados con
la relevancia que tiene la ocupacién (mayor
demanda de empleo, potencial de creacién

ENERGIAS RENOVABLES

Aprovecha la energia del sol

Aprovecha |a energia solar como fuente de consumo ilimitada,

» CC6: Medios de transporte electrificados (vehiculo eléctrico)
* CC7: Economia circular

= BIO1: Renaturalizacién urbana

* BIO2: Gestion del patrimonio natural y las dreas protegidas

* BIO3: Restauracion ecoldgica

* BIO4: Turismo de naturaleza sostenible

« BIOS: Explotaciones agropecuarias sostenibles (agricult., ganaderia, apicultura)
= BIO6: Pesca y acuicultura sostenibles

* BIO7: Gestion forestal sostenible

de empleo nuevo o en sectores en proceso de
reconversion, dificultad para cubrir el pues-
to, necesidad urgente de transformacién o re-
conversién, y ocupacion crucial para la tran-
sicién porque sin ella no se puede realizar).
Finalmente, el estudio detalla las “ne-
cesidades de capacitacién y formacién que
deberdn cubrirse” y propone directrices para
tener en cuenta en futuras politicas publicas
de empleo. Por ello, recoge unas recomen-

para optimizar la eficiencia de tu instalacion, disminuir tu

AR

The Future is Efficiency
circutor.com

consumo de red y obtener el mayor ahorro posible.

daciones para establecer un ecosistema cola-
borativo publico—privado (Administracién,
agentes sociales, empresas y sindicatos) en
la formacién reglada, profesional y para el
empleo, con un mayor contenido prictico,
una oferta mds especializada, una evaluacion
y acreditacién permanente de competencias
profesionales, y la aplicacién de nuevas me-
todologias innovadoras y pricticas, como las
metodologfas “aprender trabajando”.

ProGRAMA EMPLEAVERDE+

Para contribuir a dar respuesta a las necesi-
dades detectadas en el estudio, la Fundacién
Biodiversidad, como Organismo Intermedio
de Gestion del Fondo Social Europeo Plus
(FSE+), pone en marcha una nueva etapa del
Programa EmpleaVerde.

El nuevo Programa EmpleaVerde+ res-
ponderd a las necesidades de capacitacién
identificadas en este estudio, e impulsard la
economfa verde a través de la capacitacién,
para mejorar las competencias para el empleo
y el emprendimiento.

Para ello, a través de convocatorias, se
apoyardn “proyectos de mejora de compe-
tencias y capacidades, en el marco de una
cultura de aprendizaje permanente”. Ademds
de los proyectos tradicionales de capacita-
cién, existe la posibilidad —explican desde el
Ministerio— de incluir propuestas con meto-
dologias de “aprender trabajando”, que com-
binan la teorfa con la prictica en el mismo
entorno laboral, con la consiguiente mejora
de la empleabilidad.

Este programa cuenta con una dotacién
de 44 millones de euros y estd previsto se pu-
blique la primera convocatoria, dotada con 22
millones de euros, en los proximos meses. ll

Circuter
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PATAS ARRIBA

iPoner barreras al campo - 2 (léase,
poner barreras a las comunidades de
energias renovables)!

N

a propuesta de Real Decreto para regular las comunidades energéti-

A cas que el pasado 21 de abril hizo publico el Miteco, introduce nue-

peciE . vas barreras que vulneran los derechos que garantizan las Directivas
Pigsi;el‘ite de Eurosolar EurOpeqS' . . .
Esparia La Directiva (UE) 2018/2001, garantiza el derecho y la responsabilidad

-3 pep.puigiboix@gmail.com

de la ciudadania europea a generar energia mediante fuentes de energia
renovables, a crear comunidades de energia renovable y a utilizar la ener-
gia generada por instalaciones de generacion propiedad de la comunidad.
La Directiva utiliza la palabra “proximity” en su Articulo 2 (16) (@): “members that are located in the
proximity of the renewable energy projects”. Y el proyecto de Real Decreto se limita a traducir la
frase: “miembros que estan situados en las proximidades de los proyectos de energias renovables™.

El Diccionario de la lengua (RAE), define la palabra ‘proximidad’
como ‘lugar préximo’. Y el significado del adjetivo ‘proximo’ como

‘cercano, que dista poco en el espacio o en el tiempo’. Y el adjetivo Lz pmpl{eSta de RD, tal
indefinido ‘poco’, como ‘en ndmero, cantidad o intensidad escasos ~ COMO esta redactada, en
respecto de lo regular, ordinario o preciso’ y como ‘en nimero, can- el casode adoptarse, es
tidad o intensidad insuficientes en relacién con cierto valor contex-  una clara vulneracion del
tualmente determinado’. ‘ o derecho europeo, pues
Cuando las personas se desplazaban a pie o con carruajes tira- limita el derecho de la
dos por animales, la proximidad tenia un significado determinado. A ?)
En el siglo XX, con la automocion, cambi6 radicalmente el significa- CIUdafiama del Estado
do de la palabra. Y en pleno siglo XXI, con las tecnologias digitales espaiiol, agrupada en
de comunicacién y transmision de datos, la palabra tiene un signifi- comunidades

cado radicalmente diferente que el que ha tenido en el pasado, dado
que hoy disponemos de tecnologias (blockchain), que rompen dras-
ticamente con las viejas concepciones de ‘proximidad’.

Ademas, el Articulo 4 del proyecto de RD, determina los requisitos aplicables a las comunidades
de energias renovables, y en el apartado €) sub-apartados i) ii) iii) se diferencia, de forma arbitraria
y discriminatoria, en funcién del tamafo del municipio donde viven los miembros de la comunidad,
discriminando y conculcando los derechos de los futuros miembros de una comunidad, plenamente
garantizados por la Directiva.

La propuesta de RD, tal como esta redactada, en el caso de adoptarse, es una clara vulneracion
del derecho europeo, pues limita el derecho de la ciudadania del Estado espafiol, agrupada en comu-
nidades, pues solo autorizaria a utilizar la energia generada a aquellos miembros situados en deter-
minados limites territoriales dentro de los cuales esta la instalacién de generacion de energia reno-
vable propiedad de la comunidad o dentro de un radio de 5 km a la redonda del emplazamiento (caso
de municipios de mas de 50.000 habitantes). Tampoco toma en consideracion las huertas y plantas
solares comunitarias existentes, como tampoco el alin (inico proyecto eélico comunitario existente.

En el mundo actual existen dos tipos de comunidades: 1) comunidades de localidad y 2) comu-
nidades de interés, tal como se evidenci6 en los primeros congresos europeos que trataron el tema
de energia comunitaria.

Las comunidades de localidad la forman personas que viven en una zona geografica concreta,
que deciden aprovechar alglin tipo de energia renovable que se manifiesta en la zona donde viven.

Las comunidades de interés la forman personas que, viviendo en diferentes lugares, comparten
un interés comin para promover un proyecto de generacion renovable en un lugar concreto, alejado
de los lugares donde habitan.

Por ello no se comprende que el proyecto de Real Decreto se limite simplemente a traducir lo que
dice el texto original de la Directiva.

Es hora de demostrar que el gobierno aplica el contenido de la Directiva Europea sobre reno-
vables de forma que puedan materializarse ambos tipos de comunidades, para que la ciudadania
vea garantizado el derecho a generar en comunidad y también garantizado el derecho a utilizar la
energia generada por las instalaciones de la comunidad independientemente del territorio donde
habitan los miembros de la comunidad e independientemente del tamafio de la poblacion.
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¥ Espana 100%
renovable
durante 8 horas

os parques solares y

edlicos de Espafia han

generado este 16 de

mayo, durante ocho
horas, entre las diez y cuarto de
la mafana (10.15 horas) y las
seis y veinte de la tarde (18.20
horas), mds electricidad que
la que el pais (47 millones de
habitantes) ha demandado en
ese lapso. Segtin Red Eléctrica
de Espana, que es el operador
del sistema eléctrico nacional,
durante esas mds de ocho ho-
ras, la demanda nunca ha su-
perado los 26.506 megavatios
hora, mientras que la oferta de
energia renovable (fotovoltaica,
termosolar y edlica) siempre ha
superado ese listén.

Asi, dos fuentes limpias
de energfa (el viento y el Sol)
han producido durante varias
horas, en la cuarta mayor eco-
nomifa de la Unién Europea,
electricidad suficiente como
para atender el cien por cien
de la demanda. El hito, nunca
antes alcanzado en un lapso
tan prolongado, alcanza ma-
yor relevancia atin por el hecho
de haberse logrado en un dia
laborable (martes). Ademds,
coincide curiosamente con
una parada nuclear imprevista,
la de Almaraz II (1.044 me-
gavatios de potencia), que ha
sufrido un problema técnico,
que ha obligado a los propie-
tarios de la central (Iberdrola,
Endesa y Naturgy) a parar el
reactor. La parada, no progra-
mada pues, se ha venido a su-
mar a las de otros dos reactores
nucleares: los de Ascé I (1.032
megavatios de potencia) y Al-
maraz [ (1.049 MW), ambos
en proceso de recarga. En to-
tal, pues, han coincidido 3.125
megavatios de potencia nuclear
(de los 7.117 megas que hay en
Espafia) fuera de servicio.

Mds informacion
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m Bruselas adjudica a Francia y no a Espafa la primera

gigafactoria europea de placas solares

La impulsan la empresa Holosolis,
fundada por el grupo inmobiliario
francés IDEC, la empresa gala TSE,
especializada en agrovoltaica (inte-
gracion de instalaciones solares en
explotaciones agricolas) y EIT InnoE-
nergy, “motor de innovacién para la
energia sostenible” (centro apoyado
por el Instituto Europeo de Innovacion
y Tecnologia, organismo de la Unién
Europea). Segin EIT, “tras un minu-
cioso proceso de estudio”, Holosolis
eligio Francia “por el saber hacery la
disponibilidad de su mano de obra, la
calidad de sus infraestructuras y el
caracter poco emisor de carbono de la
energia fabricada en el pais" (Francia
es la primera potencia nuclear de la
Unién Europea).

a fébrica, que serd ubicada en Ham-
bach, cerca de Sarreguemines (Mose-
la), empezard a producir en 2025 y, a
pleno rendimiento, tendrd una capa-
cidad anual de produccién de 10 millones de
modulos fotovoltaicos (5.000 megavatios),
potencia suficiente como para atender las ne-
cesidades energéticas de un millén de hoga-
res europeos. Segun EIT, la gigafactoria es-
tard “plenamente operativa” a partir de 2027
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y empleard a 1.700 personas, “la mayoria de
las cuales serdn contratadas en la regién de
Grand Esty en la zona de Sarreguemine, con
el apoyo de la asociacién Péle Emploi”. El
objetivo de esta iniciativa —explican desde
EIT- es “acelerar las capacidades solares de
Europa para garantizar la seguridad energé-
tica continental”. La fibrica tendrd una ca-
pacidad de produccién casi un 70% superior
a la de la mayor factoria europea actual.
China es actualmente responsable del
suministro del 80% de los médulos fotovol-
taicos que son instalados en el mundo (frente
al 3% de la Unién Europea). “Fabricaremos
los médulos més eficientes desde el punto de
vista energético —ha adelantado Jan Jacob
Boom-Wichers, director general de Holo-
solis—, incorporando las dltimas tecnologias
fotovoltaicas, con la menor huella de carbo-
no y las normas sociales mds estrictas. Los
efectos de escala y la automatizacién de la
linea —ha afiadido— nos permitirdn competir
con los gigantes mundiales del sector. Nues-
tros médulos se destinardn a tres mercados
principales: cubiertas residenciales, cubiertas
industriales y comerciales, y agrovoltaica”.

REPowerEU

La nueva gigafébrica se anuncia como parte
del plan REPowerEU, lanzado por la Comi-
sién Europea en 2022. La idea fuerza que la
mueve es acelerar el avance hacia el objeti-

vo del plan de tener operativos en la UE en
el afio 2030 hasta sciscientos gigavatios de
potencia solar fotovoltaica (600.000 mega-
vatios, MW). Ahora mismo hay 150.000. La
UE pretende pues cuadruplicar la potencia
de su parque solar fotovoltaico en siete afios.

La gigafdbrica es asf mismo una de las
iniciativas bandera de la Alianza Industrial
Solar y Fotovoltaica Europea (ESIA) para (1)
reindustrializar Europa, (2) alcanzar unos
objetivos de descarbonizacién que ahora son
mids elevados (reduccién del 55% de los ga-
ses de efecto invernadero entre 1990 y 2030,
acuerdo adoptado en el marco del plan RE-
PowerEU) y (3) apoyar la seguridad energé-
tica (frente a la dependencia que padece la
UE con respecto de naciones no amigas).

Holosolis ha sido creada por tres empre-
sas: el grupo inmobiliario IDEC, la empresa
“agrovoltaica” TSE y EIT InnoEnergy (ini-
ciativa impulsada desde la propia Comisién
Europea).

PRIMERA REFERENCIA INDUSTRIAL UE

Segun el director ejecutivo de EIT, Diego
Pavia, “Holosolis serd sin duda la primera
referencia industrial de la Alianza Industrial
Solar Europea que estamos liderando. Con
sus 5 GW de produccién, Holosolis contri-
buird a mds del 15% del objetivo de la Alian-
za: una capacidad anual de 30 GW de aqui a
2025, lo que corresponde a 60.000 millones
de euros de nuevo PIB anual en Europayala
creacién de mds de 400.000 nuevos empleos
(directos e indirectos)”.

La gigafactoria ocupard unas 50 hec-
tdreas y cuenta con espacio para futuribles
ampliaciones a medida —explican desde
EIT- que se integren nuevas tecnologias y
capacidades de fabricacién.

Segtin el equipo directivo de TSE, “hay
muchas razones por las que estamos conten-
tos y orgullosos de participar en este pro-
yecto de creacién de una gigafactorfa para
la produccién de médulos solares con bajas
emisiones de carbono. En primer lugar, por
supuesto, la ubicacién, en Francia, con todo
lo que ello conlleva en términos de puestos
de trabajo, pero también de aumento de las
competencias y de soberanfa energética”.

En segundo lugar —afiaden desde TSE—,
la propia produccién “debe permitir a nues-
tro pais y a Europa recrear una verdadera
industria y repatriar competencias tecnold-
gicas”. La empresa francesa, que se ha fijado
como objetivo el desarrollo de diez gigava-
tios de proyectos solares “en un plazo de



10 afos”, ha anunciado que aportard a este
proyecto “su visidn, la calidad de sus conoci-
mientos técnicos, su experiencia del mercado
y su capacidad de innovacién en un sector
tan esencial como en constante evolucién”.

También ha destacado la dimensién de
la “soberanfa” que entrana este proyecto el
presidente del Grupo IDEC, Patrice Lafar-
gue: “nos atrajo el compromiso de Holosolis
y sus equipos con el desarrollo de la energfa
verde y la descarbonizacién, integrandose al
mismo tiempo en una légica de soberania
europea ¢ independencia energética. La em-
presa es innovadora y generadora de valor, y
creard muchos puestos de trabajo”.

EIT INNOENERGY

El Instituto Europeo de Innovacién y Tecno-
logia (European Institute of Innovation and
Technology, EIT) es un organismo depen-
diente de la Unién Europea (UE). Fue crea-
do con el fin de “ayudar a las empresas, a las
instituciones educativas y a las de investiga-
cién a trabajar juntas para crear un entorno
propicio para la innovacién y el emprendi-
miento en Europa”. Su misién es maximizar
la capacidad de innovacién de esos tres acto-
res, que integran lo que EIT denomina “el
tridngulo del conocimiento”, y fomentar asi
la competitividad de la UE.

V2 HUAWE]

InnoEnergy es una iniciativa de EIT,
lanzada en Budapest en 2009, que persigue
un objetivo muy concreto: instituirse en
“el primer motor de la innovacién y el em-
prendimiento en energia sostenible en toda
Europa”. Por eso —explican en innoenergy.
com—, “fomentamos el contacto a nivel euro-
peo entre inventores e industria, licenciados
y empleadores, investigadores y emprende-

=

dores, y empresas y mercados; y apoyamos
la innovacién e invertimos en cada una de
las etapas del proceso: desde el aula hasta los
clientes finales™.

EIT InnoEnergy apoya e invierte en in-
novacién en cada etapa del camino, desde el
talento humano hasta el cliente final.

Mds informacién

-3 jnnoenergy.com

ENERGIA INTELIGENTE PARA UNA VIDAMEIOR

sidential Smart _PV Soluti‘ ,

e —


https://wattkraft.es/

12 ENERGIAS RENOVABLES

P I N I (m) N
PARA BINGO

China y el cambio climatico

contra los efectos del cambio climatico. Reducir las emi-
siones de gases contaminantes es clave para conseguir
este fundamental objetivo a medio plazo, pero existe un efec-
to mas inmediato asociado a la reduccién de emisiones y no es

E xiste un consenso unanime sobre la necesidad de luchar

Jorge Gonzalez Cortés otro que la mejora de la calidad del aire de las ciudades.
Vicepresidente de Gesternova En paises como China, este objetivo se ha convertido en algo
> joonzalezcortes@gesternoa.com prioritario y se han propuesto que parte de la solucion pase por

el autoconsumo. Llenar de paneles fotovoltaicos las cubiertas

de los edificios de las megaciudades chinas, no es cualquier

cosay permite a las empresasy a los ciudadanos incluso ingre-
sar dinero con la venta de energia excedente.

Segln Bloomberg, aproximadamente uno de cada cinco paneles fotovoltaicos que se ins-
talaron en el mundo en 2022, acab6 en un tejado chino, lo que sitda al pais asiatico como el
de mayor potencia instalada de autoconsumo en el mundo. La segunda posicion esta ocu-
pada por EEUU, a quien China le disputa la hegemonia econémica mundial. Quizas podamos
descubrir alguna correlacion entre el crecimiento econémico
y la expansion de las energias renovables, porque el tercer

pais detras de EEUU es India, donde una deficiente red de Prefiero los ritmos de
transporte y distribucion impide el desarrollo del vehiculo  cracimiento sostenidos
eléctrico, pero hace que la generacion distribuida que propor- tenibl l
ciona el autoconsumo resuelva muchos de los problemas de 'ysos Al e.s éné
garantia de suministro en su sistema eléctrico. tiempo a los picos que
Siguen por supuesto apostando en China por las gran- solo generan problemas
des plantas solares y los parques eélicos, ademas de por el de suministro a los
carbén o el gas como principales fuentes de energia, pero es instaladores y malas
una esperanza que para 2060, Xi persiga el objetivo de ser s e
“Carbon Neutral” en 2060. Si, ya sé que el objetivo podria ser experlenc!as alos
consumidores

méas ambicioso por la urgencia climatica, pero es algo que no
podemos cambiar y que podria ser peor.

Y es que no hay economia que se resista a las bondades
del autoconsumo, que esta, ademas, llamado a facilitar el acceso a la electricidad a los 950
millones de personas, mas de una décima parte de la poblacion mundial, que hoy alcanzan
a disfrutar de sus ventajas.

Espafia se sit(ia, de nuevo seglin Bloomberg NEF, sexto en el ranking mundial después
de Alemaniay por delante de la también soleada Polonia. Dado nuestro nivel de radiacion, es
evidente que tenemos un amplisimo margen de mejora y mucho futuro por delante para una
industria en la que podemos ser fuertes en Europa.

En nuestro pais, el ritmo de instalacién de sistemas de autoconsumo ha disminuido en el
Gltimo trimestre, generando cierta inquietud en el sector, que compara la situacion con los
meses anteriores, donde la demanda venia espoleada por los altisimos precios del mercado
mayorista. Personalmente, prefiero los ritmos de crecimiento sostenidos y sostenibles en
el tiempo a los picos que solo generan problemas de suministro a los instaladores y malas
experiencias a los consumidores.

La extension de la excepcion ibérica deja patente la incertidumbre que se va a mante-
ner a corto plazo sobre los precios internacionales del gas, y de forma distorsionada puede
contribuir a que los consumidores dejen de ver el autoconsumo como una medida de ahorro
energético; pero como he dicho tantas veces, la eficiencia debe mirarse a través de unas ga-
fas progresivas que nos permitan divisar el hoy y el mahana. Ademas, una hipotética reforma
de los mercados en Europa, no parece que pueda llegar a tiempo para resolver los problemas
de 2023 y dificilmente los de 2024.

En cambio, los que de forma agil optaron por el autoconsumo antes del rally alcista de
precios de la electricidad, o los que reaccionaron a tiempo, han visto coémo su decisién ha
sido el mejor refugio contra la volatilidad y podran amortizar sus inversiones en un periodo
de tiempo verdaderamente breve.
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W Edlicay solar
sealianenla
Energy Storage
Coalition

ruselas ha acogido en mayo
el acto de lanzamiento de
la coalicién europea para
el almacenamiento de
energia (Energy Storage Coalition),
en el que han participado més de 150
actores (politicos, industriales y em-
presariales) del escenario energético
europeo. Entre ellos, la comisaria
europea de Energia, Kadri Simson;
la directora ejecutiva de SolarPower
Europe (que es la asociacién del sec-
tor solar fotovoltaico europeo), Wal-
burga Hemetsberger; su homologo
en WindEurope, Giles Dickson; y
el secretario general de la asociacién
europea para el almacenamiento de
energfa (European Association for
Storage of Energy, EASE). Impulsa
asi mismo esta coalicion la organiza-
cién Breakthrough Energy, liderada
por Bill Gates. El objetivo principal
de la Energy Storage Coalition es
acelerar la descarbonizacién del sis-
tema energético europeo mediante la
implementacién de soluciones soste-
nibles de almacenamiento de energfa
limpia que faciliten una mayor inte-
gracién de las energfas renovables.
Los principales impulsores de
la Coalicién sostienen que el alma-
cenamiento de energfa puede pro-
porcionar al sistema la flexibilidad
necesaria para asegurar que la Unién
Europea materializa sus objetivos
de descarbonizacién, a la par que
refuerza la seguridad energética y
logra precios mds bajos para la ener-
gfa. El director senior para Europa
de Breakthrough Energy, Philipp
Offenberg, ha insistido en ese senti-
do en la necesidad "critica" de unos
marcos politicos y regulatorios que
atraigan inversores que hagan posi-
ble avanzar, en la escala precisa y a
largo plazo, en el desarrollo de so-
luciones tecnolégicas de almacena-
miento.

Mds informacién
- energystoragecoalition.eu
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m Ni bombeos ni fotovoltaica con baterias, los ingenieros

dicen termosolar

Porque es capaz de almacenar durante

el dia el calor del Sol para generar
electricidad con él durante la noche;
porque sus sistemas de almacenamiento
de ese calor (tanques de sales térmicas)
son mas baratos que la fotovoltaica +
baterias o que los bombeos; porque

sus tanques pueden almacenar ademas
(mediante resistencias) excedentes
edlicos (lo que incrementa alin mas la
gestionabilidad de la termosolar); porque
es una tecnologia netamente espaiiola
(centros de I+D como la Plataforma Solar
de Almeria o ingenierias nacionales como
Sener, Acciona o Abengoa son lideres
mundiales en termosolar); y porque su
capacidad de regulacion primaria de la
frecuencia de red es superior a la de las
centrales de ciclo combinado. Eso, entre
otras cosas.

ensaje absolutamente inequi-
voco del Colegio de Ingenieros
Industriales de Madrid, insti-
tucién con mds de 70 anos de
historia y casi 10.000 colegiados que ha di-

fundido hoy un comunicado, que firma su
grupo de expertos de la Comisién de Ener-
gfa, en el que califica de “esencial ”la puesta
en marcha “lo antes posible”de un programa
de subastas® con cupo para energfa termoso-
lar que permita iniciar los proyectos de “al
menos una central termosolar por afio” de
entre 100 y 150 megavatios de potencia en
el periodo 2023-2025. Espafia, que es “lider
mundial en este tipo de generacién eléctrica,
tanto en potencia instalada como en capa-
cidad tecnolégica”, cuenta ahora mismo —
recuerdan los ingenieros— con 50 centrales
termosolares: 2.300 megavatios de potencia
en total, lo que supone aproximadamente un
tercio de la capacidad mundial. Ahora mis-
mo no hay pais en todo el mundo que cuente
con un parque termosolar de esas dimensio-
nes. Ademds, empresas espafiolas estdn pre-
sentes en mds de tres cuartas partes de todos
los proyectos del mundo.

A pesar de ello, Espafia no ha anadido a
su parque termosolar un solo megavatio desde
2013, cuando entrd en operacién la tltima de
sus centrales (todas fueron construidas entre
2007 y 2013). Y, desde entonces —apuntan
desde el Colegio de Ingenieros—, el sector vive
una situacién de impasse en el pais.

Para superar el paréntesis, que dura ya
una década, el Gobierno aprobé en 2020 el
Plan Nacional Integrado de Energia y Clima
2021-2030, uno de cuyos objetivos es des-
plegar 5.000 megavatios de nueva potencia
termosolar a lo largo de esta década, lo que
conducirfa a Espafia a contar con un parque
termosolar de 7.303 MW en el ano 2030.
Y “la razén principal por la que el Plan ha
apostado por esta tecnologia —explica Jaime
Segarra, experto del Colegio de Ingenieros—
es por su capacidad de almacenamiento, pu-
diendo aportar electricidad al sistema inclu-
so en horas nocturnas”.

Las plantas fotovoltaicas pueden lograr
una gestionabilidad similar mediante la ins-
talacién adicional de baterfas, reconoce el
Colegio. El problema —advierten los ingenie-
ros— es que ello conlleva “un coste por uni-
dad de energfa eléctrica almacenada varias
veces mayor que los almacenamientos de las
centrales termosolares, que se suelen llevar a
cabo mediante almacenamiento de calor en
tanques de sales fundidas”.

La tecnologfa termosolar es capaz de
generar durante 24 horas consecutivas (la
primera central en hacerlo fue la sevillana
Gemasolar en 2011) y se postula asi, en fin,
como sustituta del gas durante la noche.

LA SITUACION ACTUAL EN EsPARA

El Gobierno establecié un calendario de
subastas para la asignacion del régimen eco-
némico de energfas renovables (o sea, para
concretar a qué precio se pagard el megavatio
hora producido por una central termosolar).
Ese calendario indica los volimenes mini-
mos de potencia acumulada para cada tec-
nologia (fotovoltaica, eélica, termosolar) en
el periodo 2020-2025.

Sin embargo —explican los ingenieros—, el
volumen minimo establecido para la termo-
solar era de solo seiscientos megavatios (600
MW) para ese periodo, con doscientos mega-
vatios en 2021, 2023 y 2025.

“Este calendario —advierte Segarra— hacia
practicamente imposible el cumplimiento de
los objetivos del Plan Nacional Integrado de
Energfa y Clima de 5.000 MW en el marco
2030, especialmente teniendo en cuenta los
largos plazos de ejecucién de los proyectos
termosolares, que son de un minimo de tres
afos, lo que dejarfa solo otros dos afios (2026
y 2027) para iniciar proyectos por un total de
4.400 MW

Con un afio de retraso —recuerdan desde
el Colegio madrilefio—, el Gobierno convocé
en octubre de 2022 una subasta con cupos de
potencia por tecnologfas, reservando para la
termosolar 200 MW (esa ha sido la primera
subasta termosolar de la historia de Espafa).

Desafortunadamente —afaden los inge-
nieros—, la subasta quedé desierta en lo refe-
rido a la termosolar, ya que los precios ofer-
tados fueron superiores al precio de reserva o
de corte previsto, precios que no se han hecho
publicos.

COSTES POR UNIDAD ALMACENADA

Pues bien —advierten los ingenieros—, si el
Gobierno no apuesta por los 5.000 MW de
potencia con unos 50 o 60 gigavatios hora
de capacidad de almacenamiento asociada,
y lo que se plantea es reemplazar esta solu-
cién por fotovoltaica mds plantas adiciona-
les de almacenamiento mediante baterfas o
por bombeos, estarfamos ante unos “costes
especificos por unidad almacenada mucho
mids altos y costes finales de la electricidad
generada en periodos sin Sol —apunta Sega-
rra— seguramente mds altos también, lo que
elevaria los costes medios previstos de gene-
racién del sistema en 2030”.

Otra opcién seria dar mds protagonismo
en periodos sin Sol a las centrales existentes
de ciclo combinado de gas natural, pero ahi
—vuelven a advertir desde el Colegio madrile-



Estas son las virtudes de la termosolar que destaca el Colegio

1. La fraccion del valor afiadido en Espafia de sus costes de inversion seria mucho mayor
que en el caso de las plantas fotovoltaicas y las baterfas, lo que reduciria el impacto nega-
tivo de las grandes inversiones requeridas en la balanza de pagos, a compensar posterior-
mente con la reduccién de las importaciones de gas natural.

2. Lainstalacién en Espafa de varias centrales termosolares de dltima generacion, de to-
rre central, deberia tener un impacto altamente positivo en las empresas de ingenieria y
construccion espaiolas, que podria situarlas de nuevo como lideres mundiales de esta
tecnologia solar todavia en fase de consolidacion comercial.

3. Sus generadores sincronos accionados por turbina de vapor tendrfan capacidad intrin-
seca de regulacion primaria de la frecuencia de red, superando en este aspecto incluso a
las centrales de ciclo combinado relevadas.

4. Ofrecerian la posibilidad de emplear en otofno-invierno y en cualquier otro dia con baja
captacion solar, su capacidad de almacenamiento sobrante para almacenar mediante re-
sistencias posibles excedentes de produccion eélica de muy bajo precio, lo que incremen-
taria la capacidad global de almacenamiento y por tanto la capacidad del sistema eléctrico
de gestionar la oferta de energia, reduciendo ademas su coste medio de generacion.

5. Ofrecerian la posibilidad de hibridarse en el futuro con turbinas de gas alimentadas por
H2, biometano o gas natural, para garantizar su potencia eléctrica de disefio incluso en
dias totalmente cubiertos, lo que permitiria prescindir de una potencia equivalente de res-
paldo del sistema mediante ciclos combinados, ya que tendrian la misma gestionabilidad.

6. Su desarrollo deberia permitirles desempefiar un importante papel en la descarboniza-
cion del suministro de energia térmica industrial de media y alta temperatura. Los exper-
tos del Colegio Oficial de Ingenieros Industriales de Madrid se ofrecen a colaborar para que
los proyectos puedan avanzar en su obligada contribucion hacia un sistema mas competi-
tivo, seguro y sostenible.

fio— estarfamos ante “un coste de generacién
poco predecible, pero que puede llegar a ser
muy elevado, y a lo que habria que unir las
consecuencias del posible incumplimiento de
los compromisos con la UE".

LA posTurA DEL COLEGIO

El Colegio considera que la apuesta por la
termosolar en los términos que indica el
Plan Nacional Integrado de Energia y Cli-
ma 2021-2030 es “acertada”, pero alerta: el
ritmo de penetracién de esta tecnologia es “a
todas luces insuficiente”.

Los ingenieros lo tienen claro: “la muy
probable reduccién del coste medio de gene-
racién que aportarfan las centrales termosola-
res frente a otras alternativas ya presentadas es
solo una de las importantes ventajas adiciona-
les que tendrian este tipo de centrales”.

Dieciocho de las 50 centrales termosola-
res espafiolas pueden acumular el calor del
Sol en grandes tanques de sales. Su capacidad
de almacenamiento eléctrico equivale a 6.675
megavatios hora, con una potencia de entrega
de 870 megas (MW). Una baterfa solo pue-
de aportar firmeza en momentos de estrés de
hasta 2 6 4 horas. Una termosolar puede ser la
carga base nocturna renovable. ll
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Por favor, electrificacion

N

n los medios de transporte piblico se otorga caracter de omni-

presencia al consejo: “antes de entrar, dejen salir”, con el que

se procura evitar el desorden, y los incidentes o accidentes que

el caos pueda ocasionar. El orden es un criterio de sentido comdn,
deseable en cualquier ambito social o actividad humana.

En un sector regulado y esencial, como es el energético, el orden

Rafael Barrera

Director de Anpier ya no sélo parece deseable, sino que habria de ser una cualidad in-
> rafiel barvera@anpier.ong herente a la actividad de generacién, transporte y suministro, otor-
>@Barrera_Rafi gando asi una adecuada eficiencia al servicio, a los usuarios y a los

diferentes actores de la cadena de valor. Este escripulo habria de

sermayor, si cabe, en un proceso de transicion ecolégico—energética
trascendental para nuestra casa comin, el planeta Tierra, y para el bienestar social de sus
moradores.

Esta transicion energética que, hace mas de 15 afios iniciaron con entusiasmo 65.000
familias espafolas, arriesgando sus ahorros e hipotecando sus hogares, precisaba madurar
tecnolégicamente nuevas formas de generacion, renovables,
para sustituir las fuentes contaminantes que emiten los gases
de efecto invernadero. Era preciso tener la solucién, que ya se
tiene, y aplicarla de forma rapida y masiva, que ya se hace.
Para ello se cuenta con un valioso instrumento denominado
Plan Nacional Integrado de Energia y Clima (PNIEC), un libro
de ruta que fija objetivos e hitos temporales de penetracién
de dichos grupos de generacidn renovable en un marco de
descarbonizacion que ha de ser sindnimo de electrificacion.

En Espananos encontramos con desajustes preocupantes:
la penetracion de produccién renovable excede con mucho la
esperada, mientras que la electrificacion de los consumos va
en franco retroceso. El éxito de la expansién renovable puede
resultar también un fracaso. Multiplicar la potencia renovable disponible en el sistema eléc-
trico es condicién necesaria, pero no suficiente. Si los consumos no se electrifican la descar-
bonizacién se detiene, con independencia de los GW verdes que se instalen.

El verdadero éxito de la descarbonizacion esta en la electrificacion efectiva y rapida de
los consumos energéticos, y esto no esta ocurriendo. Tenemos la oferta, pero no se atisba la
demanda, la implantacién de la movilidad y el transporte eléctrico no avanzan a la velocidad
que debieran, y los sistemas de climatizacién por bomba de calor tampoco se imponen, por
citar dos vectores clave en la electrificacion.

Esta coyuntura podria disuadir a muchos inversores, que, viendo una demanda de elec-
tricidad en retroceso frente a una oferta desmesurada, consideren arriesgadas las amorti-
zaciones de los proyectos. Mas si cabe si los sistemas de almacenamiento no se estan inte-
grando al ritmo que debieran, las interconexiones con Europa son insuficientes y el sistema
de fijacion de precios horarios ofrece cifras razonables para unos; pero cada vez mas bajas,
por momentos insignificantes cuando no a cero, para los que aportan, necesariamente, su
energia, precisamente renovable, en las horas diurnas.

Es el momento de que vayan saliendo las tecnologias contaminantes del sistema energé-
tico, de forma progresiva y ordenada, para que, mediante la electrificacion de los consumos,
vayan ocupando ese lugar las fuentes renovables; pero también es de sentido comdn des-
carbonizar el propio sistema eléctrico y no sobredimensionar la oferta renovable disponible,
porque desincentiva la inversion de los que consideran desarrollar futuras instalaciones re-
novables al contemplar la previsible evolucion de los precios que van a obtener los actuales
generadores.

Es necesario orden en un proceso que, para culminarse con éxito, debe albergar una ra-
zonable sincronia entre la oferta y la demanda, de tal forma que la sostenibilidad econémica
de los generadores y del propio sistema sea también una garantia para alcanzar nuestra meta
comun: la sostenibilidad medioambiental.

El verdadero éxito de la
descarbonizacion esta en
la electrificacion efectiva
y rapida de los consumos

energéticos, y esto no

esta ocurriendo
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® Una empresa
mixta para
impulsar la edlica
marina

mpresas privadas contro-
lardn accionarialmente la
sociedad mixta que quiere
crear la Xunta de Galicia
para impulsar el desarrollo de par-
ques edlicos marinos. “La decisién
es que esta sociedad tenga una ma-
yorfa privada”, ha especificado el vi-
cepresidente de la Xunta, Francisco
Conde, en rueda de prensa posterior
a la presentacién del anteproyecto
de ley de aprovechamiento de re-
cursos naturales, que la Xunta ha
abierto a consulta publica este pasa-
do 12 de mayo (es en este antepro-
yecto donde aparece la propuesta de
creacién de esta sociedad “puabli-
ca-privada”). La Xunta —ha anun-
ciado ademds Conde— promoverd
una manifestacién de interés para
conocer las empresas que puedan
estar interesadas, “y a partir de ahi
tomar una decisién sobre los dife-
rentes porcentajes de participacién”.
El anteproyecto incluye un canon
para gravar las lineas de evacuacién
de edlica marina en Galicia que os-
cilard entre los 10.000 y los 58.000
euros por kilémetro. Segin el go-
bierno gallego, lo que se recaude se
destinard a labores de conservacién
y restauracion del medio ambiente,
a fortalecer la sociedad de participa-
cién publica y a darle al sector pes-
quero una contraprestacién. El Blo-
que Nacionalista Galego también
ha propuesto la constitucién de una
empresa publica de energia, pero
“liderada por la Xunta”, y que esta-
ria abierta a la participacién de las
entidades locales. La empresa que
plantean los nacionalistas, que han
criticado la falta de informacién
de la Xunta respecto a la sociedad
“publica-privada” anunciada por
Conde, tendria competencias sobre
la generacién y comercializacién de
energia eléctrica y, ademds, promo-
verfa “el autoconsumo, las comuni-
dades energéticas y una buena edu-
cacién energética de la sociedad ™.

Mas informacion
- xunta.gal
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SISSY MARTIN CABRERA
OCUMARE DEL TUY (VENEZUELA), 1973
GRADUADA EN COMERCIO EXTERIOR

o VIJATTRRAFT | &

Sissy Martin Cabrera

La sonrisa de Sissy Martin Cabrera es parte del sector de la fotovoltaica desde hace dos décadas. Desde que dejé
su actividad en el Departamento de Cultura de la Unién Europea en Bruselas y dio el salto a la industria solar.
Lo hizo de la mano del fabricante de médulos Atersa (pertenece hoy al grupo Elecnor) donde pasé 18 afios.
Muchos de ellos en compania de otro protagonista de Renovables en persona: Enrique Alcor.

Con el apoyo de Cooperacion Internacional y de los Fondos de Ayuda al Desarrollo, Sissy participé en muchos
proyectos internacionales de electrificacién, principalmente en paises de Africa y Latinoamérica. “Instalibamos
modulos y farolas solares que permitian a los nifos estudiar de noche o a las familias ver la televisién —recuerda—.
La gente nos decia que habfamos disminuido el indice de natalidad”.

En 2015 se incorpord al equipo de la Unién Espanola Fotovoltaica (UNEF), donde pasé tres afios como responsable
de relaciones institucionales e internacionales. Y desde hace dos afios trabaja en Wattkraft, socio de valor anadido
de Huawei, donde ha hecho tdindem con otro canario, Francisco Pérez Spiess. Los dos nacieron fuera de Espafia
y los dos son hijos de emigrantes de las Islas. “El lobby canario de la fotovoltaica”, bromea.

Después de todos estos afios ligada a la energfa solar, Sissy siente que “estamos en el lado bueno de la pelicula”

Y lo dice no solo por “la pasién y la resiliencia que ha demostrado la gente del sector, después de las temporadas
dificiles que nos ha tocado vivir. Creo que las renovables y, sobre todo, la generacién distribuida, pueden cambiar
el mundo”. Y cuando lo dice se acuerda de su hija, 18 afios, universitaria, de Ciencias Politicas y Sociologia, vegana,
comprometida. “Es un orgullo poderle hablar de mi trabajo, de lo que estamos haciendo ya con la energia solar y de
lo que seremos capaces de hacer”.

La foto es del pasado mes de febrero, en Genera 2023. La sonrisa de Sissy es la de siempre.
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Marina Serrano

Presidenta de la Asociacion de Empresas de Energia Eléctrica, aelec

Si no crece la demanda,
habrd una nueva moratoria renovable

“Si no conseguimos que esa demanda aparezca

se dispararan los vertidos, desaprovecharemos

la oportunidad de descarbonizar otros usos y se
producira una nueva moratoria en el desarrollo de
energia renovable con la asociada destruccion de tejido
industrial y empleo™. Esa es la frase completa de Marina
Serrano. La hemos sintetizado en el titular, por aquello
del espacio, pero el mensaje es el mismo, inequivoco:

si no crece la demanda —dice la presidenta de aelec-,
habra moratoria. Estas son las preguntas (ahi debajo
estan) que le propusimos a Serrano. No fue posible en
vivo y en directo. Fue por escrito, por correo electronico.
Solo una dejo de contestar. éPor qué no esta Naturgy en
aelec? Las demas, a continuacion.

Antonio BarreroF.

M La distribucion es una actividad cuya retribucion esta
regulada por el Gobierno. éEsta correctamente retribuida?

M Para alcanzar los objetivos de descarbonizacién que tenemos es
necesario invertir en las redes de distribucién, siendo necesario un
marco regulatorio que, en primer lugar, garantice el reconocimiento
de las inversiones y los gastos prudentemente incurridos; que,

en segundo lugar, establezca una tasa de retribucién financiera

en linea con la situacién econdmica financiera en la que estamos
inmersos (el aumento de los costes de financiacién, ademds del
impacto de la inflacién, va a resultar en la necesidad de contar

con una tasa de retribucién acorde con la realidad econémica y

con el nivel del riesgo de la actividad), y que trate, por tltimo,

de alinearse con la evolucién de la tecnologia, como en el caso
particular de la digitalizacién. La regulacién debe ser 4gil y debe
impulsar la adaptacion de las redes de distribucién al nuevo modelo
descentralizado y digitalizado que impone la descarbonizacién.

En definitiva, un marco estable, predecible y que asegure la
recuperacién de la inversién en los activos a través de la garantia de
una rentabilidad razonable y que aporte la seguridad juridica a las
empresas para poder desarrollar los planes de inversién que el nuevo
modelo energético exige.

Un marco que no responda a esas premisas o una aplicacién
inapropiada de la regulacién estaria no solo poniendo en peligro
la descarbonizacién del sector eléctrico, sino que ademds estaria
ralentizando inversiones y restando el efecto dinamizador en la
economia espafiola que tiene la actividad de distribucién eléctrica.
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M aelec ha recurrido ante la Justicia el “gravamen temporal
energético” [un impuesto del 1,2% sobre el importe neto de
la cifra de negocios en caso de que este sea mayor de 1.000
millones de euros]. éPor qué?

M Porque consideramos que el gravamen es discriminatorio e
injustificado. Por varios motivos. En primer lugar, penaliza a un
sector fundamental en Espafia, el eléctrico, que es la clave para
impulsar el necesario cambio de modelo energético europeo y
espafol.

En segundo lugar, este impuesto es Gnico en Europa, ya que
la Unién Europea ha establecido un impuesto sobre el petréleo y
el gas, no sobre el sector eléctrico. Ademds, en Europa se aplica
sobre beneficios, y no sobre ingresos, como se ha implementado
en Espafa. Por lo tanto, la Ley espanola debiera haberse
homogeneizado con el Reglamento europeo para no afectar a las
inversiones renovables ni restar competitividad a las eléctricas
espafiolas frente a las europeas.

En tercer lugar, consideramos que es discriminatorio porque solo
un determinado nimero de empresas eléctricas son elegibles y otras
estdn eximidas.

Este impuesto sobre los ingresos de las empresas de energfa
eléctrica afectard negativamente a las empresas, detrayendo
fondos para la inversién en transicién energética y renovables,
alargando atin més la dependencia del gas y, por tanto, la crisis
energética y econdmica de nuestro pafs, afectando a toda la cadena
de valor asociada. Se trata, por tanto, de una politica energética
contradictoria, que penaliza a la electrificacién, uno de los
principales aliados de la Transicién Energética.

Y, por tltimo, también detectamos incoherencia fiscal, porque
grava ingresos que ya estaban limitados a 67 euros/MWh y grava,
ademds, conceptos que el Gobierno factura a través de las empresas
del sector eléctrico en los que estas actiian como meras recaudadoras
y que no les aportan beneficio alguno.

B Hay mucha gente que considera que los beneficios de las
eléctricas son mas que suficientes como para abordar ese
gravamen extraordinario, y son muchos también los que
consideran que las eléctricas deben hacer ese esfuerzo un
poco por... responsabilidad social, o por sensibilidad ante una
coyuntura particularmente complicada para muchas familias...
En fin, écomo se lee todo esto desde aelec?

M Desde que se iniciaron las subidas de precios provocadas por la
crisis del precio del gas, el Gobierno adopté medidas para paliar los
efectos de esas subidas sobre empresas y consumidores. Muchas de
esas medidas, dirigidas a afrontar una situacién coyuntural adversa,
impactaron directamente sobre las empresas eléctricas.

En primer lugar, desde septiembre de 2021, se limitan los ingresos



de las plantas de generacién del mercado eléctrico no emisoras
de gases de efecto invernadero, es decir, hidrdulicas, renovables y

nucleares, con costes de produccién por debajo de los de las centrales

de gas.

En segundo lugar, el afo pasado, el Gobierno puso en marcha
un tope para los precios del combustible que utilizan las centrales
de gas que participan en el mercado, conocido como la “Excepcién

Ibérica”, cuya financiacién es compartida por todos los demandantes

del mercado.

Ademds, se han aumentado las coberturas y los descuentos
aplicados a los consumidores en situacién de vulnerabilidad social
en cuya financiacién participan todas las empresas eléctricas y cuya
gestioén recae sobre las empresas eléctricas que aplican las tarifas
reguladas.

Han sido medidas excepcionales, justificadas por razén de una
situacién extraordinaria, pero, en el futuro, la mejor proteccién de
todos los consumidores, empresas y familias tiene que basarse en un
disefio de mercado eficiente que permita trasladar a la demanda los
beneficios del menor coste de la generacién renovable.

M Con la finalizacion del programa de despliegue de
contadores inteligentes por parte de las distribuidoras

(mas de 28 millones instalados), Espaiia se encuentra a la
vanguardia de la UE en digitalizacion de su red. La teoria

dice que el contador inteligente empodera al usuario, pues le
facilita el acceso a sus datos, lo que le puede permitir mejorar
sus consumos. Esa es la teoria. Hay mucha gente sin embargo
que no acaba de ver la mejora. ¢Hace falta pedagogia?

M Estoy totalmente de acuerdo en que hace falta més pedagogia.
Hemos hecho acciones, pero, desgraciadamente, la pandemia

las interrumpié, y tendremos que pensar en nuevas acciones de
comunicacién para poner en valor estos dispositivos, en especial
pensando en los objetivos de descarbonizacidn.

Porque cualquier escenario estudiado para alcanzar estos
objetivos pasa imprescindiblemente por el aumento de la
electrificacion de la economia, y las redes eléctricas juegan aqui un
papel central.

El contador inteligente permite conocer mejor cudnto y cémo
consumimos, adaptar nuestro consumo a nuestras necesidades, ser
mds eficientes y, por lo tanto, ahorrar en la factura.

Ademis, el contador facilita la deteccién y, por tanto, la solucién
de las averias que hay en la red, y permite gestionar de una forma
cémoda operaciones como cambios de potencia, o altas y bajas de
suministros

Ademis de los esfuerzos de cada una de las distribuidoras por
dar a conocer a sus clientes la informacién a su disposicidn, aeléc
ha impulsado, junto con todas las empresas distribuidoras y las
asociaciones de distribuidoras CIDE y Aseme, el desarrollo y puesta
en servicio de la plataforma Datadis.

Datadis ofrece un canal de informacién adicional, transparente,
objetivo y unificado donde cualquiera puede conocer y comprender
los datos de su consumo eléctrico y potencia mdxima demandada de
una manera sencilla, segura y gratuita.

B Mas de treinta entidades (APPA, Greenpeace, la Fundacion
Renovables, UNEF, Ecologistas en Accion, CCOO...) han
firmado un articulo en el que critican el modus operandi de

las distribuidoras en materia de autoconsumo. Entre otras
cosas, los firmantes dicen por ejemplo que hay "muchos casos
en los que el distribuidor no facilita las lecturas horarias de
los excedentes solares, claves para la amortizacion de la
inversion". Es —insisto—, solo un ejemplo, porque son diversas
las quejas. ¢éComo diria aelec que lo esta haciendo en lo

«Si el ritmo de penetracion de
almacenamiento basado en el
aprovechamiento de las diferencias horarias
de precio no es el suficiente, se tienen
que considerar otros mecanismos para su
desarrollo, como los mercados de capacidad,
que deberian ser newtrales tecnoldgicamente»

que se refiere a este asunto? ¢Como estan afrontando las tres
grandes distribuidoras el desafio del autoconsumo?

M Tiene usted razén en destacar que el autoconsumo supone un
gran reto para las redes y es cierto que tenemos que revisar todos los
procesos para detectar dreas de mejora y proponer medidas.

En los tltimos afios ha habido una creciente demanda de nuevas
instalaciones que ha ido por delante del desarrollo regulatorio, por
lo que una de las prioridades debe ser actualizar y desarrollar la
regulacién que es necesaria para poder hacer posible el despliegue
del autoconsumo.

A pesar de ello, las distribuidoras hemos instalado un gran
nimero de autoconsumos en los tltimos 3 anos, con tasas de
crecimiento acumulativo anual superiores al 160%, y, si se sigue con
estas tasas de incremento, cabe esperar que se superen los objetivos
del Plan Nacional Integrado de Energia y Clima a 2030 en 2025.

Conscientes de la necesidad de realizar adaptaciones en la
regulacién hemos sido proactivos y hemos participado en distintas
iniciativas con el objetivo de integrar el autoconsumo. Ejemplo de
ello es la participacién en los grupos de trabajo con la Comisién
Nacional de los Mercados y la Competencia (GT2), donde hemos
colaborado con el Regulador presentando propuestas de mejora a la
regulacién para acelerar la actualizacién de la misma y adaptarla a
las nuevas necesidades de un despliegue masivo.

Sin embargo, nos seguimos enfrentando a numerosos retos:
las tramitaciones de los autoconsumos colectivos no son sencillas
y la regulacién no estd totalmente desarrollada ni actualizada. Es
necesario poner aqui el foco.
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«El impuesto sobre los ingresos de las
empresas de energia eléctrica afectard
negativamente a las empresas, detrayendo
fondlos para la inversion en transicion
energética y renovables, alargando aiin mds

la dependlencia del gasy

Es necesario también que los instaladores dispongan de mds
formacién. Por ello, desde aeléc estamos colaborando con APPA
y UNEF en la firma de un acuerdo de entendimiento en aras de
proporcionar formacién a los instaladores de autoconsumo.

Somos conscientes de que, a pesar de todos los avances,
vamos por detrds de lo que nos demanda la sociedad y de que los
Distribuidores tenemos hoy en dia muchas dreas de mejora, sobre
todo a la hora de facilitar el entendimiento y la claridad del proceso
al resto del sector y a los consumidores. Por ejemplo, nuestras webs
son mejorables y, estamos implementando mejoras con el fin de dar
mas facilidades a los usuarios.

Adaptar las redes a un nuevo consumidor que cada vez es menos
pasivo y mds productor de electricidad es uno de los principales
retos a los que se enfrenta el sector. Para lograr un despliegue masivo
del autoconsumo tenemos que seguir trabajando en la regulacién
de detalle que afecta al acceso y conexidn, asi como al intercambio
de informacién, para que el consumidor vea una agilizacién en las
tramitaciones.

M Leo que aelec esta convencida de que "el éxito de la
transicion energética depende de la existencia de los
adecuados sistemas de almacenamiento". De acuerdo...

pero lo cierto es que el bombeo esta parado, las baterias

van demasiado despacio y de los 6.000 megavatios de
almacenamiento que fija el PNIEC como objetivo 2030... nadie
sabe ni contesta. ¢Qué esta pasando?

M El almacenamiento es indispensable para poder aprovechar

todo el potencial de las renovables. Si el ritmo de penetracién de
almacenamiento basado en el aprovechamiento de las oportunidades
que ofrecen las diferencias horarias de precio no es el suficiente, se
tienen que considerar otros mecanismos para su desarrollo.

En este sentido se requiere, por tanto, el desarrollo de mercados
de capacidad, de forma que se facilite el desarrollo de los proyectos
de almacenamiento al otorgarles un marco més predecible y dar
viabilidad econémica al proyecto. Estos mercados de capacidad
deberian ser neutrales tecnolégicamente, ademds de ponerse en
funcionamiento lo antes posible, ya que es cierto que no estamos
llegando al cumplimiento de los objetivos del PNIEC.

En cuanto a las centrales hidrdulicas de bombeo, presentan
una problemdtica fiscal particular. La estructura fiscal actual
desincentiva fuertemente la inversion en esta tecnologia. El valor
monetario del canon hidrdulico es muy elevado sin que exista una
justificacién para el mismo en la medida en que el bombeo se limita
a mover agua entre un vaso superior y uno inferior, a diferencia de
una central hidrdulica, que la libera aguas abajo. De hecho, el canon
hidrdulico supone mds del 70% del margen obtenido de mercado, lo
cual claramente imposibilita cualquier desarrollo del bombeo.
Ademds, hay que agilizar los trdmites administrativos. La
tramitacion se tiene que acompasar con la casuistica de los
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E Mal' 1na SCI' TANO Presidenta de ln Asociacion de Empresas de Energia Eléctrica, aele

proyectos. En ocasiones los procesos administrativos no son
coherentes con la infraestructura que se pretende desarrollar y, en
el caso de los bombeos, deberfan poder tramitarse sin esperar a la
concesién del permiso de acceso.

M :Cual es el papel que le espera al hidrogeno en el sistema
eléctrico futuro, segln aelec?
M Creemos que el hidrégeno verde es fundamental para
la descarbonizacién de la economia alld donde sea mds
dificil electrificar, y es un elemento clave en la estrategia de
descarbonizacién por la que apuesta la Unién Europea. En Espana,
la Hoja de Ruta del Hidrégeno ya establecia, antes del plan
REpowerEU, un objetivo de capacidad de produccién de 4 GW, lo
que representaba el 10% del objetivo marcado por la UE.

Estd prevista una gran entrada de generacién renovable
que no seremos capaces de aprovechar si no la acompasamos
con entrada de nueva demanda eléctrica. Esta demanda ha de
ser de electrolizadores, vehiculo eléctrico, bomba de calor, otra
electrificacién... Si no conseguimos que esa demanda aparezca
se disparardn los vertidos, desaprovecharemos la oportunidad de
descarbonizar otros usos y se producird una nueva moratoria en el
desarrollo de energfa renovable con la asociada destruccién de tejido
industrial y empleo.

M La UE esta ahora mismo embarcada en una reforma del
mercado eléctrico. Si Marina Serrano, presidenta de aelec,
tuviera que plantear las tres o cuatro medidas clave sobre las
que asentar esa reforma, écuales serian?

M El avance en la integracion del mercado eléctrico pasa por

una reforma de su disefio que garantice alcanzar los objetivos de
descarbonizacién y, para ello, entendemos que tendria que tener en
consideracién tres elementos como principios. En primer lugar, debe
basarse en el reconocimiento de que los mercados mayoristas a corto
plazo son esenciales para el funcionamiento eficiente del sistema
eléctrico. El mercado de corto plazo como hoy lo entendemos
(sistema marginalista) ha garantizado un despacho eficiente de la
generacién y de los activos flexibles, ha contribuido a un comercio
transfronterizo eficiente y a una volatilidad reducida a pesar de las
circunstancias excepcionales de la crisis energética.

Como segundo principio, es necesario avanzar en la sustitucién
de las medidas de intervencion (que erosionan las sefiales para
una gestién eficiente, afectando a los incentivos de los productores
y socavando la confianza de los inversores) por medidas que
garanticen fomentar las energfas renovables y alcanzar precios
competitivos.

En tercer lugar, es necesario preservar la seguridad juridica para
inversores y consumidores, sin considerar cambios retroactivos que
alteren los flujos econémicos acordados entre los mismos, de forma
que se mantenga un clima de confianza por parte de los mercados
financieros.

Y, para ser consistente con el fomento del mercado interior, la
reforma del mercado tiene que (1) garantizar la proteccién de los
consumidores vulnerables; (2) proporcionar un marco que fomente
el desarrollo de la produccién eléctrica renovable (Europa, asi
como sus estados miembros, necesitan seguir atrayendo la inversién
necesaria para las tecnologias libres de emisiones de carbono y, para
ello, la regulacién debe garantizar una buena integracién de todos
los instrumentos disponibles: contratos por diferencias, PPAs y
fomentar el mercado a plazo); y (3) garantizar precios competitivos
para los consumidores. La reforma de la Unién Europea plantea
acertadamente que el desarrollo de los mercados y de los contratos
de largo plazo es la forma m4s directa de trasladar a los clientes los
beneficios econdmicos de la generacién renovable. l
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AP Executive Search, con presencia en Espana e Italia es
la empresa lider espaiiola de reclutamiento de personal
exclusivo en el sector de las energias renovables

para equipos de desarrollo, construccion, mandos
intermedios y altos directivos. Actualmente forman
parte de asociaciones sectoriales como APPA y UNEF,

y son profesores de la EOl y la universidad Carlos Ill en
el Master de Energias Renovables y Master de Eélica
Marina. Desde Energias Renovables hablamos con su
CEO, Alberto Pérez Ruano, sobre la situacion actual del
mercado laboral renovable.

Celia Garcia-Ceca

M {Qué momento vive actualmente el sector renovable en
cuanto a empleo?
M A modo de ejemplo ilustrativo, si estuviéramos en un foro de ener-
gias renovables y tuvieran que levantar la mano aquellas personas que
estuvieran en paro, probablemente el resultado serfa nulo. En cambio,
muchas manos “virtuales” se levantarfan si la pregunta fuera cudntos
buscan un cambio laboral. Desde AP Executive Search no considera-
mos que se necesite mucho mds personal que el propio de un sector que
estd en auge, sino que el personal que esta, permanezca en la empresa
donde le han formado. Estamos en un momento clave para encontrar la
férmula perfecta de la fidelizacién de los profesionales. Pasar de retener
econémicamente al personal cuando tiene un pie fuera, a fidelizarlo con
un orgullo de permanencia, dirfamos que es la asignatura pendiente del
sector. Es necesario generar un ecosistema donde los perfiles seniors for-
men a los perfiles mds juniors y los salarios comiencen a equilibrarse. En
definitiva, un ecosistema que permita la formacién continua, el creci-
miento controlado y mantener la atraccion entre profesional y empresa.
Para este sector no solo vale que las compafifas se adapten a las
generalidades de la nueva era laboral que tanto remarca la conciliacion
y otros beneficios. Tampoco es suficiente el volumen y tamafio de los
proyectos o si la companfa apuesta por las nuevas tecnologfas. Se trata
de un sector que debe alinear los intereses especificos de los trabaja-
dores con los objetivos de las companifas. Actualmente las empresas
buscan perfiles en la competencia que hayan desarrollado funciones
y responsabilidades en proyectos semejantes y mismas zonas geogrd-
ficas. En cambio, los profesionales buscan un factor diferencial en las
ofertas que, por la necesidad del sector, son conscientes que ofrecerdn
funciones y proyectos similares a su puesto actual. Mientras que las
compafifas no estudien a profundidad organigramas que evolucionen
al personal y hagan atractiva la esencia de la compafifa, la gente buscard
fuera lo que siente que no tiene dentro y, ligado a un salto salarial, serd
complicado fidelizar al talento.
M (Y en cuanto a salarios?
M Existe una burbuja temporal, a la que estimamos que le quedan cua-
tro anos, donde se estd revalorizando en exceso algunos profesionales
con escasa experiencia y sueldos similares a profesionales experimenta-
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Alberto Pérez Ruano

CEO de AP Executive Search

La lluvia de ofertas atormenta a las empresas
“Nos encontramos en un momento de fidelizacion”

dos. La razdn de esta inflacion salarial también es clara. Es una manera
de alinear intereses por proyecto y no solo estd provocada por la rota-
cién y retencién econdémica. La empresa busca asegurarse el retorno
de los millones de euros invertidos. Por tanto, en un sector con tantas
peculiaridades para la obtencién de los permisos y la posterior cons-
truccién y operacion, se necesita que los perfiles sean muy especializa-
dos técnicamente, pero con amplia aportacién y compromiso, siendo
los profesionales mds remunerados aquellos cuya mano de obra juegan
un papel mds directo en los proyectos.

M Aqui entra en juego un elemento diferencial muy importante

y valorado como es la educacion y la formacion. ¢Qué perfiles se
buscan? éQué pasa con los instaladores?

M Desde la experiencia de AP Executive Search detectamos dos tipos de
empresas: las que necesitan muy rigurosamente ingenieros, por ejem-
plo, de lineas y subestaciones, y las que requieren perfiles mds técnicos
y con experiencia independientemente de la titulaciéon. Estamos en un
momento donde existe una gran oportunidad para profesionales locales
y profesionales sin estudios de ingenierfa que tengan experiencia téc-
nica en los proyectos renovables. En el caso de los instaladores cuesta
mucho encontrar estos perfiles porque son muy locales y muy dificiles
de identificar. No obstante, en AP Executive Search hemos logrado
satisfacer esta demanda acudiendo fisicamente a localidades claves de
Espafia para el sector y creando colaboraciones exclusivas con centros
de formacién profesional local.

M :Qué ocurre en el plano internacional?

M Trabajamos con diferentes multinacionales donde han intentado ha-
cer movilizacién de personal, de un pais a otro. Hay dos vertientes que
lo estdn haciendo muy complicado. Por un lado, la conciliacién ya que,
sobre todo el sector fotovoltaico en proyectos muy incipientes, necesita
a gente muy predispuesta; y por otro lado, el valor que se le concede o
se le otorga al conocimiento de la legislacién y origen local. En general,
en AP Executive Search captamos personal local para cada pais, espe-
cialmente en Italia.

M En un sector ocupado en su mayoria por hombres, ées cada
vez mas sencillo para las mujeres abrirse camino y tener
presencia? ¢En los consejos de administracion o en los puestos
directivos también?

M El sector en los tltimos afnos ha cambiado de forma considerable y
la presencia de mujeres en los érganos de direccién de las empresas
dedicadas a la fotovoltaica es cada vez mds comin. En otros puestos
del organigrama de estas empresas y a través de los talentos captados
por AP Executive Search también hemos visto un cambio importante
en la presencia de la mujer en las actividades relacionadas con las dreas
operativas y técnicas, y no solo en las dreas administrativas, como antes
era habitual. Un ejemplo de ello, es la situacién del personal en AP
Executive Search, dedicado exclusivamente al sector de las energfas re-
novables, en donde mds del 80% de nuestra plantilla estd conformada
por mujeres, liderando la direccién general de la compafiia y departa-
mentos estratégicos. A pesar de los esfuerzos realizados, es cierto que
todavia en los consejos de administracién no se ha llegado a conseguir

la paridad deseada. M
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Espana, cada vez mas
enfocada al sol

En solo cinco arios, la energia solar fotovoltaica ha crecido de manera exponencial en
Esparia y ya representa el 16% de la media nacional, un porcentaje que se ha incrementado
significativamente desde el 4% que suponia en 2018. Reflejo de este despliegue son esas
enormes plantas solares dispersadas por el campo, que son las que suelen llamarnos mds la
atencion. Sin embargo, proporcionalmente, el autoconsumo es el gran protagonista de esta
nueva era, hasta el punto de que ya estd generando mds del 1,8% de la demanda eléctrica

nacional.

| cambio de rumbo en el aprovecha-
miento de la energfa del sol comen-
z6 unos cuantos afos atras, con la
derogacién, en 2018, del llamado
“impuesto al Sol” (introducido en 2015) ,
que grababa la conexidn a la red eléctrica de
las plantas solares; un gravamen que suscitd
la oposicién de numerosos grupos politicos
y que se tradujo en pérdidas para inversores
y para los consumidores particulares que
habian optado por esta energfa limpia. Los
fondos Next Generation de la UE, iniciados
a finales de 2021, han sido otro elemento
determinante para el despliegue solar, al
impulsar la financiacién de los proyectos
fotovoltaicos. Por supuesto, la caida de los
precios de esta tecnologfa ha desempenado
también un papel fundamental. Pero no hay
mayor detonante que el incremento del pre-
cio de la electricidad, porque la tecnologia
solar fotovoltaica, junto con las demds reno-
vables, tiene la gran virtud de aminorar de
manera rotunda lo que nos cuenta la luz.
Segtn datos de la Unién Espafola Foto-
voltaica (UNEF), la energfa solar ha logrado
generar una reduccién del 35% de los costes
de la electricidad en las horas de mayor ge-
neracién fotovoltaica desde el mes de marzo
de 2023. Si nos fijamos en los datos de Red
Eléctrica, en los tltimos tres meses el pre-
cio de la electricidad rondé los 70 euros de
media (el MW) entre las 13 y las 16 horas,
mientras que el resto del dia el precio crecia
hasta casi 107 euros; esto es, 37 euros mds
caro. La explicacién estd en que entre las 13
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y las 16h la generacién solar fotovoltaica sue-
le ser mdxima. Red Eléctrica también indica
que, en el primer trimestre del afio, durante
las horas solares (de 08.00 a 18.00 horas),
la energfa solar fue la fuente de generacién
predominante en el mix energético nacional,
generando hasta un 40 % de la energfa que
se consume en estas franjas.

José Donoso, director general de UNEF,
valora “muy positivamente” estos datos, “que
demuestran el enorme potencial de la ener-

El autoconsumo en cifras

Alba Luque

gfa solar en nuestro pais y la fortaleza del
sector en su capacidad de adaptacién y su-
peracion a distintos escenarios regulatorios y
adversidades”. Pero advierte que “para poder
aprovechar esta oportunidad econémica sin
precedentes que nos brinda la energia solar,
y que por primera vez nos sitGa en una si-
tuacién muy ventajosa respecto a nuestros
vecinos europeos, necesitamos mantener un
compromiso firme por parte de actores poli-
ticos y agentes sociales que nos permita cul-
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minar con éxito y en el menor tiempo posible
una transicién energética justa y sostenible.”

En este contexto, UNEF considera fun-
damental abordar de manera ambiciosa la
implementacién de los sistemas de almacena-
miento e hidrégeno verde en los proyectos de
energia solar. “El almacenamiento asociado
a la energia solar nos permite descarbonizar
el mix eléctrico de las horas en las que no
hay sol, por lo que no cabe duda que, en los
préximos afios, las baterfas y otros sistemas de
almacenamiento energético van a ser tan im-
prescindibles como los propios paneles sola-
res, tanto en instalaciones a gran escala como
en autoconsumo’, afirma el director general
de la entidad. “El esfuerzo de descarboniza-
cién de nuestra sociedad no puede detenerse
en el sistema eléctrico, tiene que llegar mds
alld. Por ello, necesitamos aprovechar vecto-
res energéticos como el hidrégeno verde que
nos permite extender la transicién ecoldgica a
otros sectores”, anade.

M La gran revolucion del
autoconsumo

Segun el I informe Anual del Autoconsumo
Fotovoltaico de APPA Renovables, publicado
el pasado mes de febrero, mds de 298.000
viviendas y mds de 54.000 instalaciones en
empresas estdn generando actualmente, des-
de sus tejados, el equivalente al 1,8% de la
demanda eléctrica nacional. El Informe, ela-
borado con la informacién obtenida de los
datos reales de las principales compafias del
sector, que cubren la prictica totalidad de las
instalaciones realizadas y los equipos comer-
cializados en Espana, muestra un crecimiento
sin precedentes: en cuatro anos, la potencia
anual instalada se ha multiplicado por 26.

EN 2022 se instalaron en Espafia 2.649
MW de autoconsumo. Un 39% de ellos (1.024
M) en hogares y el 61% restante en instala-
ciones industriales (el Informe considera ins-
talaciones industriales todas las que no se han
llevado a cabo en hogares, por lo que aqui tam-
bién se engloban comercios, fibricas, adminis-
traciones publicas o regadios). Un despliegue
que Jon Macfas, presidente de APPA Autocon-
sumo, no dudaba en calificar de “revoluciona-
rio” en la presentacién del Informe. “Estamos
viviendo una revolucién energética sin prece-
dentes. Que se hayan instalado 2.649 MW de
generacién limpia y distribuida es bueno, pero
lo importante son los més de 217.000 nuevos
hogares que se han convertido, en 2022, en
apéstoles de una nueva forma de generar y
consumir energia”, declaraba Macias.

Estas 217.248 instalaciones residenciales
se caracterizan por tener, de media, 4,6 kW
de capacidad instalada y una inversién aso-
ciada media de 7.855 euros. A ellas hay que
sumar 23.096 de tipo industrial. Segin ex-
plica APPA, estas ultimas poseen una gran
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Primer puesto mundial por penetracion
fotovoltaica

En la actualidad, la capacidad instalada en Espaiia en solar fotovoltaica representa

el 16% de la media nacional, un porcentaje que se ha incrementado significativamente en los
Gltimos cinco aiios, desde el 4% que suponia en 2018. Por ello, el informe Snapshot of Global
PV Markets 2023 de la Agencia Internacional de la Energia (AIE) ha posicionado a Espaiia
como el primer pais de Europa y el quinto pais del mundo por potencia fotovoltaica instalada
en 2022, con un total de 8,1 gigavatios y el séptimo por capacidad fotovoltaica acumulada, con
26,6 GW. Ademas, la AIE otorga a nuestro pais el primer puesto mundial por mayor penetra-
cion fotovoltaica, con una tasa del 19,1%.

Siabrimos el foco y miramos lo instalado en el mundo, vemos que el parque solar fotovoltai-
co global cuenta ya con 1.185 gigavatios de potencia instalada, segin recoge la AIE en esta
radiograffa anual de la energia solar. El mayor mercado es el chino, que continta encabezan-
do todos los registros. El gigante asiatico instal6 el afio pasado mas potencia que ninguna
otra nacion o continente del mundo. Tanto es asi, que el 44% de toda la capacidad fotovol-
taica instalada en 2022 vio la luz en ese pais, alcanzando al final de afio los 414,5 gigavatios
de potencia solar fotovoltaica acumulada. Practicamente el doble que Europa —la UE cuenta
con 209,3 GW-y casi el triple que Estados Unidos, que tenfa a finales de 2022 poco mas de
140 GW operativos. El crecimiento registrado en China en 2022 es, ademas, particularmente
extraordinario: 106 gigavatios, practicamente el doble del registrado en 2021 (54,9 GW); y
mas del doble del registrado en 2020 (48,2 GW). Esta nueva potencia se reparte de mane-
ra bastante equilibrada entre autoconsumos y plantas solares para vertido a red, segtn el
Snapshot 23 de la AIE.

Sin salir de Asia, pero a afos luz de esos guarismos, aparece Japon, que instal6 en el
22 aproximadamente la misma potencia (6,5 GW) que en 2021. El segundo de los mercados
destacados por la Agencia es el europeo, que también registré un crecimiento extraordinario
en 2022, curso durante el cual afiadié6 mas de 39 GW fotovoltaicos. Segln la fotografia de la
AlE, tras los 8,1 GW instalados por Espaiia, le siguen los 7,5 GW que sumé Alemania, los 49 de
Poloniay los 3,9 de Paises Bajos. Desde la AIE destacan que los altos precios de la electrici-
dad han impulsado el mercado fotovoltaico europeo, pues han hecho atin mas competitiva la
electricidad solar para autoconsumo. También ha beneficiado al sector la politica, porque el
discurso de soberania energética se ha extendido por toda Europa. Sin embargo, la Agencia
alerta de que las redes de transmision estan teniendo problemas en el viejo continente para
asumir tanta nueva potencia.

El tercer gran escenario de la solar FV mundial es América, si bien con notables diferencias.
En 2022 Estados Unidos instalé 18,6 GW, cifra bastante menor a la de 2021, cuando afiadi6 27
GW. Por el contrario, Brasil emergi6 en 2022 con fuerza colosal y practicamente dobld su mejor
registro anterior. Este gigante del Sur instalé 5,5 gigavatios de potencia solar fotovoltaica en
2021y sumo otros 9,9 GW en 2022, lo que le ha llevado a entrar en el Top 10 Global por potencia
FVacumulada. El Gltimo gran escenario es India. Esta nacion, que ya es la mas poblada del plane-
ta (1.428 millones de habitantes), afiadié en 2022 a su parque FV 18,1 GW, fundamentalmente en
sistemas centralizados. Mas al sur, Australia, conectd 3,9 GW, mientras que Corea del Sur sigue
dentro del Top 10 Global por potencia acumulada, con casi 25 gigavatios operativos a finales de
2022, si bien el afio pasado apenas afiadi6 4 GW.

Mejores formulas de apoyo

El Snapshot of Global PV Markets 2023 destaca también el cambio que estan experimenta-
do los sistemas de apoyo y promocion de la energfa fotovoltaica en el mundo, que estan mo-
viéndose hacia formulas de ayuda indirecta, como agilizar los procedimientos administrativos
(lo que es una demanda historica del sector); el avance del autoconsumo y las comunidades
energéticas; y la necesaria adaptacion de las redes de transporte y distribucién a esta nueva
situacion, en la que la generacion distribuida es cada vez mas importante.

Las redes, de hecho, estan empezando a manifestar en muchos puntos carencias, si bien el
mensaje de la AIE es optimista. La Agencia mantiene que “las medidas politicas, las soluciones
técnicas y el almacenamiento estan proporcionando ya soluciones practicas para mejorar la
penetracion fotovoltaica”. Otro punto positivo que destaca esta relacionado con la cadena de
suministro china. Segln el organismo internacional, la preocupacion sobre la concentracion
en aquel pais de eslabones claves de la cadena solar estan siendo combatidas con proyectos
de fabricacion local de componentes FV que empiezan a eclosionar en diferentes regiones del
mundo.

La conclusion final de la Agencia es que la fotovoltaica esta viviendo un momento mas que
dulce a escala global: dos tercios de la nueva potencia instalada en 2022 fue fotovoltaica, al
menos 23 paises tienen ya mas de 1 GW y 16 suman mas de 10 GW acumulados. Todo ello ha
permitido que el parque solar global evitara en 2022 mas emisiones que nunca antes: +30% con
respecto a las evitadas en 2021 (1.399 millones de toneladas de CO2). Esto representa alrededor
del 10% de emisiones de los sectores eléctrico y térmico globales.

Mds informacion: -3 https://iea-pvps.org
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Top 10 de paises por instalaciones y capacidad instalada total en 2022

TABLE 1: TOP 10 COUNTRIES FOR INSTALLATIONS AND TOTAL INSTALLED CAPACITY IN 2022

FOR ANNUAL INSTALLED CAPACITY

China 106 GW China 4145 GW

European Union 38,7 GW European Union 209,3GW
USA 18,6 GW USA 141,6 GW
4 Brazil 9,9 GW India 79,1 GW
5 Spain 8,1 GW Germany 67,2 GW
c mm Germany 7,5 GW Australia 30 GW
7 L4 Japan 6,5 GW Spain 26,6 GW
8 mmm Poland 49 GW Italy 25 GW
o Bl Australia 3,9GW Korea 24,8 GW
i Netherlands 3,9 GW Brazil 23,6 GW

Una instantanea de los mercados fotovoltaicos mundiales

A Snapshot of Global PV Markets

TOP PV MARKETS 2022
o 106 GW
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" 1 185 GW were installed all over the -

M \world by the end of 2022
Hi China isthe world's #1 pv market

" 23 countries installed at |east 1 GW
o ofpvin2022

" 16 countries have installed at least 10 GW
of cumulative capacity at the end of 2022

COUNTRIES WITH HIGHEST PV PENETRATION

Spain 19,1%
Greece 17,5%
Chile 17,0%
Netherlands 15,9%
Australia 15,7%
Honduras 12,9%
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dispersién, desde instalaciones de 15 kW a
grandes proyectos de varios megavatios; y
en muchos casos tuvieron que hacer frente
a ciertas barreras para salir adelante, como
la falta de disponibilidad de inversores string
con potencia superior a 100 kW y la necesi-
dad de tramitar las ayudas Next Generation
de la UE antes de contratar el proyecto. El
presidente de APPA Autoconsumo cree que
estas circunstancias han ralentizado el creci-
miento en el sector industrial, pero la previ-
sién es que, en 2023, vean la luz los proyec-
tos iniciados.

Conjuntamente, las instalaciones resi-
denciales e industriales generaron en nuestro
pais 4.564 GWh el afio pasado. Una cifra
que engloba tanto la energfa autoconsumida
de forma instantdnea como los excedentes
aprovechados por el sistema eléctrico. Esos
4.564 GWh suponen el equivalente al 1,8%
de la demanda eléctrica a nivel nacional; y
esto es solo el principio, porque se prevé que
este porcentaje crezca de manera notable en
los préximos anos. De ello da fe el hecho de
que el operador del sistema eléctrico y las
companias distribuidoras estin detectando
que con el autoconsumo se estd produciendo
una disminucién de la demanda en los pun-
tos de consumo.

El director general de APPA Renovables,
José Marifa Gonzélez Moya, cree, no obstan-
te, que falta camino por recorrer y considera
imprescindible “que se reconozca el valor de
esta electricidad renovable y distribuida” que
estd siendo generada y consumida por ho-
gares y empresas diariamente. “Es necesario
que las Administraciones Publicas realicen
un esfuerzo de consolidacién de la informa-
cién existente sobre estas instalaciones, con
el objeto de facilitar la labor técnica de los
gestores de red”, afirma.

M 160 millones de euros
desaprovechados

Otro aspecto a mejorar es que no toda la
energfa que pueden generar las instalacio-
nes de autoconsumo se estd aprovechando.
Segtin la informacién analizada por APPA
de mds de un millar de instalaciones distri-
buidas por toda la geografia espafiola, en la
actualidad, se desaprovecha cerca del 19%
del potencial de generacién de las instalacio-
nes. Desde la asociacién explican que esto
se produce, principalmente, por las barreras
regulatorias y técnicas que impiden el ver-
tido de excedentes en las instalaciones con
potencia superior a 100 kW y/o con sumi-
nistros en alta tensién. En total, 1.067 GWh
desaprovechados, equivalentes al 0,4% de la
demanda eléctrica, y que, segin precios de
mercado y considerando el coeficiente de
apuntamiento de la solar fotovoltaica, tienen
un valor equivalente a 160 millones de euros.
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¢Qué puede esperar la FV de la revision del PNIEC?

Espaia debera completar el borrador de la Revision del Plan Na-
cional de Energia y Clima (PNIEC) en junio de 2023. éQué puede
esperar la FV de esta revision? Se lo hemos preguntado a los pre-
sidentes de Anpier, APPA Renovables y la Fundacion Renovables, y
coinciden en que uno de los aspectos clave es la electrificacion de
la demanda.

o o Miguel Angel Martinez Aroca, pre-
an pler sidente de Anpier: En la situacion

actual, la ambicion debe ponerse en

la electrificacion de la demanda, que
sera lo que, realmente, pueda descarbonizar el planeta. De nada sir-
ve introducir miles de MW fotovoltaicos adicionales si el consumo
eléctrico no avanza, y la realidad es que retrocede. En una planifi-
cacion a largo plazo todo cabe, anunciar la introduccion de 10.000
MW o0 20.000 MW mas de fotovoltaica puede servir para ofrecer una
visién optimista y positiva de la labor que realiza nuestro pais; si,
ademas, esa expectativa se incorpora al Plan Nacional Integrado de
Energiay Clima, dara la sensacion de ser una meta bien ponderada,
lo cual estimulara proyectos y sera muy buena noticia para quienes
suministran los materiales e instalan dicha generacion. Pero la reali-
dad es que, a dia de hoy, ya vemos precios a cero en las horas sola-
res, el almacenamiento no esta maduro, la demanda de electricidad
va en retroceso y el hidrégeno verde, aunque ofrece muchas luces,
también arroja algunas sombras.

Ya hemos experimentado en el pasado —tanto en el sector eléc-
trico como en otros ambitos, como infraestructuras o dotaciones
publicas— proyecciones a futuro muy alegres, que sirvieron para
realizar anuncios grandilocuentes de buena gestion y prometedoras
perspectivas, los cuales motivaron grandes desarrollos; pero que
terminaron en desastres o desajustes que hubieron de soportar, en
Nno pocos casos, los ciudadanos de manera directa o a través de so-
nados rescates.

No compartimos la necesidad de elevar la ya abultada perspecti-
va de penetracion de potencia renovable en el PNIEC en un contexto
de demanda a la baja. Pensamos que, en el punto en el que estamos,
con un volumen ya desmesurado de penetracion de grupos de gene-
racion renovable, todos los esfuerzos habrian de ir en descarbonizar
de forma efectiva, fomentando para ello una electrificacion rapiday
efectiva de los consumos, armonizando la oferta, que va muy por de-
lante, con la demanda, que experimenta un sorprendente retroceso.

appa

@@ renovables

e Ramén Penades, presidente de
APPA Fotovoltaica. El éxito de la tec-
nologia fotovoltaica se ha cimentado
en una importante reduccion de cos-
tes, del orden del 90% en los Gltimos
12 afios, y en una tecnologia sencilla y facil de implementar. Esto
ha permitido que, tanto en instalaciones conectadas a red como en
proyectos de autoconsumo, la fotovoltaica sea la tecnologia mas
utilizada a nivel mundial. Esto es mas acusado en Espafia, con un
recurso solar privilegiado. En la primera edicion del PNIEC, la foto-

voltaica ya era la tecnologia que mostraba un mayor desarrollo en
los objetivos a 2030. Sin embargo, debemos ser conscientes de que
no se ha producido una electrificacién efectiva de nuestros consu-
mos energéticos y que la demanda eléctrica sigue reduciéndose afio
tras afo.

Del PNIEC esperamos que se mantenga ese protagonismo de la
fotovoltaica y que se impulsen las medidas de almacenamiento y
gestionabilidad, junto con un plan ambicioso de electrificacion de
los usos fosiles actuales. Sin esto, no solo encontraremos proble-
mas de integracion de la potencia fotovoltaica planeada sino que
ésta entrara en conflicto con las instalaciones existentes, aumen-
tando los vertidos y el apuntamiento de todos los proyectos. Para
conseguir una correcta integracion y un uso eficiente de nuestro
potencial solar, el PNIEC debe afrontar los retos del sistema eléc-
trico renovable de esta década: electrificacion, almacenamiento y

gestionabilidad.
b \JD CBLts sotros, el PNIEC debe adaptarse no
tanto en el porcentaje de aportacion
de renovables en la generacion de electricidad, que ahora esta en
el 74%, sino en la apuesta por la electrificacion de la demanda que
ahora carece de objetivo y que arroja un resultado del 27% en 2030
como fruto de las propuestas incluidas en el PNIEC. Para la Funda-
cién, 2030 deberia suponer un 80% de la generacion de electricidad
renovable y un 50% de electrificacion de la demanda
Hablando especificamente sobre FV nuestra propuesta no se
incrementa de forma sensible con respecto a los objetivos actuales
del PNIEC. Nuestros analisis introducen un objetivo de 65.000 MW
de potencia instalada FV en 2030, lo que si hacemos es una dife-
renciacién en como llegamos a esa potencia, cosa que el PNIEC no
incluye. En este punto, para la Fundacién lo mas importante es la
jerarquia de como alcanzar el objetivo para lo que establecemos:
que el autoconsumo sea un 10% de la demanda de electricidad para
2030 lo que supondria 24.000 MW; que 8.000 MW salgan de la hibri-
dacién con otras tecnologias o fuentes; y que 15.000 sean genera-
cion distribuida, es decir plantas que vayan a redes de distribucion
Nuestra apuesta por las macroplantas es baja con el fin de man-
tener la integracion rural y su no consideracién como un elemento
extractivo. Por otro lado, no acabamos de entender la voragine del
hidrogeno, capitaneada por una empresa plblica como Enagas a
través de su apuesta por el H2Med, que supondria 40.000 MW mas
de potencia renovable. Esperamos que se cumpla lo que Teresa Ri-
bera (ministra para la Transicion Ecoldgica) dijo el pasado 5 de mayo
en la sesion de constitucion y lanzamiento del Grupo Asesor del hi-
drogeno renovable, en el que la Fundacion va a estar, y no era otra
que el mantenimiento de la hoja de ruta del hidrogeno y el objetivo
de ir sustituyendo el H2 actualmente consumido que es de origen
gris por uno con origen renovable.

e Fernando Ferrando, presidente de
la Fundacion Renovables. Para no-

En APPA han analizado también el aho-
rro que supone el autoconsumo, y aunque
la cifra varia segtin el emplazamiento de la
instalacién, el tamano de la misma y los ha-
bitos de consumo, la asociacién calcula que
el ahorro medio de estas instalaciones, en el
afo 2022, fue de 338 € por cada kilovatio
instalado para los hogares y alrededor de 280
€ para las empresas. La diferencia obedece a
los distintos precios de la electricidad para
unos y otros consumidores. Para una instala-
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cién tipo de 4,6 kW, el ahorro serfa de 1.553
€ al afio, por lo que los ahorros igualarian
a la inversién realizada en unos cinco afios
(todo esto sin contabilizar ayudas, bonifica-
ciones fiscales o subvenciones que pudieran
aplicarse).

Jon Macias recordaba también en la
presentacién del informe la importancia de
contar con profesionales acreditados y con
materiales y equipos de la mdxima calidad
a la hora de realizar la instalacién. “Las ins-

talaciones se realizan para contar con una
vida util superior a los veinticinco afios, por
lo que debemos primar su calidad y segu-
ridad frente al precio. Si la instalacién estd
bien ejecutada, los ahorros compensardn a la
larga una mayor inversién inicial”, conclufa.

Mds informacién:

-~ WWw.unef.es

www.appa.es

-+ Www.fundacionrenovables.org
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José Donoso

Director general de la UNEF

“Somos un sector regulado y no podemos perder el apoyo
social porque perderiamos el politico”

En el despacho de José Donoso, presidente de la Union Espaiiola Fotovoltaica (UNEF), hay una enorme fotografia

que plasma lo que la asociacion defiende, que la biodiversidad encuentra su sintonia con las energias renovables:
unos pajaros estan posados sobre unas placas. Las aves se colocan sobre ellas cuando hace frio, y bajo ellas cuando
el calor arrecia, relata el economista. Recuerda que el aiio pasado, cuando en Extremadura llegaban a grados
inhabitables, las plantas fotovoltaicas lograban ser un oasis; debajo de los paneles habia unos grados menos. Desde
la UNEF insisten en estas ventajas y son conscientes de los inconvenientes, y trabajan para resolverlos. Se presentan
como la principal agrupacion del sector solar fotovoltaico en Espaiia con mas de 770 empresas, sin favoritos, pero con
criterios para seiialar lo sobresaliente; con su propio Sello de Excelencia en Sostenibilidad.

Claudia Vila Galan

M ¢Hay un modelo que defiende la Unidn Espaiiola Fotovoltaica
(UNEF) para el desarrollo de la energia solar? éPriorizan el
autoconsumo o las grandes plantas?

Es como si me preguntas si queremos mds a papd o a mamd. Nuestro
sector tiene esas dos almas, pero ademds cada vez estdn mds interrelacio-
nadas. Una de las claves del éxito de nuestra asociacién ha sido que todo
el mundo ha comprendido que lo que es bueno para el autoconsumo, es
bueno para las grandes plantas y viceversa. Tenemos 788 empresas, unas
muy grandes y otras muy pequefas. Y aqui trabajamos en el consenso:
una empresa, un voto.

Ahora nos enfrentamos a las dificultades de la receptividad social y
dedicamos muchos esfuerzos a esto. No podemos perder el apoyo social
porque somos un sector regulado, dependemos de decisiones politicas,
que a su vez dependen de sus clientes, que son los electores; si perdemos
ese soporte de la sociedad y de los gobernantes, podemos perder los mar-
cos regulatorios adecuados.

Cuando surgieron problemas como el impuesto al sol, nos implica-
mos en la lucha. Hace poco se ha anunciado que por fin el Pais Vasco va
a eliminar la necesidad de licencia de obra para las plantas de autocon-
sumo. Eso culmina un trabajo en solitario que ha llevado nuestra aso-
ciacién durante mds de dos afios en los que hemos ido por las Comuni-
dades Auténomas para conseguir que se elimine este requisito. También
estamos poniendo esfuerzos para liberalizar el autoconsumo colectivo,
para que no se limite a dos kilémetros.

B (Hay algiin proyecto empresarial que le parezca
especialmente resenable o innovador?

La treintena de proyectos que tenemos cuantificados con el Sello de
Excelencia. Aquellos que logran la integracion de la biodiversidad y los
intereses socioecondmicos. Pero es importante insistir en que no quere-
mos dar medallas a los proyectos que sean mejores, queremos que sean
la norma.

Nos parecen muy interesantes los proyectos de autoconsumo colecti-
vo y de comunidades energéticas. También los novedosos, como plantas
flotantes o algunos de integracion fotovoltaica en viniedos que se estdn
desarrollando en Toledo. En este caso, no solo se utiliza el territorio para
producir energfa, también se incrementa la calidad y cantidad de vino
que se produce.
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En general, y con la revisién del Plan Nacional Integrado de Energfa
y Clima (PNIEC), es el momento de incrementar, de pasar de 35 giga-
vatios (GW) a un entorno entre 55 y 65 GW, segiin avance la electrifi-
cacién. Tenemos una oportunidad tnica para tener una energfa limpia
y barata, y para sustituir los contaminantes. Tenemos los inversores, las
companias dispuestas, cadena de valor y profesionales. No hay excusa
para no acelerar esta transicién.
M :(Con el impulso del afio pasado ha mejorado la situacién de
autoconsumo en Espaiia o se esta descuidando?

Venimos del récord de 2.507 megavatios (MW) instalados en 2022,
un incremento del 100%. Sin embargo, lo que nos estén transmitiendo
las empresas es que se estd produciendo una ralentizacién del crecimien-
to, sobre todo en residencial. El afio pasado habia dos motores funda-
mentales: los precios altos de la energfa y las subvenciones. Los precios
este afio son 1/3 de lo que eran, las subvenciones estdn teniendo proble-
mas de gestién; estos motores estdn apagdndose. Ademds, tenemos un
problema adicional: la inflacién que estd reduciendo la renta disponible
de las familias.

M i{Las empresas asociadas se han pronunciado respecto al
trato que reciben de las distribuidoras?

Estamos recibiendo numerosas quejas de que la relacién con las distri-
buidoras no funciona de manera adecuada. Fundamentalmente, se habla
de retrasos e incrementos y poca previsibilidad de los costes.

M ¢La UNEF llegado a alguna conclusién?

Estamos recopilando la informacién, viendo cuéles son los princi-
pales problemas y buscando soluciones. Analizamos y estudiamos qué
medidas podemos proponer a la Comisién Nacional de los Mercados y
la Competencia (CNMC) o al Gobierno para acabar con esta situacién.
B ¢{Hay alguna posibilidad de que Europa recupere su capacidad
industrial en el sector?

No es que haya una posibilidad, es que se necesita. Es importan-
te que Europa cambie el chip y su paradigma. En los tltimos anos,
parecia que era casi un anatema hablar de politica industrial, pero
tenemos que volver a ello por los limites que impone la globalizacién.
Si no, Europa serd siempre un cliente dependiente de los vaivenes, de
las distopias como el covid-19 o la guerra de Ucrania, y de los medios
politicos de terceros. Tenemos que hacer que sea sostenible econémi-
camente.



Hay voluntad politica y conciencia y tenemos el dinero de los fondos
Next Generation para dar ese empuje. Va a ser dificil que se repita esta
alineacién de todos los factores. ;Qué necesitamos primero? Una clase
empresarial dispuesta a afrontar el reto.

M :Cuadles son los factores de competitividad en Espaiia frente a
otros paises?

Por un lado, el precio de la energfa, sobre todo para producir el silicio
barato. No nos sirve que el desarrollo industrial sea solo de las dltimas
fases de la cadena de valor del panel fotovoltaico, hace falta extenderlo
para garantizar de suministro.

Necesitamos investigacién, desarrollo e innovacién (I+D+i), y tene-
mos que hacer que las plantas sean competitivas en el futuro. Y para eso
se tiene que producir una disrupcién tecnolégica. No podemos fiarnos
solo de voluntad politica y de las subvenciones que llegan, sino que tene-
mos que conseguir generar un gap tecnoldgico con nuestros competido-
res fuera de Europa, tanto en Asia como Estados Unidos.

Eso conlleva que esos empresarios que vengan a trabajar aqui tienen
que tener la mentalidad de que hay que dedicarle una parte importante
de la facturacién al I+D+i. En Europa trabajamos en funcién de las
subvenciones al CAPEX, pero, por ejemplo, en Estados Unidos estin
dando subvenciones al OPEX. No podemos tener tabties, hay que mirar
qué es lo mds eficaz para garantizar esa capacidad, esa reserva estratégica
tecnolégica.

M Hace unas semanas la Organizacion Mundial de la Salud
(OMS) desactivo la emergencia sanitaria global por el
covid-19. ¢Como ha afectado a la energia fotovoltaica estas
excepcionalidades globales?

El efecto del covid-19 fue paradéjico. Hubo un pequefio retraso
al principio en las plantas, en suelo, pero luego se superé. Hubo algunos
cuellos de botella por los problemas de suministro de China. Lo curioso
es que crecid el autoconsumo en el sector residencial. La gente estaba en-
cerrada en sus casas, ni en los bares, ni en restaurantes, ni de vacaciones
en la Republica Dominicana. La sociedad tuvo tiempo para pensar. Mu-
chos decidieron pasarse al autoconsumo, lo que supuso un incremento
aquel afio del 100%.

Los retos de la energia fotovoltaica

M (La pandemia cred conciencia?

Si, pero no hay que hacerse ilusiones. Fue puramente por un tema de
ahorro. Pero bueno, gato negro o gato blanco, lo importante es que cace
ratones. De todas formas, lo que lo estd dejando el covid-19 y otros he-
chos como la guerra de Ucrania es una reflexién crucial: que las distopfas
existen. Estamos acostumbrados a ser una generacién mimada. Vivimos
en un entorno de una organizacién que consideramos perfecta.

Llevado a nuestro sector, si China tiene los paneles fotovoltaicos mds
baratos que nadie, spor qué no dejar que China los produzca y nosotros
los instalamos aqui para tener una energfa mds barata? Pues porque he-
mos aprendido que si se da una distopia en el comercio con los paises
asidticos se puede paralizar el proceso de transicién ecolégica.

La fotovoltaica es una tecnologfa por la que estdn apostando la ma-
yor parte de los paises. Alemania ha propuesto un incremento del 100%
y sus objetivos son 200 gigavatios (KW). Esperamos que Espafia siga

Precio de mercado. “Tenemos un sistema marginalista que marca
precio en funcion de la dltima unidad que entra en la subasta del
mercado. Cada vez estamos introduciendo mas renovables, y el
propio éxito de la tecnologia permite que el precio esté muy bajo,
lo que no da una sefal adecuada para invertir. Ni en suelo ni en au-
toconsumo. Nuestro desafio es que se encuentren férmulas para
asegurar el interés de los inversores futuros. Hay gente a la que
no le gusta la palabra reforma del mercado, podemos hablar de
adecuacion del mercado a esta situacion. En definitiva: Que se den
mas subastas y contratos bilaterales”.

Electrificacion. “Hay que incrementarla para aumentar la deman-
day que esos precios bajos sean mas altos, en consonancia con la
gran cantidad de proyectos que hay en este momento.”
Almacenamiento e hidrégeno. “Es urgente el generar un marco
regulatorio y un marco retributivo adecuado que incentive las in-
versiones en almacenamiento. Necesitamos hidrégeno, porque
mientras que el almacenamiento es una solucion temporal en el
dia, el hidrégeno nos da una solucién estacional. Nos permite con-
seguir el 100% renovable, producir en aquellas épocas del afio en
las cuales no hay una generacién muy alta de energias renovables.
También nos facilita llegar a usos finales que no son factibles para
la electrificacion. Por ejemplo, los empleos térmicos en industria
que necesitan alta temperatura, como barcos o aviones”.
Aceptacion social. “Somos un sector que viene del apoyo social.
Cuando éramos una energfa 10 veces mas cara que la media de los
precios, la sociedad nos apoy6, crey6 en nosotros. Y la tecnologia

fotovoltaica demostrd que tenia sentido, porque hoy en dia somos
la forma mas barata de producir energia. No podemos perder ese
cimiento. Si cumplimos con lo recogido en el Plan Nacional Integra-
do de Energiay Clima (PNIEC) las placas solo ocuparian el 0,2% del
suelo, pero en todo caso en una responsabilidad. Nuestro pais nos
cede ese territorio durante 30 afios, tenemos que hacer que ese
territorio no solo esté igual, sino que esté mejor”.

Intereses. “Hay intereses econdmicos competitivos o intereses
electoralistas y han difundido mentiras, fake news que desinfor-
man a la sociedad sobre la red de energia fotovoltaica. Tenemos
que transmitir la informacion correcta a la sociedad y ahi necesita-
mos la labor de las empresas, pero también de periodistas, acto-
res politicos y administrativos responsables con el momento que
vivimos”.

Cadena de valor. “En Espaiia somos capaces, tenemos elementos,
tenemos empresas que son pueden producir el 65% de los compo-
nentes de una planta fotovoltaica, pero nos falta el otro 35%, que
son los paneles. Es un desafio importante que tenemos que con-
seguir, que en Espafia se fabriquen paneles fotovoltaicos de forma
sostenible econdmicamente”.

Autoconsumo. “Tenemos que adaptarnos al futuro. Venimos de un
crecimiento récord el afo pasado, con unos motores cruciales, que
son las subvenciones y los altos precios de la energia. Tenemos
que conseguir estabilizar nuestro crecimiento sin estos factores.
Lo siguiente es la calidad”.
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esos pasos... Tenemos que tener una capacidad propia de fabricacién.
Antes habldbamos de geoestrategia, es decir, de la necesidad de garanti-
zar el consumo de energfa con el control determinadas zonas del mundo;
como el carbén en el Ruhr (Alemania) o el petréleo de Oriente medio o
el norte de Africa. Con las energfas renovables es diferente, todo el mun-
do tiene viento o sol, y no hay forma de controlarlo. De hecho, lo que
es clave es controlar la tecnologfa, que es la que hace que transformemos
esos recursos naturales en energfa eléctrica. Por eso, tenemos que pasar
de hablar de geoestrategia energética a tecnoestrategia energética.

Y, al mismo tiempo, igual que cuando habldbamos de geoestrategia,
hablamos de reservas estratégicas de petroleo, ahora tenemos que hablar
de reservas tecnoldgicas estratégicas. Esto no quiere decir que guardemos
un montén de paneles en un almacén, sino que tengamos la capacidad
de fabricar una cantidad que nos garantice una continuidad en estos
procesos de transicién ecoldgica.

M :Qué cree que Espaia puede aprender de otros paises?

Estabilidad. El principal aprendizaje serfa estabilidad regulatoria. El
vaivén que ha sufrido nuestro pais nos ha perjudicado mucho y, sobre
todo, al tejido industrial. Hace 15 anos, las empresas mds punteras de
fabricacion de paneles estaban en Espafa. Pocos anos después habian
desaparecido.

Estamos ante algo que es una oportunidad tnica para nosotros,
la cuarta revolucién industrial. En todas las anteriores, Espafia se ha
encontrado en una situacién de inferioridad en relacién con el input
energético. Nunca hemos tenido un carbén bueno, petréleo ni para dos
mecheros. No hemos tenido ni uranio ni tecnologfa nuestra. Sin em-
bargo, tenemos las horas de sol y territorio para economias de escala,
que producen un precio kilovatio hora mds barato que el de ninguno de
nuestros competidores.

Una planta fotovoltaica en Espana trabaja alrededor de unas 1.900
horas al afio, mientras que en Alemania son 950. Esto nos indica que
podemos producir la energfa eléctrica a mitad de precio que la que se
puede producir a Alemania. Los paises del norte de Europa estdn apos-
tando por energfa offshore, y las mds competitivas dan un precio en tor-
no a 85 euros por megavatio hora, el doble de lo que podemos producir
nosotros. Es una oportunidad que no podemos perder, la de aprovechar
nuestra potencialidad para reindustrializar nuestro pafs.

W (Qué beneficios tiene Espaiia por haber sido pionera en la
apuesta por la fotovoltaica?

En el futuro, cuando se haga esa tipica pregunta de: “;Qué hizo Es-
pafa por la humanidad?”, creo que, junto a Alemania y China, somos
los que hemos puesto la energfa fotovoltaica sobre la mesa. Hemos de-
mostrado que es una energfa limpia y barata. Y hemos empezamos muy
temprano. Al principio de los afios 90, en Espafia se fabricaba el 50% de
toda la capacidad fotovoltaica mundial. Lo que pasa es que la capacidad
en ese momento era de dos megavatios, una media muy pequefiita, pero
hemos tenido tecnélogos y empresas pioneras y vanguardistas que nos
han permitido que hoy en dia sigamos a la cabeza en fotovoltaica. No
en fabricacién de paneles, pero si en fabricacién de inversores. Somos un
auténtico lider mundial y debemos comprometernos con esa fabricacién
de paneles para convertirnos en un auténtico hub fotovoltaico a nivel
mundial.

M .Y eso como nos beneficia econémicamente?

Primero con el empleo generado. Todos los afios hacemos un infor-
me macro, en el tltimo, de hace dos anos, ya habia cerca alrededor de
100.000 familias en Espana que dependian directa o indirectamente el
sector. Seguramente se habrdn incrementado de forma sustancial.

Por otra parte, nuestros ciudadanos tienen una energfa mds barata.
Importamos petrdleo por valor de alrededor de 70.000 millones de eu-
ros todos los afios. Es précticamente el equivalente a todos los fondos
de Next Generation. Si conseguimos descolonizar nuestra economia, es
como si tuviéramos los Next Generation cada afio. En lugar de hacer
una extraccién de rentas en nuestro pafs para terceros por ese importe, lo
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podrifamos utilizar aqui para nuestro desarrollo, pero de forma también
directa con la captacién de inversiones industriales que vengan aqui. Te-
nemos ejemplos, como la famosa fibrica de diamantes de Trujillo.

B (En qué situacion se encuentran los objetivos marcados por el
Gobierno de Espaiia de la Agenda 2030?

Los llevamos bien en nuestro sector, pero tenemos desafios impor-
tantes. Tenemos que demostrar el interés de invertir y crear un entor-
no regulatorio que permita que esos proyectos se puedan llevar a cabo.
No podemos ponernos corsés a nosotros mismos una vez que ya hemos
hecho un esfuerzo como pais, empresas, administracién. Ahora, serfa
absurdo no comprender la situacién que tenemos, el gran potencial que
tenemos. Desperdiciarfamos todo.

M Varios medios se han hecho eco de los vertidos del
almacenamiento renovable, élo consideran un problema?

Los vertidos no son significativos, son puntuales. Se van a dar cada
vez mds si no tomamos medidas, como el incremento de la electrifi-
cacién y el almacenamiento. Necesitamos también que los inversores
tengan previsibilidad de sus vertidos, que antes de hacer una inversién
tengan informacién correcta para saber hasta qué punto les interesa
hacerla.

M (Qué le diria a aquellos que se oponen a la creacién y
desarrollo de plantas fotovoltaicas?

Nosotros queremos ser un sector que haga bien las cosas. En los es-
tudios que estamos haciendo nosotros y los organismos independientes
hemos demostrado que las plantas se pueden convertir en una reserva
integral de la naturaleza. La biodiversidad se desarrolla mds dentro de la
planta que fuera de ella. Por eso, trabajamos para que ese préstamo del
territorio lo mejore.

Nuestro concepto es que una planta es como un matrimonio que
se piensa que va a durar 30 afos: no puede partir de la imposicién,
tiene que partir de una seduccién. Territorio, poblacién y planta son
el tridngulo que tiene que funcionar. Por eso, no somos partidarios
de que se utilice la expropiacién. Tiene que ser la libre voluntad de
los propietarios del terreno, tiene que haber un acuerdo, y hay que
ganarse la voluntad de esa poblacién local. Que vea que es una opor-
tunidad tnica y que estén contentos. Tiene que haber transparencia,
informacidn y beneficio. Ademds de los impuestos que se pagan, hay
que buscar formas de compartir y cambiar la vida a positivo de esa
poblacién local, que es lo que nos va a ganar su favor y va a lograr que
sean nuestros principales aliados.

M (Cuales son sus plataformas de oposicion y en qué se
apoyan?

Fundamentalmente en intereses econémicos competitivos que no di-
cen la realidad, que ocultan su cara detrds de argumentos paisajisticos.
Inmobiliarias, empresas de turismo, bodegas o macrogranjas que necesi-
tan el terreno para depositar sus vertidos.

Son intereses econémicos competitivos que son licitos, pero no los
muestran directamente. Hablan de la tradicién en el campo en lugar
de pedir que no se ponga una planta fotovoltaica porque ellos quieren
seguir vertiendo sus purines en ese terreno.

M .Y perjudica realmente a los agricultores

Son los que menos estdn nuestra contra, porque para ellos es una gran
ocasién. Si en nuestro pais un secano puede recibir una renta entre 100 y
400 euros por hectdrea al afio, el alquiler de ese terreno para la energfa re-
novable puede hacer que reciban entre 1.500 y 2.000 euros. Es un incre-
mento de su calidad de vida y una forma de fijar poblacién al territorio.
W :Como repercuten los intereses electoralistas a la energia
fotovoltaica?

Hay personas que piensan el paisaje, pero no en los paisanos y tam-
poco tienen esa visién global del real problema: el cambio climdtico que
estamos viviendo. Todos estos son lo que llamamos neonegacionistas.
Muchos hablarédn de que tienen objetivos mds ambiciosos, pero a la hora
de la verdad actiian con los mismos criterios que un negacionista. ll
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¢Hacia donde camina
la tecnologia fotovoltaica?

La energia solar fotovoltaica ha experimentado un crecimiento exponencial en las siltimas
décadas y estd jugando un papel cada vez mds destacado en el panorama energético
mundial. Entre los actores clave en el desarrollo y avance de esta brillante tecnologia se
encuentran cuatro centros europeos. Tres de ellos son esparioles: el Instituto de Energia Solar

de la UPM, el CENER y el CIEMAT; y uno alemén: el Instituto Fraunhofer de Sistemas de
Energia Solar ISE. Alba Lugue

mpezando por este tltimo, el Ins-

tituto Fraunhofer de Sistemas de

Energia Solar ISE es sinénimo de

vanguardia en la investigacién y desa-
rrollo en energfa fotovoltaica desde hace més
de cuatro décadas, con sus cientificos e inge-
nieros trabajando en diversos aspectos, desde
la mejora de la eficiencia de los paneles solares
hasta el desarrollo de nuevos materiales y mé-
todos de fabricacién.

Una de sus mayores contribuciones es el
desarrollo de células de alto rendimiento y su
correspondiente y significativa mejora de la
eficiencia de conversién de la radiacién solar
en electricidad. Esto ha permitido una mayor
generacién de energia a partir de la misma
cantidad de luz solar, lo que ha hecho que
la energfa fotovoltaica sea mds competitiva
en términos de costos. Ademis, el Instituto
Fraunhofer trabaja en el desarrollo de tecno-
logias emergentes como las células solares de
pelicula delgada, las células solares de pero-
vskita y las células solares orgdnicas. Todas
ellas tienen el potencial de ser més eficientes y
mds baratas de producir que las células solares
convencionales de silicio.

El Fraunhofer también desempefia un
papel fundamental en la transferencia de tec-
nologia y conocimientos al sector industrial,
colaborando con empresas y organizaciones
en la implementacién de proyectos solares a
gran escala y en la optimizacién de los pro-
cesos de fabricacién. Uno de los tltimo ejem-
plos de esta colaboracién lo encontramos en
la tecnologia de color MorphoColor® desarro-




llada por el centro alemdn y que comerciali-
zard la empresa suiza Megasol Energie. Esta
tecnologfa permite disponer de médulos so-
lares en diferentes colores como alternativa a
los cldsicos negros y azules y, a diferencia de
lo que ocurria hasta ahora, que el panel man-
tenga, como minimo, el 90% de su eficiencia.
Todo ello la hace especialmente atractiva para
su integracién en los edificios y abre nuevas
posibilidades a su uso en los monumentos his-
toricos. Ademds, los vidrios MorphoColor® se
pueden fabricar en diferentes tamafios y for-
mas y pueden utilizarse para colectores sola-
res térmicos de color integrados en edificios o
colectores PVT.

Otro ejemplo reciente de esta buena re-
lacién entre los publico y lo privado lo en-
contramos en la colaboracién del Instituto
Fraunhofer con la empresa estadounidense
Solaria, que va a ofertar tejas solares que utili-
zan células de contacto pasivado de éxido de
tinel (TOPCon) desarrolladas por el institu-
to germano mediante un nuevo método de se-
paracién térmica por ldser, lo que las hace mds
eficientes que las células construidas con mé-
todos convencionales de rayado ldser y hendi-
do mecdnico. Son solo dos referencias de las
multiples investigaciones y desarrollos de este

gran centro, que también estd desempenando
un papel muy importante en el avance de la
energfa solar térmica, el almacenamiento de
energfa, la tecnologfa de hidrégeno y concep-
tos energéticos integrales.

B Pionero entre los pioneros

El Instituto de Energfa Solar de la Univer-
sidad Politécnica de Madrid (IES-UPM) es
otro referente mundial en el campo de la ener-
gfa solar. Fundado a finales de los afios 70 por
el profesor Antonio Luque, que entre muchos
otros premios recibié en 1992 el Becquerel,
(equivalente al premio Nobel en fotovoltai-
ca), el IES-UPMI es, junto al Solar Energy
Research Institute de los Estados Unidos, el
centro de I+D especializado en energia solar
mds veterano del mundo.

Enfocado en la investigacién, desarrollo
tecnolégico, formacién y divulgacién, de este
centro salié la primera célula solar fotovoltaica
de Espafia. Desde entonces, y pese a sus mo-
destas dimensiones, el IES ha hecho contribu-
ciones punteras en la tecnologia de células so-
lares de silicio, los sistemas de concentracién
fotovoltaica, las células de materiales III-V
(incluyendo las de unién multiple) y los nue-
vos conceptos en células solares més eficientes

En la pdgina anterior, paneles desarrollados con
la tecnologia MorphoColor® por el el Instituto
Fraunhofer de Sistemas de Energia Solar ISE.
Sobre estas lineas, nuevas tejas solares del centro
alemdn que comercializard la estadounidense
Solaria

junto con los célculos cudnticos asociados a
ellos. Entre sus multiple logros destacan sus
investigaciones sobre células de banda inter-
media, un invento del IES propuesto en 1997;
o el récord de eficiencia mundial (32,6%) que
batfan en 2008 sus células de GaInP/GaAs a
la elevadisima concentracién de 1.000 soles.

zComprometido, también, con la trans-
ferencia industrial de la tecnologfa solar, de
esta actividad nacié en 1981 la malaguefia
Isofotén, que en los primeros afios del siglo
XXI era la mayor fébrica de células solares en
Europa. Mds tarde se cred el ETSI-UPM para
explotar, con la petrolera BP, los concentra-
dores Euclides con células de silicio. ISFOC,
un instituto con estructura empresarial para
el desarrollo de grandes plantas de concen-
tracion fotovoltaica, llegé después, asi como
LPS, que ha vendido sus disenos épticos a
compafifas como Boeing en EEUU o JVC en
Japén. INSPIRA es otra startup nacida en el
IES. Esta compafia, vendida a la americana
Solfocus, se convirtié en referente mundial
para sistemas de seguimiento para concentra-
dores. Luego llegé BSQ Solar, que produce
sistemas completos de concentracién, en mu-
chos casos con tecnologfa del IES; o CENTE-
SIL, que ha hecho un enorme esfuerzo para
desarrollar la tecnologia de ultra-purificacién
de silicio solar.

En el momento actual, el IES-UPM tie-
ne en marcha una prometedora investigacién
para el desarrollo de una nueva tecnologia de
almacenamiento de energfa basada en el calor
latente del silicio fundido y su recuperacién
mediante el efecto termo-fotovoltaico. Otra
de sus lineas de investigacién persigue avan-
zar en la tecnologia de concentracién median-
te sistemas de medida e instrumentos de ca-
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racterizacion de estos médulos. La bisqueda
y mejora de materiales de banda intermedia
sigue siendo otra linea abierta; como también
lo es la integracion de la solar fotovoltaica
en las redes de generacién distribuida; o sus
investigaciones sobre la fiabilidad de la solar
fotovoltaica en el dmbito rural para asegurar
su sostenibilidad a largo plazo.

M Cada vez mas eficientes

El CIEMAT (Centro de Investigaciones
Energéticas, Medioambientales y Tecnold-
gicas) es un organismo publico espafiol de
investigacién de excelencia en materias de
energia y de medio ambiente. Con lineas de
trabajo en diferentes tecnologfas renovables,
como la bioenergfa y la edlica, cuenta con
uno de los principales laboratorios solares
del mundo: la Plataforma Solar de Almeria
(PSA), referente mundial en la energfa solar
termo-eléctrica, pero también en la desconta-
minacién de aguas con energfa solar.

En relacién a la solar fotovoltaica, el CIE-
MAT investiga en dispositivos de ldmina
delgada, tanto en los basados en silicio depo-
sitado (dispositivos pin, de heterounion, etc.)
como en materiales policristalinos (principal-
mente basados en CIS) y capas OCT. Desta-
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ca, asimismo, su cada vez mayor actividad en
la calibracién de sensores de irradiancia solar
y de células solares, asi como la implementa-
cién de nuevas técnicas de medida de células
y moédulos fotovoltaicos (termografia, LBIC,
fotoelectroluminiscencia, respuesta espectral,
etc.). Otra de sus lineas de investigacién mds
destacadas se centra en la circularidad de los
moédulos solares (proyecto Fotovolv3R), con-
siderando el reciclaje, la reparacién y la reuti-
lizacién como los pilares para alargar el ciclo
de vida de los médulos.

El CIEMAT ofrece, ademds, servicios
técnicos de I+D a empresas del sector y la ca-
libracién de médulos de referencia para fabri-
ca y otros laboratorios, y ha emprendido una
nueva actividad en medidas por muestreo de
mddulos para asegurar la potencia en grandes
plantas, as{ como evaluacién de centrales in
situ. Asimismo, sus investigadores estdn con-
tribuyendo de manera muy significativa en el
campo de la eficiencia energética en la edifi-
cacién mediante la consideracién de disefios
de arquitectura sostenible y la integracién de
energfas renovables.

El Centro Nacional de Energfas Renova-
bles (CENER) es otro referente de reconocido

prestigio, tanto dentro como fuera de nuestras

Investigadores del Instituto de Energia Solar

de la Universidad Politécnica de Madrid estdn
desarrollando un novedoso sistema que permite
almacenar energia en silicio fundido, el elemento
mds abundante de la corteza terrestre. En las
imdgenes, aspecto del silicio antes y después de
fundirlo. El sistema, que se encuentra en proceso
de patente en Estados Unidos, estd destinado

a originar una nueva generacion de centrales
termosolares de bajo coste, asi como sistemas de
almacenamiento de electricidad y cogeneracion
para niicleos urbanos

fronteras. Desde sus instalaciones situadas en
Navarra desarrolla investigacién aplicada en
energfas renovables y presta soporte tecnold-
gico a empresas e instituciones energéticas en
cinco 4reas: eélica, solar térmica y solar foto-
voltaica, biomasa, transicion energética en las
ciudades, e integracion en red de la energia.

Actualmente, estd desarrollando 52 pro-
yectos europeos de [+D+i, ejerciendo en 14 de
ellos como coordinador. En el terreno que nos
ocupa, la solar fotovoltaica, su objetivo prin-
cipal es la reduccién del coste del kWh produ-
cido con esta tecnologia, lo que viene a ser el
punto intermedio entre la investigacion bésica
y los entornos industriales de fabricacion.

Uno de los proyectos, Cecom4PV, per-
sigue el desarrollo, a partir de materiales es-
tandar de base cerdmica, de nuevos productos
de alta eficiencia energética para su uso en la
envolvente de los edificios (cubiertas, tejas),
que integren la generacién de energfa eléctrica
a partir de elementos fotovoltaicos, a fin de
conseguir que los edificios sean de consumo
energético casi nulo. Un proyecto en el que
también participa ISFOC, compania, que
como ya hemos dicho, tuvo su origen en el
IES-UPM.

Titan-PV es otro proyecto destacado del
CENER, centrado, en su caso, en el desarro-
llo de tintas metdlicas avanzadas para el sec-
tor de las células solares fotovoltaicas de silicio
cristalino. La iniciativa Viperlaba busca, por
su parte, fomentar el nacimiento de una in-
dustria de fabricacién de solar fotovoltaica eu-
ropea basada en perovskitas, con la finalidad
de que la UE recupere el liderazgo mundial a
lo largo de toda la cadena de valor de la ener-
gfa solar.

El centro complementa esta actividad de
[+D+i con servicios de validacién y certifica-
cién de componentes, incluida la de plantas
fotovoltaicas para generacién de energfa eléc-
trica. Para ello, cuenta con equipos de tltima
generacién tanto en los aspectos de prueba de
componentes (mddulos, inversores, seguido-
res...), como en el dmbito de la investigacién
en tecnologfa de materiales y procesos para
fabricacién de células fotovoltaicas.
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Primer sistema de generacion de hidrégeno verde
de alta eficiencia, desarrollado por la compafiia
espafiola ISFOC en el marco del proyecto CPV4H2.
Esta iniciativa busca desarrollar un sistema de
generacion de hidrégeno por electrdlisis de agua
PEM empleando electricidad generada con solar
fotovoltaica de alta concentracion, tecnologia
que ofrece una de las mayores eficiencias de
conversion de la luz solar en electricidad
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M Placas tan finas como el papel

y otros avances

Los avances que se estdn produciendo en la
energia solar tienen muchos mds actores (pa-
blicos y privados) y prometen que, en un
momento cada vez mds cercano, las placas
encargadas de convertir la radiacién solar en
energfa sean tan finas como un papel y cada
vez mds baratas de fabricar. Todo apunta a
que las pinturas fotovoltaicas y los dispositi-
vos imprimibles en todo tipo de textiles a pre-
cios aceptables serdn, también una realidad
muy pronto. Ya hemos visto que la mejora de
las placas solares bifaciales y el uso de la pe-
rovskita como material absorbente son otras
lineas de investigacién. Asimismo, se estd in-
vestigando el uso de polisilicona cargada ne-
gativamente para incrementar el rendimiento
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de cada célulay asi gastar menos en construir-
las; incluso se investiga en el desarrollo de ba-
rreras acusticas solares para reducir los niveles
de ruido y, al mismo tiempo, generar energfa.

Son solo algunos ejemplos que muestran
el gran recorrido que tiene atin por delante la
solar fotovoltaica, tanto en su posible evolu-
cién como en las aplicaciones. Si nos detene-
mos en los resultados obtenidos hasta la fecha
con algunas de estas investigaciones punteras,
vemos, por ejemplo, que en el campo de los
nuevos materiales, investigadores de la Uni-
versidad de Uppsala (Suecia) han logrado
una eficiencia del 11,2% en una célula solar
de calcopirita (CuGaSe2 o CGSe) utilizando
plata para mejorar el crecimiento del grano
y la calidad del cristal en el absorbedor del
dispositivo. En Japén, la empresa Kaneka

Imdgenes microscopicas, tomadas con la
tecnologia SEM, de las nuevas tintas metdlicas
desarrolladas para los contactos frontales de
células solares de silicio cristalino, que reducen
drdsticamente la cantidad de plata necesaria para
la formacién de los electrodos de las células (Foto
CENER).

Debajo, célula solar de calcopirita (CuGaSe2

o0 CGSe) utilizando plata (Ag) para alear el
absorbedor del dispositivo, desarrolla por
investigadores de la Universidad de Upsala
(Suecia)

ha desarrollado una célula solar en tdindem
de dos terminales (2T), perovskita-cristali-
no, utilizando una oblea de silicio industrial
Czochralski (CZ) de 145 pm de espesor, con
la que han logrado una eficiencia del 29,2%,
la mayor alcanzada nunca con un dispositivo
de silicio CZ. Otra referencia —hay muchas
mds— la encontramos en India, donde Inves-
tigadores del Instituto Nacional de Tecnolo-
gla (NIT) de Silchar (Assam) han disefiado
una célula solar de perovskita de yoduro de
formamidinio y estafio (FASnI3) con una efi-
ciencia potencial de conversién de energfa del
31,57%.

También se han fabricado paneles solares
a partir de cultivos de desecho que absorben
la luz ultravioleta incluso en dfas nublados, y
hasta se han creado paneles solares nocturnos
que funcionan incluso cuando se ha puesto el
sol. Otras lineas de investigacién estdn rela-
cionadas con los inversores, el almacenamien-
to o la hibridacién de plantas, como ha hecho
Ingeteam con su nuevo sistema que permite
hibridar parques edlicos con plantas fotovol-
taicas y sistemas de almacenamiento de ener-
gfa en baterfas. Con ello, a los operadores de
los sistemas eléctricos les resulta mucho mds
facil gestionar el funcionamiento de varias
plantas de manera simultdnea y controlar el
suministro eléctrico del hub renovable en el
punto de conexidn.

Con la mirada puesta mas lejos, algunos
cientificos chinos exploran incluso la posibi-
lidad de instalar una gran estacién de energfa
solar en érbita, a nada menos que 36.000 ki-
l6metros de nuestro planeta. Y dicen que el
dispositivo podria empezar a generar energia
antes de 2040.

Mis informacién:

~~~~~ +hwww.ise.fraunhofer.de
http://ies.upm.es
http:/fciemat.es

...... + wWww.cener.com
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Potente por excelencia

= 380 - 400 Wp potencia
» a21,7% eficiencia
« |dmina posterior blanca

« 120 media célula, mono n-Si,

HJT con SWCT™

« 25 afios de garantia de
rendimiento y producto

» 92 % potencia residual

Meyer Burger Glass
El paquete doble

= 370 - 390 Wp potencia
« 321,8% eficiencia
« trasera de vidrio transparente

« 120 media célula, mono n-Si,

H)T con SWCT™

« 30 afos de garantia de
rendimiento y producto

« 93,2% potencia residual

Los médulos Meyer Burger se encuentran entre los médulos solares més sostenibles del mundo. Se fabrican exclusivamente

en Alemania utilizando energias 100% renovables, estan libres de sustancias téxicas y son totalmente reciclables.

Més informacién en www.meyerburger.com/es/


https://www.meyerburger.com/es/

/42 ENERGIAS RENOVABLES

Capitulo |

Estafa, con F de fotovoltaica

Hay mucho dinero en juego en el negocio de la electricidad. Y muy pocos actores (cuatro)
muy poderosos. Frente a ellos, se yerguen hoy autoconsumidores y comunidades energéticas,
que estin empezando a abrir brecha en el paredin de las eléctricas. No son los primeros.
Antes, hace ya 15 ajios, varios miles de pequesios inversores entraron en el mercado eléctrico
de la mano del Gobierno, que les pidid ayuda en su guerra contra el cambio climdtico a
cambio de una “rentabilidad razonable”. Dos telediarios después de que 60.000 familias
dieran el paso e invirtieran sus ahorros en pequeiias “huertas solares” (asi se las llamaba
entonces), el Gobierno asestd lo que se ha denominado el “hachazo a las renovables”, Esta es

la historia, que no ha terminado.

odo empieza asi: el legislador crea

un marco legal —via Boletin Ofi-

cial del Estado (BOE)- en el que

establece unas condiciones de-
terminadas: el kilovatio hora generado en
una instalacién solar fotovoltaica —dice ese
marco—, y en tanto en cuanto es un kilova-
tio hora limpio (no emisor de CO3), merece
una retribucién muy concreta (que especifica
el BOE) durante un periodo muy concreto
(que asimismo explicita el BOE), una retri-
bucién especial (Ilimese prima) que es esta-
blecida para reconocer esa singularidad (que
la electricidad generada por una placa solar
no emite CO2, o sea, no ensucia; es limpia).
El escenario queda fijado con el Real Decre-
to (RD) 436/2004 (Gobierno Aznar).

Pues bien, los inversores, a la luz de ese
marco concreto (y animados por la propia
Administracién), disefan su hoja de ruta:
invierto tanto; mi instalacién genera tantos
kilovatios hora (kWh); el gobierno avala via
BOE que el precio que yo recibiré por cada
kWh que produzca serd tanto (gracias a ese
aval, por cierto, he obtenido un préstamo del
banco, que me ha dicho que se fia de los bo-
letines oficiales del Estado); y, dado lo dado,
puedo devolver mi crédito en tales plazos;
amortizo mi inversién en tales otros; y, final-
mente, obtengo la rentabilidad que persigo,
que no me va a hacer multimillonario, pero
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Antonio Barrero F.

que si que puede complementar mi pension.
Ese es el qué.

Ahora vamos al contexto, y, para ello, al
cudndo.

¢ Ao 2005
El Gobierno le habia puesto precio al kilo-
vatio hora fotovoltaico (via BOE) y, ademds,
decide lanzar toda una campana institucio-
nal —con el lema “El Sol puede ser suyo™
con la que anima a la ciudadania
(mayo de 2005) a invertir en insta-
laciones solares fotovoltaicas (FV).
“sPor qué es bueno invertir en una
instalacién solar fotovoltaica?”, pre-
guntaba entonces el Instituto para la
Diversificacién y Ahorro de la Energia
(IDAE). “Porque la rentabilidad de su
inversién —explicaba— es razonable,
pudiendo llegar en ocasiones hasta el
15%”. Ojo a ambos datos: rentabilidad
razonable; y 15%. ;Fuente? IDAE, en
su campana “El Sol puede ser suyo”. El
RD es de Aznar, pero estamos ya en el
primer Gobierno Zapatero. ol e
¢ Aiio 2007, Kioto
Espafa adquiere —Kioto mediante— una se-
rie de compromisos de limitacién de emisio-
nes contaminantes a la atmdsfera. El sector
eléctrico es el principal contribuyente, el

O SOSTENIBLE DE SU
SION DE CO, A LA



principal emisor de gases, de entre todos
los sectores industriales patrios. Porque las
centrales térmicas espafiolas que queman
carbén o gas natural para generar electrici-
dad emiten mucho CO; (gas de efecto in-
vernadero). El problema es que el Ejecutivo
no se encuentra entonces en condiciones de
abordar grandes inversiones.

Asi que ha ideado un marco regulatorio
que propicia la inversién privada, un marco
mediante el que asegura (via BOE) que si us-
ted invierte en una instalacién solar FV, la red
estard obligada —como se dijo— a comprarle
los kilovatios hora que produzca, y obligada a
pagdrselos a un precio determinado durante
un perfodo determinado. Pero como no todo
el mundo lee el BOE, la Administracién lan-
za ademds campanas institucionales para ani-

e g

DIRECCION DE ENERGIAS RENOVABLES

Energia Solar
Fo ca,

4. ;Hay ayudas? Tarifa regulada

En noviembre de 2008, el
IDAE (dependiente entonces
del Ministerio de Industria)
lanza otra campana. Mismo
lema: “El Sol puede ser suyo”.
Y mismo argumentario: renta-
bilidad y cambio climdtico.

El IDAE utiliza la misma

Tarifas establecidas en el articulo 36 del Real Decreto 661/2007:
POTENCIA TARIFA REGULADA (2007)

0,440381 €/kWh los primeros 25 afios
0,352305 €/kWh a partir de entonces

100 kW<P<10 MW; 0,417500 €/kWh los primeros 25 afos
0,334000 €/kWh a partir de entonces

0,229764 €/kWh los primeros 25 afos

0,183811 €/kWh a partir de entonces

P<100 kW;

P>10 MW;

mar a la ciudadania a participar en la lucha
contra el cambio climdtico.

Por primera vez en la historia, el pequefio
(inversor) entra en el gran mercado eléctri-
co, hasta entonces (como ahora) dominado
por gigantescas (todopoderosas) companias
eléctricas.

El caso es el que el pais se aproxima un
poco mds —gracias a esos varios miles de fa-
milias (62.000, segin Anpier)— al cumpli-
miento del Protocolo de Kioto, pues todo
kilovatio hora generado en una instalacién
FV (kWh limpio) es un kilovatio hora que
no ha habido que generar en una central tér-
mica de carbén o de gas natural (centrales
que aparte de producir electricidad, produ-
cen emisiones de CO»). Espafia acelera asi en
el cumplimiento de sus compromisos inter-
nacionales en materia de cambio climitico
y, puertas adentro, el Estado se libera de in-
vertir (libera recursos que podrd emplear en
otras iniciativas: la sanidad, la educacién, la
seguridad nacional o la I+D).

garantia de produ

garantia de potencia lineal

‘Médulos N-Type TOPCon

400W~690W

con el IPC-0,50% a partir de entonces.

Las tarifas se actualizan anualmente con el IPC-0,25% hasta 2012, y

Las tarifas seran de aplicacion a las instalaciones
definitivamente en el Registro de Régimen Especial (RIPRE) antes del
29 de septiembre de 2008. (Resolucion, de 27-09-07. BOE 234)

férmula de pregunta—respues-
ta. ;Para qué sirve la energia
solar fotovoltaica?, plantea

inscritas

* Ao 2008

El Real Decreto 661/2007, de mayo, y el RD
1578/2008, que entra en vigor en septiem-
bre del 8, ajustan (reducen) las primas. Se
las reducen a las instalaciones que estdn por
venir. No a las anteriores. El motivo es que
la tecnologfa estd avanzando muy deprisa,
sus costes han descendido, la incertidumbre
sobre su fiabilidad es cada vez menor (la FV
funciona y funciona muy bien) y el Gobierno
considera que puede reducir esos incentivos
sin que se reduzca el interés de la ciudada-
nia por participar en la revolucién solar, en
la lucha contra el cambio climdtico, pues ese
sigue siendo el sentido de todo, el horizonte.

inter

SO

connecting solar busine

® en un documento que sigue
estando hoy accesible en su
pdgina (idae.es). Formula la
pregunta y adelanta la respuesta: “contribuye
eficazmente a la reduccién de emisiones de
COz: cada kWh generado con energfa solar
fotovoltaica evita la emisién a la atmdsfera de
aproximadamente un kilo de CO», en el caso
de comparar con generacién eléctrica con
carbén, o aproximadamente 0,4 kg de CO;
en el caso de comparar con generacion eléc-
trica con gas natural. Una vivienda unifami-
liar con una potencia instalada en su tejado
de 5 kW —continta el IDAE— puede evitar
anualmente 1,9 toneladas de CO; al afio, en
comparacion con la generacién eléctrica con
central de ciclo combinado de gas natural”.
Las campafias surten efecto, como se
dijo, y miles de pequefios inversores entran

'Pv Tech Expert.
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« Instalacion en vivienda unifamiliar.,
« Vida atil 25 anos.
« Instalacién tipo:
+ Potencia generador 4,0 kWp.
« Potencia nominal 3,5 kW.
+ Régimen de funcionamiento;
1.250 h/aiio a potencia nominal.
« Generacion:5.000 kWh/afio.

«Se evita la emision de 1,9 tCO, al afo.

»Emisiones evitadas en vida atil: 47,5 tCO,.
(Comparacién con generacion con gas natural) |

El Instituto para la Diversificacion y Ahorro de la Energia (IDAE) lanzé en 2005 la campaiia “El Sol puede
ser suyo”, en la que invitaba a invertir en fotovoltaica. La informacion contenida en este cuadro estd
extraida de la edicion 2008 de esa campaiia, concretamente del documento ‘Respuestas a todas las

preguntas clave”

en el sistema eléctrico, hasta entonces poco
menos que prohibido, hasta entonces prohi-
bitivo.

Ademids, toda esa inversién acelera la
evolucién de la tecnologia, que mejora a pa-
sos agigantados gracias a esos miles de pe-
quefios inversores que demandan producto,
un producto —fotovoltaico— que los fabrican-
tes afinan y afinan cada vez mds. El sector
todo crece, reduce sus costes, la tecnologia
se abarata (El precio de los médulos ha caido
un 75% en 36 meses, tituldbamos en ener-
gias-renovables.com en mayo de 2012), y los
réditos socio-ambientales de la apuesta se ha-
cen cada vez més evidentes. Hoy, diez anos
después de aquel titular, la solar fotovoltaica
es la fuente de electricidad mds barata de
cuantas compiten en el mercado. Y hoy, si el
autoconsumo es lo que es (y estd al alcance
de buena parte de la sociedad), es probable-
mente —reconocen todas las fuentes del sec-
tor— gracias a que muchos pequenos inver-
sores aceleraron aquellos primeros

pasos.
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M Y asi estaba todo hasta que...

* Aio 2010

El 23 de diciembre de 2010, y de la mano
del ministro Miguel Sebastidn, es aprobado
el Real Decreto-ley (RDL) 14/2010, que li-
mita el nimero de horas (aproximadamente
un 30%) que el productor puede cobrar el
precio originalmente establecido y abre asi
la espita de la retroactividad. La norma por
cierto fue convalidada en el Parlamento (por
mayoria simple) con el voto a favor de PSOE
y PNV y la abstencién de CiU.

Real Decreto 1565/2010 de 19 de no-
viembre. La otra joya retroactiva —el invier-
no negro— de Sebastidn. En este caso lo que
limita esta nueva norma es el periodo con
derecho a percepcién de prima. La limita-
cioén afecta a las instalaciones que ya existen,
aquellas cuyos propietarios hicieron nime-
ros conforme a un BOE que les aseguraba
una prima determinada durante un periodo

determinado.
Las asociaciones del sector, entonces la
Asociacién de Productores de Energfas Re-
novables (APPA), la Asociacién de la In-
dustria Fotovoltaica (ASIF) la Asociacién
Empresarial Fotovoltaica (AEF) estiman
que la aplicacién de esas normas supon-
drd un recorte de las retribuciones a los
productores de mds del 50%. Segin sus
datos, los costes e inversién incurridos
ascienden a 25.000 millones de euros

y “el sector tiene apalancados mds de

20.000 millones de euros”.

¢ Ao 2012

El Partido Popular gana a finales del
11, por mayoria absoluta, las eleccio-
nes generales del 20N (noviembre).
En enero del 12, apenas 37 dfas des-
pués de su nombramiento, el minis-
tro de Energfa Jos¢é Manuel Soria

suspende el régimen de primas. El Ejecutivo
comienza a anunciar la reforma del sector y,
seis meses después, en julio, 20 asociaciones
firman un comunicado conjunto, impulsado
por APPA, en el que aseguran que muchas
empresas irdn “a la quiebra” y miles de em-
pleos serdn puestos en peligro si el Ejecutivo
Rajoy aprueba esa reforma, de la que van fil-
trdndose detalles (el grueso de la reforma serd
aprobado durante el Bienio 2013-2014; a fi-
nales de 2011, el sector empleaba a 127.548
personas; a finales de 2016, a 74.566).

Pero no adelantemos acontecimientos.
En diciembre del 12, el Gobierno Rajoy
aprucba la Ley 15/2012, de 27 de diciem-
bre, de medidas fiscales “para la sostenibi-
lidad energética”, que alumbra un nuevo
impuesto, del 7%, que gravard el kilovatio
hora generado por cualquier instalacién. La
Ley declara como objetivo de la nueva nor-
ma, segin establece en la primera linea de
su predmbulo, “armonizar nuestro sistema
fiscal con un uso més eficiente y respetuoso
con el medioambiente y la sostenibilidad”,
pero lo cierto es que el impuesto que institu-
ye no hace distingo alguno entre kilovatios
hora limpios y kilovatios hora sucios. Todo
kWh, independientemente de su condicién,
pagard por igual la nueva tasa.

M ¢Recapitulamos?
Recortes del nimero de horas que pueden
optar a prima (si hasta ayer cualquier kilo-
vatio FV merecia, segin el BOE, esa retribu-
cién singular, a partir de ahora solo la mere-
cerdn el 70% de los kilovatios generados); a
continuacién recortamos el nimero de anos
que el productor podrd percibir esa prima
(recordemos nuevamente que son recortes
retroactivos, aplicados no a partir de ahora,
a los generadores nuevos, sino también a los
que invirtieron ayer, a las instalaciones que
vieron la luz en otro marco); le colocamos
luego un impuesto del 7% a cada kilovatio
FV que usted genere (porque ya no nos pa-
recen tan singulares esos kWh limpios); y,
por fin, como tltimo ejemplo de “legislacién
retro”, el Ejecutivo Rajoy asesta, en el bienio
2013-2014, lo que se ha dado en denominar
el “hachazo a las renovables”. ;Buque insig-
nia? La sustitucién de las primas (a las que
el Gobierno considera demasiado elevadas y
culpables del déficit de tarifa y de la cares-
tia del precio de la luz y de cuantos males
sea preciso) por la denominada “rentabilidad
razonable”.. ;Y cudl es la rentabilidad que el
Ejecutivo considera razonable? Un 7,398%...
u Obligaciones del Estado a diez afios mds
un diferencial de 300 puntos bsicos.

Es decir, que la rentabilidad razonable
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que anunciaba el IDAE en mayo de 2005
(ese 15% con el que atrajo a grandes fondos
y a pequefios inversores para que apoyaran

Cartel-denuncia de la asociacion
Anpier.
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UN ECLIPSE NORMATIVD.
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Junto a estas lineas, dos

carteles-denuncia de la

asociacion Anpier. Arriba, uno de los afectados
por los recortes, el actor César Vea

al Estado en su lucha contra el cambio cli-
mitico) se reduce a la mitad en apenas ocho
afos. Lo que no se reduce a la mitad son los
intereses que los bancos cobran a quienes
solicitaron un crédito para abordar esa in-
versién. Y la capacidad de renegociacion del
crédito que puede tener un pequefio inversor
tiene poco o nada que ver con la capacidad
de renegociacién de un fondo de inversién.
“El sector tiene apalancados mds de 20.000
millones de euros”, advertian en 2010 las
asociaciones del sector.

* 2013

El 12 de julio de 2013 el Gobierno publica en
el BOE el Real Decreto-ley 9/2013, por el que
se adoptan "medidas urgentes para garantizar
la estabilidad financiera del sistema eléctrico".
Y si los recortes han sido duros hasta enton-
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ces, este es quizd el
primer gran hacha-
zo. A saber: las ins-
talaciones puestas en
marcha bajo los re-
gimenes retributivos
del RD 661/2007 y
RD 1578/2008 te-
nfan garantizado un
régimen retributivo
(unos ingresos por
kilovatio hora) que
se actualizaba en
base al IPC-0,25%
los primeros 4 afos

¥, a partir de esa fe-
cha, en base al IPC-0,5%. Pues bien, lo que
hace ahora el RDL 9/2013 es suspender esos
regimenes econdmicos. Grosso modo, dejan de
actualizarse con arreglo al IPC.

B Menos 20%

Elimpacto de este "recorte” —no actualizacién
conforme a la inflacién desde 2014— es, senci-
llamente, extraordinario. Segtin el INE, entre
enero del 14 y abril del 23, la inflacién ha sido
de casi el veinte por ciento (+19,7%). Imagine
el lector que la vida ha subido un 20% en los
ultimos diez anos y que su salario no ha subi-
do ni cero coma. Pues eso.

Pero atn quedaba por llegar la... renta-
bilidad razonable. En otofio de 2013 el Eje-
cutivo contrata a dos consultoras —Roland
Berger y Boston Consulting Group— y les
encarga que estudien dos {tems: las inversio-
nes que hicieron en su momento los promo-
tores para poner en marcha sus instalaciones
renovables y los costes de mantenimiento y

operacién de esas instalaciones. ;Objetivo?
Conocer esos niimeros y aplicarles una ren-
tabilidad mdxima del 7,398%, rentabilidad
esa que el Ejecutivo Rajoy considera es “ra-
zonable”.

Y aqui un inciso: a la gran hidrdulica (mds
del 96% de la potencia hidroeléctrica espano-
la estd en manos de cuatro empresas) el Go-
bierno no le busca entonces una rentabilidad
razonable, y a la nuclear (el 100% de la cual
estd en manos de las mismas cuatro empre-
sas) tampoco. Y la gran hidrdulica y la nuclear
estdn obteniendo esos anos rentabilidades de
mids del 100% y de mds del 300%, segtin la
propia Comisién Nacional de Energia, que en
su informe Precios y Costes de la Generacién
de Electricidad estima que el coste de pro-
duccién del megavatio hora hidrdulico, “con-
siderando amortizadas centrales anteriores a
1998” (o sea, la inmensa mayoria de ellas), es
de tres euros: 3 €/ MWh. ;El coste de generar
un megavatio hora nuclear? Menos de veinte.

H Rentabilidad del 600%

Pues bien, el informe sefiala que en el merca-
do mayorista la retribucién media (euros por
megavatio hora, € MWh) que ha percibido
la gran hidrdulica para el tercer trimestre de
2008 ha sido de 46,93 €/ MWh. Producimos
a tres euros el mega, cobramos a 47 (a 47 en
el tercer trimestre de 2008, que en 2014, con
instalaciones mds amortizadas atn, el precio
medio del megavatio hora en el mercado ma-
yorista superaria los 50). ;Rentabilidad? Mds
del 7% y mas del 70% y mucho mds. Con la
nuclear ocurre lo mismo. El informe susodi-
cho estima por una parte que las nucleares
(“considerando amortizadas centrales ante-
riores a 1998”) estdn generando a 18 euros
el megavatio hora, y sefiala por otra que la
retribucién media de la nuclear en el merca-
do mayorista es en ese trimestre de 2008, el
tercero, de 36,48 €/ MWHh, o sea, una renta-
bilidad que va también mucho, mucho mds
alld del 7%, y del 17 y del 27. Refiriéndose a
ese informe de la CNE, el economista Jorge
Fabra dejard escrito que "los precios percibi-
dos por las centrales nucleares se sittian entre
un 180 y un 227% por encima de sus costes
remanentes. En el caso de las centrales hi-
droeléctricas los precios percibidos se sittian
por encima de sus costes remanentes entre
un 480 y un 600%".

Por qué el Gobierno Rajoy —so pretexto
de combatir el déficit de tarifa y bajar el precio
de la luz— le buscé la rentabilidad razonable
a las renovables, que generaban en 2014 me-
nos de 70.000 gigavatios hora y no estaban
ni muchisimo menos amortizadas, y no hizo
lo mismo con nuclear y gran hidrdulica, que
generaban entonces mds de 90.000 gigavatios
y si que lo estaban?

Continuarj... l
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Supporting solar innovation

¢INSTALACION FV EN UNA SUPERFICIE PLANA?

AHORA ES SUN BALLAST.

Las innovadoras estructuras Sun Ballast son aptas para todo tipo de paneles, se
instalan de forma rapida y sencilla y no necesitan fijacion a la cubierta.
Simplemente coléquelos y la resistencia esta garantizada.

Sistema Estandar : R Sistema a Vela

FACIL Y MODULAR POCO ESPACIO, MAXIMA POTENCIA

Sistema Este-Oeste

Sistema Connect

LIGERO Y RESISTENTE PRODUCCION CONSTANTE
Basic SRL
Via Della Costituzione, Q K 74

26 42028 Poviglio (RE) Italy
Cif/Nif: 02557770357 +39 0522 960926 info@sunballast.com www.sunballast.es
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Es la alternativa innovadora
a los sistemas tradicionales

EL SOPORTE IDEAL PARA MODULOS FV,

INCLUSO DE GRAN TAMANO.

NO-FLEX es el nuevo sistema de Sun Ballast especialmente dedicado a los
paneles de grandes dimensiones: aumentan los puntos de fijacion,
se respetan los parametros de apoyo y se garantiza la resistencia del panel.

NO-FLEX: maxima resistencia, cero flexion/pandeo.

FLEX

i Puntos de fijacion
E?E aumentados
de4ab

Cumplimiento de los
VEEER parametros de soporte
indicados por los fabricantes

— Maxima resistencia
-2 %

(¥ a las cargas de viento
e y hieve

Larga vida
LEEE) qtilde los

paneles
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Chint-Astronergy: alta
tecnologia con compromiso
social y ambiental

Aspira a entrar en el Top 5 de los mayores fabricantes de paneles fotovoltaicos, con una
capacidad de produccion que llegard a los 100 GW en 2025. Pero no estin dispuestos a
hacerlo a cualguier precio. Quieren que ese alto nivel tecnoldgico, que caracteriza a las
empresas chinas del sector solar, venga acompaiiado de importantes avances en el dmbito
social ambiental. Por eso, los criterios ESG se han convertido en la piedra angular de

Chint-Astronergy.

n 2006 naci6 Astronergy, la rama
solar fotovoltaica del Grupo Chint,
uno de los fabricantes lideres en el
sector eléctrico en China. Cinco afios
después, en 2011, abrfa la filial espafiola, que
estd viviendo, como su matriz, un momento
de mdxima expansién desde que la energfa so-
lar se ha convertido en protagonista principal
de la transicién energética a nivel global.
Desde sus inicios Astronergy se ha dedica-
doalaI+D, la produccién y la venta de células
y de médulos solares. Y ha sido pionera en la
puesta en marcha de la produccién masiva de
los eficientes médulos TOPCon tipo N. En
sus 17 plantas de fabricacién, la capacidad de
produccion de las células TOPCon alcanzard

!

este ano 36GW, y en los préximos tres anos
la cuota de produccién de este tipo de células
representard en Astronergy mds del 90% de
su produccién total. El objetivo es que la
capacidad de produccién de todo tipo de
células de la compania alcance los 100 GW
en 2025.

De su buen hacer dan muestra los mul-
tiples reconocimientos recibidos. Durante
seis afios, incluido 2023, Chint—Astronergy
ha sido galardonada por PVEL como TOP
Performer entre los fabricantes de médulos,
con excelente puntuacién en los cuatro tipos
de pruebas que realizan: ciclos térmicos, efec-
to de degradacién inducida, calor himedo
y carga mecdnica dindmica. Cuenta con la
calificacién Tier 1 que, de forma reiterada, le

Luis Merino

concede Bloomberg NEF, y que reconoce su
buen estado financiero. Por tres veces ha ga-
nado el premio All Quality Matters de TUV
Rheinland. Y ha logrado el primer Certifica-
do de Divulgacién de Carbono de la Industria
Fotovoltaica China.

No piensan quedarse ahi. En 2022 la
compaifa invirtié 36 millones de délares en
investigacién y desarrollo tecnoldgico, lo que
ayudé a conseguir un total de 295 patentes
. Los ratios de satisfaccién de sus clientes
han aumentado hasta un 93%, una cifra
que su- pone un récord absoluto desde su
fundacién.

M Datos que corroboran los
avances
Pero Chint—Astronergy no solo quiere cons-
truir los mejores paneles fotovoltaicos. Se ha
propuesto lograrlo de la mano de ambiciosos
compromisos con los criterios ESG (del inglés
Environmental, Social and Governance—am-
biental, social y de gobernanza). El objetivo es
mejorar sus resultados empresariales a través
de politicas sostenibles. Y en ello estd invir-
tiendo tiempo y dinero. De hecho, ChineAs-
tronergy es una de las primeras empresas chi-
nas del sector fotovoltaico que ha conseguido
el certificado ESG por parte de PVEL.

El pasado 8 de mayo hacia publico su in-

forme ESG, certificado por Standars 2021 y
Sigue en pdgina 52...
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M Lo primero de todo, enhorabuena por el titulo de Liga del
Barca.
Muchas gracias.

M ¢;Las politicas de desarrollo sostenible son exclusivas de los
paises desarrollados?

En absoluto, aunque si es cierto que paises como Suecia, Dinamarca
o Finlandia lideran los avances en Objetivos de Desarrollo Sostenible
(ODS). La participacion y sensibilizacién de muchos paises en vias de
desarrollo y con umbrales de pobreza elevados es imprescindible para
alcanzar niveles de bienestar social compatibles con el crecimiento. En
Latinoamérica, paises como Chile, Colombia, Cuba, México, Guate-
mala, Honduras, Brasil, también firmaron los ODS.

M (Qué nivel de prioridad se les da a los ODS en paises donde
la pobreza infantil, la exclusion social y el desempleo son las
principales preocupaciones de la poblacién?

La poblacién se centra evidentemente en sus necesidades bdsicas,
pero los gobiernos deben preocuparse de que cualquier inversién que
se realice por parte de otros paises garantice la sostenibilidad y aporte
garantias de bienestar para sus ciudadanos. Los grandes parques foto-
voltaicos en Sudamérica retinen garantias para sus habitantes y aportan
valor anadido para el entorno. En sélo 10 afos, el sector solar ha creado
en Brasil 360.000 puestos de trabajo. Y a dia de hoy ya cuenta con una
potencia instalada de 23 GW.

WY en Espaiia, écomo valora las actuaciones de los distintos
gobiernos en el ambito fotovoltaico?

Insuficientes. Espafa retine los requisitos ideales para convertirse
en la mayor plataforma de generacién fotovoltaica de Europa. Nuestra
‘garantia de sol’ y las llanuras de la Meseta constituyen un binomio 6p-
timo para albergar el espacio de generacién energética mds importante
de Europa. Espafia esta llamada a ser el pulmén energético de Europa
y pasar de ser energético dependientes a donantes de energia verde. Es
una oportunidad de oro que nuestros gobiernos deberfan poder capita-
lizar. Esta actuacion llevarifa asociada inversién en capital extranjero vy,
sobre todo, empleo.

Jordi Cardoner

Consejero de Chint-Astronergy en Espana

“Espaiia estd llamada a ser el pulmon

energético de Europa”

M (Por qué y cdmo entré a formar parte del Consejo de
Chint-Astronergy en Espana?

Justo antes de la pandemia visité nuestra sede central en China y
algunas de nuestras plantas de produccién. Luz Ma, la CEO de Chint—
Astronergy, me contagié su entusiasmo, que hoy compartimos con
nuestros socios chinos y que se traduce en los 100 GW de produccién
anunciada en nuestras 17 plantas de produccién para 2025. Queremos
formar parte del Top 5 mundial y, sobre todo, ser un referente en Es-
pana.

M (Qué opinan sus socios chinos del potencial de Espaiia
en fotovoltaica?

Recientemente nos han acompafiado en Genera y Energyear 2023,
y han constatado que Espana escala posiciones en el ranking de mayor
penetracién fotovoltaica del mundo, siendo lider en potencia instalada
en Europa en 2022, y quinto en el mundo. La apuesta por Espana es
muy importante y eso nos anima a seguir luchando para posicionar
nuestra marca en lo mds alto del podio.

M ¢ Se han planteado establecerse como fabricantes de médulos
fotovoltaicos en Espaiia?

Es una de nuestras asignaturas pendientes. Este es un dossier que
mantenemos abierto y un tema recurrente en nuestras reuniones con
nuestro accionariado. Es voluntad que depende en gran parte de las
ayudas de nuestros gobiernos autondmicos y el central. Si Espafia/
Europa quiere lograr su independencia de Asia en la importacion de
mddulos fotovoltaicos, los gobiernos han de facilitar la inversién tec-
nolégica en nuestro territorio. Técnicamente es sencillo, se trata de un
copia—pega de nuestras plantas en Asia, de formar a equipos de ingenie-
ria locales y de comprometerse a cubrir un porcentaje del total de GW
demandado en el pais y en Europa. Es un ejercicio que nos gustarfa
poder llevar a cabo.

B Ademas de ser fabricantes de modulos fotovoltaicos, en
Chint-Astronergy participan en el mercado como desarrollado-
res de parques y en instalaciones de autoconsumo. éQué interés
tienen en cubrir los 360 grados y reforzar su posicionamiento
de marca?

Nuestra participacién y propiedad en parques propios es prictica-
mente exclusiva en territorio chino y estd alrededor de los 20 GW. En
Espana nos centramos en la construccién llave en mano de instalacio-
nes de autoconsumo industrial a partir de los 200 kW. Esta actividad
nos permite entender mejor las necesidades del mercado y el comporta-
miento de nuestra Administracion.

M Finalmente, équé le pide a la Administracion en Espaiia

para el mercado fotovoltaico?
Agilidad, agilidad y agilidad. W
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por TUV SUD. Entre los logros ambientales
que se pueden leer en esas pdginas, Chint—
Astronergy redujo en un 3% su consumo
integral de energfa en 2022; la intensidad de
sus emisiones fue un 27% menor a la del afio

anterior (30,49 tCO2e/MW), y su intensi-
Jun 23

Ny -

En 2022 Chint-Astronergy redujo en un 3% su
consumo integral de energia, la intensidad de

sus emisiones fue un 27% menor y su intensidad
energética disminuyé un 45% respecto a los datos
de 2021.

dad energética disminuyd un 45% respecto
alade2021.

“Pueden parecer datos técnicos dificiles
de entender para muchos lectores —explica
Luz Ma, CEO de Chint-Astronergy—, pero
se resumen en un esfuerzo importante y es-
tratégico que emana de la presidencia de la
compania para compatibilizar nuestros ob-
jetivos de crecimiento con los Objetivos de
Desarrollo Sostenible (ODS) de Naciones
Unidas.

En el 4mbito social, la compafifa no re-
gistré ningtin incidente de discriminacién ni
de acoso; tampoco delitos relacionados con
trabajos forzados o trabajos con menores.
“Son aspectos muy sensibles para la empresa,
y forman parte de los valores que queremos

defender”. Luz Ma desgrana algunas de las
claves de ese informe. El indice de satisfac-
cién de los empleados ha ascendido un 82%
en los dltimos dos afios, “un logro importan-
te”. Se realizaron 632 cursos de capacitacién
en seguridad, salud y medio ambiente. A
lo que hay que sumar que todas las fabri-
cas del grupo han obtenido la certificacién
medioambiental ISO14001, y la certifica-
cién 1SO45001 en salud y seguridad.

Luz Ma insiste en que se trata de una
apuesta estratégica, a futuro. “Queremos
seguir construyendo una empresa de fabri-
cacién sostenible, con una responsabilidad
social corporativa (RSC) arraigada en los
valores universales, que dirige todos sus es-
fuerzos a impulsar una sociedad mejor, mds
inclusiva, justa y armoniosa. Y la voluntad
de Chint—Astronergy es poder compartir
esta condicién con sus clientes, proveedores,
socios y, sobre todo, con sus empleados”.

H Espana, una apuesta importante
La huella de Chint—Astronergy en nuestro
pais es creciente. Aunque en China la com-
pania participa y es propietaria de plantas
fotovoltaicas —suman una potencia en tor-
no a los 20 GW- en Espafia se centra en la
construccion llave en mano de instalaciones
de autoconsumo industrial a partir de los
200 kW. “Una actividad que nos permite en-
tender mejor las necesidades del mercado y
el comportamiento de las distintas adminis-
traciones espafolas”, senala Jordi Cardoner,
consejero de Chint—Astronergy en Espafa.

Que Espafia estd muy presente en la
agenda de la compaiiia es evidente. Nuestro
mercado se ha convertido en uno de los gran-
des mercados de la fotovoltaica mundial. Y
con las dudas que han surgido sobre la glo-
balizacién tras la guerra en Ucrania, la pre-
gunta es evidente: ;hay alguna posibilidad de
que Chint—Astronergy se plantee algtin dia
fabricar en Espafa? “Es una de nuestras asig-
naturas pendientes —explica Cardoner—y un
tema recurrente en las reuniones con nues-
tro accionariado. Pero eso depende en gran
parte de las ayudas de nuestros gobiernos
autonémicos y central. Si Espafia o Europa
quiere lograr su independencia de Asia a la
hora de importar médulos fotovoltaicos, los
gobiernos han de facilitar la inversién tecno-
légica en nuestro territorio. Técnicamente es
sencillo, se trata de un copia—pega de nues-
tras plantas en Asia, de formar a equipos de
ingenieria locales y de comprometerse a cu-
brir un porcentaje del total de GW deman-
dado en el pais y en Europa. Es un ¢jercicio
que nos gustaria poder llevar a cabo”.

Mds informacién:
-3 https://chintenergy.com
- WWW.astro-energy.com/es/
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Ingeteam, lider en inversores
solares y servicios de O&M

En el actual contexto socioecondmico en el que nos encontramos, con la energia en el foco
de interés del pitblico y medidtico, destaca el crecimiento de empresas del sector renovable,
que llevan ajios prepardndose para este momento de firme apuesta por el cambio de
modelo energético, donde las renovables toman el papel protagonista a la hora de generar

electricidad.

ngeteam quiere electrificar la sociedad
de forma innovadora y sostenible a tra-
vés de su tecnologia puntera especializa-
da en la conversion de energia eléctrica y
su experiencia de mds de 80 afios aportando
soluciones creativas a problemas concretos. La
compafifa tiene como objetivo consolidarse
como lideres en la generacién renovable (e6-
lica, fotovoltaica e hidroeléctrica), en el al-
macenamiento, en la red de transporte inteli-

gente y en los consumos eficientes y limpios a
través de sus cargadores de vehiculo eléctrico,
entre otros.

En la actualidad se sitda en una posicién
de liderazgo en el sector renovable con una
potencia suministrada de 28 GW en plantas
fotovoltaicas, 1,2 GW / 3 GWh en proyectos

de almacenamiento en baterfas, 186 MW en
proyectos de hidrégeno verde y mds de 25.000
unidades de cargadores de vehiculo eléctrico
suministrados, consolidan a la firma tecnol4-
gica como un proveedor de referencia a nivel
mundial de electrénica de potencia. Ademds,
en el mundo, mds de 30 GW de la energia
renovable generada se evacta a la red gracias a
la tecnologfa de Ingeteam.

En cuanto a servicios de operacién y
mantenimiento, la compania consolidé su
liderazgo en Europa y Latinoamérica cerran-
do 2022 con récord de entrada de pedidos,
sumando contratos de servicios en nuevos
tipos de plantas como la de hidrégeno verde
en Bélgica y las de almacenamiento en Aus-
traliay EEUU.

ER

M Fotovoltaica

Ingeteam ha suministrado mds de 28 GW
con sus inversores solares para todo tipo de
instalaciones fotovoltaicas, desde residencia-
les hasta grandes plantas multi-megavatio.
De esta manera, su tecnologia estd presente
en todo el mundo, destacando los dos pro-
yectos mds grandes de Australia, de 856 y
504 MW, o el complejo fotovoltaico mds
grande de Latinoamérica, que contard con
una potencia total de 1 GW, una vez con-
cluya su desarrollo en 2027. También parti-
cipa en dos grandes proyectos en Brasil que
sumardn 483 MW una vez construidos; en
siete proyectos en Espafia que sumardn 500
MW,; ademds de aportar su tecnologia a la
mayor planta fotovoltaica de Europa, de 590




MW; o el famoso mega proyecto ya en fun-
cionamiento de 1,2 GWp en Emiratos Ara-
bes Unidos, Noor Abu Dhabi.

La actividad en el sector fotovoltaico la
completa con la actividad del servicio de ope-
racién y mantenimiento, en el que supera los
11,5 GW de potencia de plantas fotovoltaicas
mantenidas en el mundo.

B Almacenamiento

El almacenamiento asociado a las tecno-
logias renovables juega un papel clave para
avanzar en la transicidon energética y en la
electrificacién de la sociedad. Su integracién
en el sistema eléctrico del futuro aportard
grandes ventajas como flexibilizar y optimi-
zar el uso de la energia disponible, mejorar
la calidad del suministro, integrar la energfa
generada con renovables y asegurar la esta-
bilidad y fiabilidad de la red. Disponer de
sistemas de almacenamiento permite, entre
otras cosas, almacenar la energia exceden-
taria en momentos de mucha produccién y
baja demanda, y disponer de la energfa al-
macenada en momentos de produccién in-
suficiente y alta demanda.

En este sentido, Ingeteam no se limita
a suministrar la electrénica de potencia y el
resto de equipos asociados, sino que repre-
senta la figura de un socio tecnoldgico flexi-
ble y competitivo, capaz de dar solucién a las
necesidades de sus clientes en todos los secto-
res y aplicaciones en los que sus clientes estén
presentes, y en todas las fases de desarrollo
del proyecto.

Ingeteam ha suministrado sus equipos
para numerosos proyectos de almacenamien-
to a lo largo de sus 15 afos de experiencia en
plantas a gran escala. Sus equipos se han em-
pleado para la puesta en marcha de un pro-
yecto de baterfas en Australia con 10 MW de
potencia y 20 MWh de capacidad asociado
a un parque e6lico. En Europa, participa
en el mayor proyecto de almacenamiento
que cuenta con una potencia de 70 MW y
340 MWh de capacidad instalada. Concre-
tamente se encuentra en Italia y representa
un verdadero hito, ya que cuenta con una

Presentes en
Intersolar

Ingeteam estara presente, una vez

mas, en Intersolar Europe, la feria mas
grande del mundo dedicada al sector de
las energias renovables. Lo hara con un
stand (B4.130) significativamente mayor
que en ediciones anteriores, para poder
acoger un amplio catalogo de productos
que vera la luz en el recinto ferial de
Minich, entre los dias 14 y 16 de junio.

capacidad de almacenamiento de energia
casi impensable hasta hace poco tiempo. En
Espafa, también suministrd y puso en mar-
cha la primera planta fotovoltaica del pais en
incorporar baterfas (5 MW / 20 MWh).

M Hidrogeno verde

La electrénica de potencia y control es uno
de los subsistemas clave de los electroliza-
dores. Es por eso que Ingeteam tiene como
objetivo convertirse en un actor clave con
su tecnologia de conversién eléctrica en este
sector. La propuesta de valor de la compafifa
pasa por ser un socio estratégico en la tecno-
logia de la electrénica de potencia y control
de los fabricantes de electrolizadores para
hacer competitivo el hidrégeno verde y fa-
cilitar la integracién de grandes plantas de
produccién de hidrégeno en redes con alta
penetracién de energias renovables.

Los rectificadores Ingecon H2 E-lyzer
de Ingeteam son los encargados de aportar
corriente continua para que el electrolizador
separe las moléculas de agua en hidrégeno y
oxigeno. La electrénica de potencia y control
para la alimentacién de la corriente eléctrica
para el electrolizador es, por lo tanto, uno
de los aspectos claves de la produccién de
hidrégeno verde mediante electrélisis, ya
que la alimentacién eléctrica del electroliza-
dor tiene un gran impacto en su eficiencia
y degradacién. El afio pasado ya obtenia y
fabricaba sus primeros rectificadores para hi-
drégeno verde con destino Bélgica, Estados
Unidos y Espafia.

Ademis, fue pionera en el sector del hi-
drégeno verde, participando en 2006 en un
proyecto de desarrollo del primer electroliza-
dor para producir hidrégeno verde en Espa-
fia. Se trata del prototipo de 50 kW de stack
electrolizador y 200 kW de planta, puesto en
marcha en 2012 en el Centro Nacional del
Hidrégeno de Puertollano (Ciudad Real).

Recientemente ha participado en un pro-
yecto de energfa renovable integral que genera
hidrégeno verde mediante un electrolizador
de 20 MW, proyecto que, ademds, cuenta con
una planta solar fotovoltaica de 100 MW y
un sistema de almacenamiento de energia en
baterfas de 5 MW / 20 MWh.

M Evacuacion de la energia

La fuerte integracion de renovables estd cons-
tituyendo un gran reto para el sistema eléc-
trico. En este sentido, Ingeteam aporta solu-
ciones que dotan de inteligencia a esa red y
optimizan su uso. Destacan tecnologfas no-
vedosas basadas en FACTS (sistemas flexibles
de transmisién de corriente alterna, por sus
siglas en inglés), que dotan a los operadores de
herramientas que les permiten reaccionar de
forma 4gil y rdpida ante las cambiantes con-
diciones de operacién, aportando estabilidad
y optimizando al mdximo los recursos de las
infraestructuras existentes.

La tecnologia propia de Ingeteam tam-
bién estd presente en los sistemas de automa-
tizacién, proteccién y control de las subesta-
ciones eléctricas, donde se evacta la energia
renovable, que son las instalaciones encarga-
das de transformar la energfa procedente de
las plantas de generacién para su transporte
y distribucién. La compania posibilita dicha
evacuacién a la red de mds de un 35% de la
energfa renovable que se genera en Espafa.
En el mundo, mds de 31 GW de la energia
renovable generada se evacia a la red gracias a
la tecnologfa de Ingeteam.

Mds informacion:
www.ingeteam.com
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Jerzy Rudnicki

Senior Product Manager de Risen Energy

“Nuestro objetivo es lograr que el coste por vatio de la
heterounion sea el mismo que el de la tecnologia PERC”

ER

W ({Como esta evolucionando este aio la cartera de productos
de Risen Energy en el mercado de médulos fotovoltaicos en
Europa?

Somos conscientes de que un enfoque holistico a la hora de
seleccionar los productos adecuados para el cliente es clave, con
vistas a su satisfacciéon ya la reputacion de nuestra marca. Por eso,
con nuestra gama actual de productos y la nueva que lanzamos
este ano, satisfacemos las necesidades de todos los segmentos del
mercado de médulos fotovoltaicos, desde pequenas soluciones de
autoconsumo hasta instalaciones comerciales e industriales (C&I) e
instalaciones aisladas a gran escala. Dentro de la popular tecnologia
de mddulos PERC de tipo p, disponemos de médulos de 390W a
670W, basados tanto en células grandes (210 mm) como regulares
(182 mm). Esto nos hace compatibles con la mayoria de los disefios
de montaje del mercado. Y eso no es todo, ya que actualmente
estamos lanzando dos nuevas
tecnologfas distintas basadas en
obleas con dopaje negativo (el
llamado tipo N) - TOPCon y
HJT (heterounién).

M ¢Por qué introducen dos
nuevas tecnologias en
paraleloy qué aplicacion
tendran en el mercado
espaiiol?

Los productos de estas
tecnologias se dirigen a
grupos de clientes ligeramente
diferentes. Con la tecnologia
TOPCon tendremos
productos de hasta 440W,
600W y 625W (segmento
de autoconsumo, C&I,
pequefios proyectos utility). El
segmento del autoconsumo estd
experimentando un auténtico
boom en Espafa. Segtn los
datos presentados por UNEF,
la capacidad instalada se ha
duplicado cada afio durante
los tres tltimos afios, gracias
a la eliminacién del impuesto
al sol en 2018. Los productos
de la gama TOPCon serdn

especialmente atractivos para

56 ENERGIAS RENOVABLES Jun 23

los clientes locales de autoconsumo. Los pequenos autoconsumos
suelen ser tejados en edificios residenciales. Y, en consecuencia,

una superficie limitada para la construccién. Por ello, los médulos
TOPCon estin formados por células con una anchura menor: 182
mm. Esto da mds margen para adaptar la instalacién a nuestro tejado.
Dada la importancia de la estética en este segmento, los productos de
menor potencia también se ofrecerdn con un marco negro, asi como
en un disefio totalmente negro para integrarse mejor visualmente en
la arquitectura de los edificios locales. Por otro lado, la tecnologia
HJT (que también hemos denominado ‘Hyper-ion’) estard disponible
en potencias de hasta 585W y 700W (segmento C&l y servicios
publicos). Este segmento se centra en el rendimiento a largo plazo
para el cliente espanol. Los proyectos a gran escala de mds de 100
MW no son nuevos aqui. La serie Hyper-ion se disefié pensando

en este tipo de proyectos. Con una potencia récord de 700W, estd
fabricada con la mayor
tecnologia de células (210mm).
Esto reducird los costes del
inversor en otros elementos
asociados a los médulos, como
cables, zanjas para cables o
incluso estructuras de soporte.
Al introducir médulos con
distintos tamafos de célula

en las nuevas tecnologias,
volvemos a ser compatibles con
subestructuras ya disenadas.
Otro hecho destacable es que
la tecnologia HJ T, a pesar

de su alta eficiencia, también
ofrece la mayor eficiencia
trasera (85%), y el menor
coeficiente de temperatura

de potencia, lo que afecta al
funcionamiento de los médulos
a altas temperaturas. Esto es
especialmente relevante en el
sur de Espana, donde las altas
temperaturas ambientales
durante los dias soleados
reducen la eficiencia de las
instalaciones fotovoltaicas. En
estas condiciones, los médulos
HJT funcionardn mejor

que los médulos TOPCon
equivalentes.



Por supuesto, més alld de las consideraciones puramente técnicas,
quedan las preferencias subjetivas de producto de nuestros clientes y,
desde luego, su presupuesto. La tecnologfa HJT sigue siendo ligera-
mente mds cara que la TOPCon.

M (Por qué el precio de los productos HJT es mas alto que el
TOPCon? ¢Se reducira esa diferencia en un futuro préoximo?
Ese coste mds elevado en los productos de heterounién se
debe principalmente a la diferencia entre el coste de inversién de
los equipos y el coste de los materiales distintos del silicio. Sin
embargo, la generacion de energfa de la tecnologia de heterounién
es superior a la de la tecnologia PERC y TOPCon. En torno a un
3% superior a la TOPCon. Y en regiones cdlidas como Espana, la
ventaja de generacién de energia serd mds destacada, lo que puede
aportar mayores ingresos a los clientes y una reduccién del coste
de generaciéon (LCOE). El precio mds elevado de la heterounién
con respecto a TOPCon es también una prima razonable por su
mayor valor de producto, con lo que tanto fabricantes como clientes
salen ganando. En la actualidad, también estamos trabajando duro
para optimizar la tecnologfa y el material con el fin de mejorar la
eficiencia de conversién y reducir el coste. Nuestro objetivo es lograr
que el coste por vatio de la heterounién sea el mismo que el de la
tecnologfa PERC, para ofrecer a los clientes y al mercado el mejor
rendimiento en costes.

B En comparacion con la tecnologia TOPCon y PERC, écual
es realmente la diferencia de la heterounién y cuales son sus
ventajas?

Son tecnologias de células solares diferentes, y la principal
diferencia es la tecnologia de pasivacién. PERC utiliza la pasivacién
de la cara posterior, para la TOPCon se adopta la pasivacién de
pelicula fina con polisilicio y para la heterounién se emplea la
tecnologia de pasivacién de silicio amorfo. De las tres tecnologias de
pasivacion la de silicio amorfo es la mejor, lo que explica la mayor
eficiencia de la heterounién. En comparacién con las tecnologfas
PERC y TOPCon, la mayor ventaja de la HJ T es la mayor
generacién de energia y la menor emisién de carbono.

La degradacion a largo plazo mas baja de HJT

solar technology

“Muchos fabricantes de primer nivel han
comenzado ya a preparar la produccion en
masa de HT, porque consideran que es la

futura tecnologia principal de tipo N”

Al final del 20° afo, sélo el producto Hyper-ion HIT tiene una tasa de retencién de energia superior al 90%
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“La heterounion requiere el restablecimiento
de la linea de produccion, ya que es
totalmente incompatible con los productos de
ctlulas anteriores”

M (Cual es la ganancia de los m6édulos TOPCony HJT en
comparacion con los PERC en términos de generacion de
energia en las mismas condiciones?

Esa ganancia procede principalmente de la mejora significativa
del rendimiento de los mdédulos en términos de eficiencia, factor
bifacial, coeficiente de temperatura de potencia, degradacién de la
potencia, etc. En las mismas condiciones, los productos TOPCon
de doble vidrio tienen una ganancia media de generacién de energia
de alrededor del 3% durante todo el ciclo de vida en comparacién
con los productos PERC de doble vidrio, mientras que los HJ T de
doble vidrio pueden tener una ganancia de alrededor del 6%. Hay
que tener en cuenta que lo anterior son sélo estimaciones generales,
y que la ganancia real puede variar en funcién del disefio especifico
del proyecto y de las condiciones meteoroldgicas, etc.

H Tanto la heterounion como TOPCon son las tecnologias de
tipo N mas populares. éPor qué hay mas empresas que eligen
fabricar productos TOPCon?

En primer lugar, los fabricantes que eligen la tecnologia TOPCon
no son més que los de HJT. Para juzgar el desarrollo de una
tecnologia no sélo nos fijamos en la capacidad de produccidn, sino
también en la tasa de crecimiento de la capacidad de produccién,

y a partir de los datos de terceros, la tasa de crecimiento de HJ T

es la mds rdpida. Entre los fabricantes de primer nivel, la mayoria
elige TOPCon, pero de las noticias recientes también se desprende
que muchos de esos fabricantes ya han comenzado a preparar la
produccién en masa, a escala GW, de HJ T, porque todo el mundo
considera que HJ T es la futura tecnologia principal de tipo N. La
tecnologia TOPCon, que preferimos denominar tecnologia PERC+
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en la era post-PERC, tiene la ventaja de poder seguir utilizando las
lineas de produccién PERC existentes, haciendo simplemente ciertas
mejoras. Mientras que la heterounion requiere el restablecimiento
de la linea de produccién, ya que es totalmente incompatible con los
productos de células anteriores. Por lo tanto, también podemos ver
que muchos nuevos operadores, sin la carga de la antigua capacidad
de produccién, estdn invirtiendo en heterounién. Ademids, en
términos de realizacién del producto del médulo final, no hay
diferencia cualitativa entre la tecnologfa de encapsulacién para

los médulos TOPCon y los PERC, pero para la heterounidn, hay
una cierta dificultad técnica. Risen ha sido la primera empresa del
mundo en entregar productos de heterounién durante varios afos
desde que comenzé la investigacion y el desarrollo de la tecnologfa
en 2019, y ha acumulado una rica experiencia en la encapsulacién de
células y médulos de heterounién en el proceso. Los productos de
heterounién de Hyper-ion contienen muchas tecnologias patentadas
tnicas que hacen que sean mds competitivos

M (Cuales son las ventajas técnicas de los modulos HJT de
Risen en comparacion con los de otros competidores?

Risen comenzé la I+D y la produccién de heterounién en 2019 y
es la primera empresa fotovoltaica con produccién en masa de HJT'y
envio de lotes, lo que nos ha permitido acumular mucha experiencia.
En 2020 y 2021, nuestros envios de productos HJ T fueron los
primeros en la industria, con un excelente rendimiento. Sin duda
hemos llamado la atencién y hemos logrado el reconocimiento de la
industria.

En 2021, el equipo de Risen H] T comenzé a desarrollar
productos de heterounién con obleas de 210 mm, y llevé a cabo
una gran cantidad de investigacién y optimizacién en la seleccion
de materiales y la tecnologia de procesos. Tomamos la delantera
en el desarrollo de la tecnologia de obleas de 210 de media célula,
la tecnologia de células 0 Busbar de alta eficiencia, la de células
ultrafinas de 100pm, y en la produccién en masa de la tecnologia
Hyper-link con derechos de propiedad intelectual independientes
para hacer frente a las caracteristicas de las obleas delgadas que
conducen a la fragmentacién.

Mds informacion:
-3 https:/fes.risenenergy.com
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~ Shell Energy apuesta por
la energia solar fotovoltaica
en Espana
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La adquisicion por parte de Shell de un porfolio de diez proyectos solares en Espaiia
demuestra la apuesta de la compariia hacia la descarbonizacion. En la que quiere avanzar
en colaboracion con otros protagonistas, desde las administraciones a los socios locales. e

os paises de la Unién Europea deben
seguir trabajando para poder cum-
plir con los objetivos de descarbo-
nizacién, que surgen de los distintos
encuentros, estudios y acuerdos internacio-
nales, como el Acuerdo de Paris, la COP o
el IPCC (Grupo Intergubernamental de Ex-
pertos sobre el Cambio Climdtico). En este
marco internacional, cada pais desarrolla sus
planes de descarbonizacién cuyos resultados
deben ser reportados a Bruselas, como, por
ejemplo, en Espana, el Plan Nacional Inte-
grado de Energfa y Clima (PNIEC).
El papel de las empresas energéticas para
afrontar los desafios del cambio climdtico es

oY A

Jun 23

clave; su expertise es necesario para definir
qué soluciones renovables son 6ptimas para
alcanzar el escenario de cero emisiones netas
en el contexto de cada pais.

En este sentido, Shell estd comprometi-
da a ser un actor lider en el progreso hacia
la descarbonizacién en los paises en los que
opera y en colaboracién con otros stakehol-
ders: desde las administraciones a socios lo-
cales.

M Cuatro pilares

Shell inicié su actividad en el sector de las re-
novables en Espafia en 2018. Con el objetivo
de generar un impacto positivo en la socie-

dad, en sus operaciones y en los mercados en
los que opera, el gigante energético presentd
su estrategia ‘Powering progress’ (Impulsan-
do el progreso) que materializa este compro-
miso en un plan basado en cuatro pilares:
generar valor para los accionistas, respetar
la naturaleza protegiendo al medioambiente,
impulsar vidas a través de sus productos y
actividades, y lograr el cero neto trabajando
con sus clientes en los diferentes sectores.

Dentro de esta estrategia, Shell Energy,
divisién del grupo centrada en el desarrollo
de soluciones energéticas totalmente integra-
das y bajas en carbono, desempefa un papel
fundamental para acelerar la transicién ener-
gética. Asi es como en Shell se han reducido
las emisiones de carbono de las operaciones
en un 30% en comparacién con 2016, lo que
sitda a la compania mds cerca de su objetivo
de reduccién del 50% para 2030, tal y como
refleja el Energy Transition Strategy.

Para alcanzar estos objetivos, Shell ha
invertido en 2022 mds de 4.000 millones de
délares en toda la cadena de valor de ener-
gfas renovables; desde la investigacién hasta
el desarrollo tecnolégico e implementacion.
Dentro de estas inversiones destacan nume-
rosos acuerdos que la companfa ha llevado a
cabo con desarrolladores y empresas lideres
en energfa solar fotovoltaica como Foresight,
Solaria y SunCo.

En nuestro pais, Shell ha adquirido un
porfolio de diez proyectos solares fotovoltai-
cos a la empresa sevillana Green Tie Capital,
con un pipeline de 2 GWp de proyectos en
distintas fases de desarrollo, que se suman a
los 1,4 GWp del pipeline solar fotovoltaico

ya existente. La energética espera que los pro-



yectos que estdn en un estado mds avanzado
estén en operacion a principios de 2026.

B Mix de tecnologias renovables
Segin Celia Rolddn Garcia, directora de
Onshore Power Iberia de Shell, “el porfolio
existente refleja el compromiso de Shell con
la generacién de energias renovables en nues-
tro pafs, cuya ambicién de originar nuevos
proyectos promoviendo un mix de tecnolo-
gias contribuird a la descarbonizacién de to-
dos nuestros clientes y socios”.

La energfa solar en Espafia es la fuente re-
novable de mayor crecimiento y menor coste
disponible en la actualidad: a medida que la
tecnologia fotovoltaica avanza, aumenta su
aplicabilidad en diversos sectores. A 31 de
diciembre de 2022, la solar fotovoltaica re-
presentaba el 16,6 % de la potencia instalada
nacional, dato que le ha permitido superar a
la hidrdulica como fuente renovable.

De hecho, los tltimos informes de ener-
gia sefalan que Espana es uno de los ma-
yores mercados de energia solar de Europa.

Shell ha adquirido un porfolio de diez proyectos
solares fotovoltaicos a la empresa sevillana Green
Tie Capital, con un pipeline de 2 GWp

Nuestro pais es la segunda nacién europea
que mds energfa produce a partir del viento
y del sol, y la tercera que mds potencia en
servicio tiene, solo detrds de Alemania y Pai-
ses Bajos. De acuerdo con la Unién Espano-
la Fotovoltaica (UNEF), 2023 serd un afio
clave para la transicién energética espafiola
ya que se estima que las energfas renovables
alcancen el 50% de la generacién eléctrica
anual, con un aporte previsto del 42% pro-
veniente de la energfa edlica y solar. La esti-
macién a futuro indica que en los préximos
diez anos se movilizardn 20.000 millones de
euros de inversién publica y privada solo en
energia fotovoltaica, una oportunidad para
consolidar al sector y convertir a Espafia en
un hub fotovoltaico internacional.

Shell Energy, gracias a su expertise, ca-
pacidad de inversién y presencia en toda la
cadena energética, es un gran socio para el
impulso de la transicién energética y crea-
cién de mercado. El esfuerzo conjunto de las
compaifas energéticas y la cooperacién y la
colaboracién, especialmente entre gobiernos
y organizaciones no gubernamentales, em-
presas y consumidores, son cruciales para
impulsar la transicién energética al ritmo y
escala adecuados, y asegurar su éxito.

Mds informacién:
+ https://www.shell.es/shell-energy-solucio-
nes-energeticas.html
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Engie continda con su
apuesta por el desarrollo de
energias limpias en Espana

La energia fotovoltaica juega un papel fundamental en la transicion hacia fuentes mas

limpias y renovables. Este tipo de energia contribuye al impulso de economias sostenibles,
promoviendo la proteccion del medio ambiente, mejorando el bienestar de las personas y
asegurando la viabilidad a largo plazo de las empresas.

n las tltimas dos décadas, su creci-

miento a nivel mundial ha sido verda-

deramente extraordinario. Impulsada

por la necesidad de diversificar la ma-
triz energética, mitigar el cambio climdtico
y reducir la dependencia de los combusti-
bles fésiles, la energfa fotovoltaica ha expe-
rimentado, particularmente en los tltimos
ocho anos, un aumento exponencial en su
desarrollo en todo el mundo. Desde grandes
instalaciones solares a pequefios paneles en
techos residenciales, la energfa fotovoltaica
ha transformado la forma en que generamos
electricidad y ha contribuido a una transi-
cién hacia un futuro més limpio y sostenible.
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En 2022, segin datos de la Agencia In-
ternacional de la Energfa (AIE), la energia
fotovoltaica alcanz6 1.185 GW de capacidad
acumulada a nivel mundial, tras sumar 240
GW a lo largo del afio. En este mapa foto-
voltaico mundial, Espafia ocupa un lugar
destacado. Contar con buena disponibilidad
de terrenos y de recurso solar con mds de
2.500 horas de sol al afio, con un conoci-
miento tecnolégico amplio de toda la cadena
de valor industrial y con un decidido apoyo
politico que busca acelerar el crecimiento
de las renovables son factores que explican
el desarrollo que esta fuente de energfa estd
experimentando en nuestro pafs.

ER

Segtin datos del operador del sistema
REE y de las principales asociaciones secto-
riales (APPA, UNEF), durante el afo 2022
se instalaron en Espana 4.300 nuevos MW
de plantas solares y 2.100 MW de instalacio-
nes de autoconsumo. Hay en la actualidad
més de 20 GW solares en el sistema espa-
fiol, que cuenta con una capacidad total de
115 GW.

Estos datos ponen de manifiesto que el
sector energético estd preparado para desple-
gar la capacidad que requiere cumplir con los
objetivos senalados en el actual Plan Nacio-
nal Integrado de Energia y Clima (PNIEC).
A la espera de la nueva hoja de ruta que verd
la luz en cuestion de semanas y que elevard
ain mds dichos objetivos, en la actualidad
el PNIEC prevé para el afio 2030 una po-
tencia total instalada en el sector eléctrico
de 161 GW, de los que 39 GW provendrdn
de la energfa solar. Esto implica duplicar la
situacién actual, si bien el sector confia en
alcanzar, al menos, la barrera de 50 GW en
la revisién del PNIEC.

B Electricidad verde, local,
auténoma, eficiente y accesible

El crecimiento de la energia fotovoltaica
ha posicionado a Espafia como uno de los
lideres europeos en su despliegue, abriendo
nuevas oportunidades para la creacién de
empleo, la reduccién de emisiones de gases
de efecto invernadero y el fomento de la
innovacién en el sector. De hecho, Espana
ocupa ya el quinto lugar a nivel mundial y el



primero en Europa por capacidad instalada
anual en esta tecnologia, de acuerdo con el
informe ‘Snapshot of Global PV Markets’,
publicado por la Agencia Internacional de la
Energia (AIE) y el Programa de Sistemas de
Energia Fotovoltaica (PVPS).

En este contexto de verdadera revolucién
en torno a la energfa, Engie estd apostando
por un modelo estratégico que se apoya en
dos palancas: producir energfa mediante el
desarrollo de renovables —donde los pro-
yectos fotovoltaicos son clave para el creci-
miento—, y ofrecer soluciones altamente es-
pecializadas y adaptadas a sus clientes para
acompafiarlos en su camino hacia la neutra-
lidad en carbono, reduciendo los costes, el
consumo y las emisiones de CO; y donde los
autoconsumos basados en tecnologias solares
presentan una gran oportunidad.

Los proyectos que el Grupo estd desarro-
llando en Espafia son plenamente coherentes
con esa estrategia. Engie estd apostando en
nuestro pafs por poner en marcha proyectos
renovables fotovoltaicos que contribuyen a la
descarbonizacién de la economia mediante
un modelo de produccién de electricidad
verde, local, auténoma, eficiente y accesible.

Un buen ejemplo de todo ello es el Pro-
yecto Séneca, fruto de la alianza entre Engie
y Mirova. Se trata de una planta de gene-
racién de energfa solar fotovoltaica ubicada
en la localidad andaluza de Palma del Rio
(Cérdoba), con una potencia instalada de 50
MW y una inversién de mds de 40 millones
de euros. Con una extensién de aproxima-
damente 100 hectdreas, Séneca genera 100
GWh/ano de produccién renovable, energia
suficiente para abastecer a mds de 31.000
hogares.

Otro proyecto coherente con esta estra-
tegia y que consolida la presencia de Engie
en Espana es el proyecto fotovoltaico Meri-
dion, un gran desarrollo verde actualmente
en construccion. La magnitud de esta planta
solar se extiende por mds de 10 km de cami-

nos de acceso e interiores y mds de 300 km
de cable. Ademds, el parque dispondrd de una
subestacion eléctrica de 30/66 kV y una linea
de evacuacién de 8 km. Meridion contard con
cuatro parques fotovoltaicos con una capaci-
dad instalada total de 132 MW y estd ubicado
en las provincias de Sevilla y Cérdoba.
Meridion es al mismo tiempo buena
muestra de las capacidades industriales que
Engie es capaz de integrar para extraer va-
lor de los proyectos renovables. Engie cu-
bre pricticamente todos los eslabones de la
cadena de valor fotovoltaica al ser inversor,
desarrollador, constructor, gestor del activo
y de la energfa, y operador y mantenedor de
las instalaciones. La construccién completa
de Meridion se prevé que finalice a finales de
este afio 2023 para su entrada en operacién
comercial. La primera fase acomete la cons-
truccion de dos plantas de 36 MW cada una
en Huévar del Aljarafe (Sevilla), que ocu-
pardn mds de 150 hectdreas y constardn de
més de 132.000 médulos y 2.200 seguidores
solares y su puesta en operacién comercial se
completard en las préximas semanas.

El desarrollo de estos proyectos fotovol-
taicos son buena muestra del tipo de opor-
tunidades que ofrece nuestro pafs para cre-
cer en energfas renovables y contribuir asi a
redibujar el escenario energético presente y
futuro. Asimismo, Séneca y Meridion con-
tribuyen a que Engie refuerce su posicién
como sexto agente generador en Espafia.

Tras mds de dos décadas en el mercado
espafol, Engie tiene una posicién consolida-
da tanto como agente generador como agen-
te integrador que acompafia a sus clientes ha-
cia la neutralidad en carbono para conseguir
territorios mds sostenibles, infraestructuras
mds competitivas ¢ industrias mds eficientes.
Ahora, la compaiia afronta el futuro con
una vocacién muy clara de crecer en renova-
bles, para asi atender la demanda de fuentes
de energfa mds verdes y limpias para preser-
var el medioambiente, reto clave tanto a ni-
vel global como a nivel local en nuestro pais.

Mds informacion:
...... * www.engie.es
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Las grandes distribuidoras
bloguean el autoconsumo

“Hay distribuidoras, normalmente pequeiias, que lo hacen bien, por tanto, se puede hacer
bien y se puede tramitar y legalizar un autoconsumo compartido en tres meses”, defiende

con total seguridad Joan Herrera, experto energético. Es una de las voces que ha reunido
Energias Renovables (Enercoop, Goiener, UNEF, Cubierta Solar, APPA o Proxima Energia)

para saber qué estd pasando con las distribuidoras, una voz de alerta que se oye en todo el

sector fotovoltaico.

as demoras en la tramitacién de los

expedientes de instalaciones de au-

toconsumo son generadas por las

propias distribuidoras. En todas
las modalidades: autoconsumo individual,
compartido, industrial... Una voz de aler-
ta que se oye y se secunda en todo el sec-
tor fotovoltaico desde hace meses, y por lo
que Energfas Renovables ha querido reunir
a varios expertos del sector fotovoltaico y
del autoconsumo para conocer diferentes
puntos de vista de esta problemdtica. Joa-
quin Mas, director general de Enercoop;
Koldo Garcia, de la cooperativa comercia-
lizadora Goiener; Paula Santos, directora
de autoconsumo y comunidades energéti-
cas en UNEF; Luis Navarro, consejero de
Cubierta Solar; Jon Macias, Presidente de
Autoconsumo en APPA Renovables; Jorge
Morales de Labra, director de la comercia-
lizadora de electricidad renovable Préxima
Energia; y Joan Herrera, director de Accién
Ambiental y Energfa en el Ayuntamiento
de El Prat. Seis personas diferentes con una
vision comun: las grandes distribuidoras
bloquean el autoconsumo. Luis Navarro
(Cubierta Solar) lo tiene claro: “las distri-
buidoras, a pesar de que se quieran disfra-
zar o pintarse de verde, son la mayor barrera
al autoconsumo en general, y a los puntos
de vertido en particular, paralizando todos
sistemdticamente y de forma premeditada.
Hay un interés porque esto no salga adelan-
te. La ley contempla que yo puedo hacer au-
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toconsumo con venta de excedentes o con
compensacion simplificada, y es un derecho
que se le estd negando a la ciudadania en
general. Todo lo que pasa por las distribui-
doras se estd bloqueando”.

M {Qué es lo que esta pasando?
“Uno de los principales problemas para el
autoconsumo es el acceso y conexién, y todo
lo que tiene que ver con la relacién con las
distribuidoras. Es uno de los principales pro-
blemas para el desarrollo del autoconsumo”,
explica y pone en contexto Paula Santos
(UNEF). Unos procesos de acceso y cone-
xién que se traducen en trdmites burocriti-
cos: “la mayor traba es la burocrdtica”, afiade
Koldo Garcia (Goiener). Y no solo en todo
lo que conlleva un proceso burocrdtico, sino
también en los propios procesos internos
de las distribuidoras, que son diferentes en
cada una de ellas porque no existe un criterio
homogéneo y también por los protocolos a
seguir: “el autoconsumo compartido, al ser
una solucién nueva, no tiene los procesos es-
tandarizados, por lo que el desconocimiento
es alto y lleva a retrasos. Debemos de incidir
en la formacién y estandarizacién de proce-
sos y procedimientos para acortar los pla-
zos”, indica Jon Macias (APPA),

Joan Herrera hace una radiografia de la
situacién con varios ejemplos: “muchas veces
los protocolos exigen que haya un coeficiente
de reparto en el inicio, cosa que no es necesa-
ria, pero es que una vez que haces ese reparto

Celia Garcia-Ceca

en el inicio, la distribuidora asocia mal los
puntos de suministros, y el procedimiento
no avanza. Otras veces viene el inspector y
hace una serie de exigencias en la instalacién
que obedeces y cambias, y después viene un
nuevo inspector que exige nuevos requisi-
tos. Otras veces los protocolos no permiten
asociar a un punto de suministro diferentes
puntos de produccién cuando la norma si
lo permite. Estamos, por tanto, ante un es-
cenario donde el autoconsumo compartido
se dilata en su tramitacién, lo que afecta a
unos activos que no estdn produciendo y a la
emergencia climdtica, que crea un perjuicio
a la persona que ha realizado dicha instala-
cién, y que dificulta mucho el desarrollo de
un modelo de generacién distribuida. En re-
sumen, podemos saber cudnto se va a tardar
en realizar la obra de la instalacién de los pa-
neles fotovoltaicos, pero no sabemos cudnto
va a tardar la legalizacién del autoconsumo
compartido”.

A pesar de esto, la norma siempre tiene
excepciones, y hay distribuidoras que, en de-
finitiva, cumplen. Joaquin Mas (Enercoop),
por ejemplo, cuenta su propia experiencia
ya que “a nivel de comunidad de energia
estamos teniendo muy buena interlocucién
con la distribuidora Iberdrola”. Por su par-
te, Joan Herrera también sefiala en esta linea
que “hay distribuidoras, normalmente pe-
quenas, que lo hacen bien, por tanto, se pue-
de hacer bien y se puede tramitar y legalizar
un autoconsumo compartido en tres meses”.



ENDESA

¢Qué dice la normativa?

— ¢Cuales son los plazos de aprobacion de tramitaciones que tienen las comunidades auténomas y las distribuidoras?

En el caso de instalaciones menores de 100 kW, una vez presentada toda la documentacién en la comunidad auténoma, ésta tiene un
plazo de 10 dias para remitir la informacion a la distribuidora. La distribuidora, a su vez, debera modificar el contrato del consumidor en 5
dias desde la recepcién de la documentacion.

— ¢las distribuidoras pueden dilatar los plazos de las tramitaciones por cambio de contrato o cambio de modalidad de autoconsumo?
En ningln caso la empresa distribuidora puede dilatar la puesta en marcha de una instalacién de autoconsumo.

— Término de descuento por retardo en la activacion del autoconsumo (RD-ley 14/2022, de 1 de agosto)

Para los consumidores que deseen realizar autoconsumo con excedentes y siempre que la instalacion de produccion asociada sea de
hasta 100 kW y conectadas en baja tension, el tiempo de activacion del autoconsumo no podra superar los dos meses. Por tiempo de
activacion se entendera el tiempo transcurrido desde el dia en que la empresa distribuidora de energia eléctrica recibe la documentacion
necesaria para la realizacion de la modificacion del contrato de acceso prevista en el articulo 8 del presente real decreto hasta el momen-
to en que recibe la comunicacion de que ya puede iniciar vertidos a la red y éstos se consideran en la facturacion.

Fuente: Instituto para la Diversificacion y Ahorro de la Energia

Compatible con médulos fotovoltaicos de mas de 600W

36kW / 40kW / 50kW
0, 4/3MPPTs

Sobredimensionamiento CC 150% y Sobrecarga del 110% en AC
Arranque a 160V

AFCly funcién de recuperacion SMART PID (opcional)
RENAC

A A A A A

Actualizacion de Firmware remota

SPDTipollparaACyCC <«

e AT

o
NG

eur ope@renacpowe r.com
www.renacpower.com



http://es.renacpower.com/

66 ENERGIAS RENOVABLES

Desde la cooperativa Goiener, Koldo
Garcia, explica que “pueden estar ocurriendo
dos cosas: que la distribuidora no tiene capa-
cidad para responder a tantos trimites o que
no hubiera nadie detrds de la plataforma que
se utiliza para gestionar los expedientes. Ve-
mos una dificultad para comunicarse con la
distribuidora, en nuestro caso Iberdrola, que
estd tramitando los expedientes. Si los plazos
se cumplieran y en cinco dias la distribuidora
revisara la documentacién, podria ser muy ra-
pido. Estariamos hablando de proyectos que
podrian estar terminados en dos o tres meses.
Pero la realidad es que hemos hecho instala-
ciones el verano pasado cuyo expediente se ha
cerrado en febrero o marzo de este afio. Inclu-
so hemos tenido casos de subir un documento
a la web, que la distribuidora lo borre pasados
unos meses y que nos reclame que nos falta
por entregar. O por ejemplo, en los tltimos
expedientes nos pedian los poderes y el dni
del titular cuando ya al inicio del expediente
se introduce una firma del titular de la ins-
talacién que te autoriza para poder gestionar
el expediente”. Una situacién que ya denun-
ci6 hace unos meses en este mismo medio de
comunicacién Luis Navarro (Cubierta Solar),
dedicado y especializado al autoconsumo
industrial: “una parélisis provocada por las
distribuidoras que no permiten que las insta-
laciones de autoconsumo viertan a la red, tal
y como recoge la ley, tanto en compensacién
con excedentes como en venta de los mismos.
El 30% de la produccién de una instalacién
fotovoltaica industrial se pierde directamente
porque la distribuidora bloquea sistemdtica-
mente la tramitacién de los puntos de cone-
xi6n”. Linea que sigue el experto Joan Herrera
que sefiala directamente “una falta de celo o
interés por parte de las distribuidoras, porque
los protocolos establecidos en vez de facilitar
lo que hacen es obstaculizar y porque muchas
veces los propios errores de las distribuidoras
lo que hacen es empantanar la tramitacién.
En nuestro caso tenemos 15 instalaciones que
llevan tramitdndose 15 meses. Esto es algo ra-
dicalmente inaceptable”.
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Dentro de toda esta situacién de blo-
queo, “muchas de las problemdticas que te-
nemos identificadas —explica Paula Santos,
de UNEF- tienen que ver con problemas a
la hora de la interlocucién con las empresas
distribuidoras y la propia plataforma, y con la
propia normativa. Desde UNEF creemos que
hay varios factores que influyen. Hay un pro-
blema en la falta de adaptacién de los procesos
y de los sistemas informdticos de las empresas
distribuidoras, que repercute en una falta de
interlocucién con la propia distribuidora y en
que los plazos se alarguen”.

M Las comercializadoras y el
autoconsumo compartido

Si la tramitacién de los autoconsumos com-
partidos es un problema, no lo es menos la
cuestion de las comercializadoras, ya que en
este tipo de autoconsumo “pueden ser hasta
35 en un dnico autoconsumo colectivo —ex-
plica Joaquin Mas—, con diferentes sistemas
y métodos internos, y que estdn suponiendo
un problema adicional al de las distribuido-
ras”.

Joan Herrera, por su parte, insiste en que
“existe la necesidad de una norma que, una
vez se supere el proceso de tramitacién, per-
mita una gestién mds 4gil del autoconsumo
compartido. Aqui es cierto que las distribui-
doras se amparan en que la representacién
de cualquier consumidor la tiene su comer-
cializadora, pero es que en un autoconsumo
compartido hay diferentes comercializado-
ras”. Una de las soluciones podria pasar por
lo recogido en la propuesta de Real Decreto
para regular las comunidades energéticas
que sefala que “una comunidad ciudada-
na de energfa tiene derecho a actuar como
representante de los consumidores para la
realizacién del autoconsumo colectivo, siem-
pre que estos otorguen las correspondientes
autorizaciones”. Un borrador criticado por el
director general de Enercoop, quien defien-
de que “se ha abordado una cuestién mds
transversal en cuanto a juridica, cobertura,
transposicién de la directiva europea... pero

no se ha entrado a la miga real de la proble-
madtica real de los autoconsumos colectivos
en comunidades energéticas que hubiera sido
justamente procedimentar mds la comunica-
ciéon con comercializadoras, distribuidoras
y administraciones para que esto fuera mds
sencillo y no fueran trdmites tan fiscalizados
como estdn siendo hasta ahora”.

M:Como desbloqueamos el
autoconsumo?

Una opcién puede ser la figura del gestor del
autoconsumo, de la que todavia se descono-
cen los detalles, pero que podria ser determi-
nante. “Una figura que consiga representar y
aglutinar a todos los miembros de una comu-
nidad energética va a permitir que haya una
interlocucién unica ante los diferentes agen-
tes”, piensa Joaquin Mas. “El gestor del au-
toconsumo —apunta Paula Santos— puede ser
un elemento que ayude a desatascar muchos
autoconsumos. Muchos de los problemas que
se estdn produciendo tiene que ver con el en-
vio de los acuerdos de reparto o coeficientes
de reparto, que tienen que ser enviados por
cada comercializadora de cada autoconsu-
midor asociado. Un gestor del autoconsumo
resolverfa o simplificarfa este proceso porque
se encargarfa del envio directo de la docu-
mentacién al gestor de la red. Es una de las
cuestiones mds esperadas en el autoconsumo
colectivo”. “En cualquier caso —destaca He-
rrera por su parte— es urgente y necesario la
aprobacién de una figura, que ya existe en
Portugal, como es el gestor del autoconsumo
para que dicha representacién recaiga en ese
gestor del autoconsumo compartido”.

Otra opcién pasaria por lo que Joaquin
Mas desde Enercoop define como Declara-
cién Responsable: “si pasaramos de un proce-
so tan autorizatorio y tan regulado a un pro-
ceso mds libre como puede ser la declaracién
responsable, esto se agilizarfa mucho mds.
La declaracién responsable no quiere decir
saltarse todas las normas, sino observar unas
normas y si no se cumplen, que la adminis-
tracidn sea contundente en cuanto a medidas
inspectoras y sancionadoras, y que dé ejemplo
a otros casos. Estoy seguro que si se liberaliza-
ra el sector y se pudieran hacer mds cosas con
una mera declaracién responsable, los promo-
tores revisarfan el BOE para comprobar que
cumplen todos los requisitos y no tendrian
ningln riesgo en que la administracién ins-
peccionara porque estarfan cumpliendo las
normas’.

Siguiendo con Enercoop y su director,
también explica la opcién impulsada desde
la Administracién Valenciana, que ha creado
un grupo de trabajo formado por el Instituto
Valenciano de Competitividad Empresarial
(Ivace), la Direccién General de Industria y
Energia de la Generalitat Valenciana, la dis-
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tribuidora de Iberdrola, el Instituto Tecnol4-
gico de la Energfa, Enercoop y Sapiens, y que
simplemente se basa en que —explica Mas— “la
distribuidora ha establecido un interlocutor
por el que se canalizan todas las consultas y
se da una respuesta inmediata y efectiva. Ade-
mds, se estd elaborando un manual publico
que recoge todos los casos para conectar y
conocer proyectos con casuisticas similares.
Se ha avanzado mucho y desde hace un ano
este grupo de trabajo ha supuesto un antes y
un después en la tramitacion con las distri-
buidoras”.

En cuanto a las sanciones —reguladas por
ley—, Luis Navarro vuelve a tenerlo claro: “la
solucién claramente es que la administracién
y el régimen sancionador sea mucho mds duro
y se ejecute, porque ahora no se ejecutan esas
sanciones por una falta de voluntad. Este tema
es sabido por todos. Pasa el tiempo y lo tnico
que pasa es lo que quieren las distribuidoras
que pase, que no pase nada y que todo siga
igual”. Sanciones que, bajo el punto de vista
de Jorge Morales de Labra (de la comerciali-
zadora Préxima Energia), son pocas “porque
requieren de un expediente administrativo

muy largo y complejo”. Para este experto
energético, “la solucion es simple. En primer
lugar, mejorar la regulacién de detalle sobre
qué informacién se puede o no se puede pedir
en cada caso, y los plazos. Pero es insuficiente.
Hace falta algo que llevo pidiendo desde hace
meses y que es un sistema 4gil de solucion de
conflicto entre los agentes”.

Por dltimo, Joan Herrera ve muy necesa-
rio —ademds de realizar algunas modificacio-
nes del real decreto de acceso y conexién o
de crear la figura del gestor del autoconsumo
compartido— “que haya voluntad, celo e in-
terés por parte de las distribuidoras para ga-
rantizar una tramitacion 4gil y eficaz de los
autoconsumos compartidos. Para mi el prin-
cipal acento no es la sancién sino el cambio
de praxis, que tiene que venir de una actitud
vigilante de la Comisién Nacional de los
Mercados y la Competencia (CNMC) y de
un compromiso por parte de las distribuido-
ras de hacer bien el trabajo. Tendriamos que
dibujar un escenario en el que la retribucién
a las distribuidoras fuera en funcién del servi-
cio que prestan en la gestion del autoconsumo
compartido. El cambio de marco retributivo

Principales distribuidoras de luz en Espaia

e |-DE del Grupo Iberdrola. Distribuye electricidad en Castillay Ledn, Extremadura,
Madrid, Castilla la Mancha, Navarra, Pais Vasco, La Rioja, Aragon, Murcia y Comunidad

Valenciana.

e E-Distribucion del Grupo Endesa. Distribuye electricidad en Andalucia, Aragon,
Baleares, Canarias, Catalufia, Extremadura, Castilla y Leén, Castilla La Mancha, Galicia,
Murcia, Navarra, La Rioja y Comunidad Valenciana.

¢ Unién Fenosa Distribucion Eléctrica (UFD) del Grupo Naturgy. Distribuye electricidad
en Galicia, Madrid, Castilla La Mancha y Castilla y Leén.

¢ E-Redes de EDP. Distribuye electricidad en Alicante, Asturias, Barcelona, Huesca,

Madrid, Valencia y Zaragoza.

e Viesgo Distribucion. Distribuye electricidad en Cantabria, Asturias, Galicia y Castillay

Leon. Teléfonos y averfas.
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estd previsto para el 2025, pero es muy evi-
dente que no podemos esperar hasta entonces
si esa mala praxis estd afectando al desarrollo
de un modelo de generacién distribuida. Esto
es competencia de la CNMC, por lo que ten-
drd que tomar cartas en el asunto porque esta
es una realidad que estd afectando al autocon-
sumo compartido. La CNMC tiene que ga-
rantizar que aquel que no haga bien las cosas,
no debe ser retribuido”.

M ¢Como es el futuro?

Sinada cambia, todo seguird igual. Y es mds.
Al retraso y bloqueo de los trdmites en acce-
so y conexion, o a la falta de interlocucién
entre los agentes, se afadird mds pronto que
tarde lo que senala Joaquin Mas, “el cémo
vamos a redistribuir cada cuatro meses los
coeficientes de participacién. Hasta ahora la
mayoria de los autoconsumos colectivos han
sido tramitados, funcionan y se estdn viendo
los beneficios de los mismos. Pero en pocos
meses estaremos aplicando la posibilidad
de cambiar los coeficientes de reparto cada
cuatro meses, precisamente para optimizar
los hédbitos de consumos e intentarlos ajustar
mejor dentro de la produccién solar. No creo
que vaya a ser todo lo sencillo que nos esperd-
bamos porque ese cambio de reparto hay que
tramitarlo ante la comercializadora, la distri-
buidora y la administracion. Teéricamente el
cambio de coeficiente de reparto de todo el
conjunto implica comunicar de nuevo uno
por uno esos coeficientes, pero no va a ser
sencillo. Como tampoco va a ser sencillo
darle entrada o salida a nuevos consumidores
en un autoconsumo colectivo”.

Y no serd lo dnico, porque no en los
préximos meses, sino ya, se suma la nece-
sidad de dar solucién a otro hdndicap que
indica Jorge Morales de Labra: “mucha gen-
te se estd iniciando en las barreras y en los
problemas que hay en la fase inicial, pero a
mi me preocupa lo que pasa después, cuan-
do se factura ese autoconsumo. En Préxima
Energfa tenemos 13.000 clientes de autocon-
sumo, de un total de 24.000 clientes, lo que
significa que mds de la mitad tienen paneles
fotovoltaicos. Pero todos los meses, a mil
de esos clientes no les llegan las lecturas de
contador de sus excedentes. La respuesta de
la distribuidora es que no tienen excedentes
(cuando el cliente sf que los tiene) porque esa
es la lectura real. Aqui se produce un con-
flicto entre un agente pequefio y un agente
grande que, salvo que haya un mecanismo
4gil de resolucién de conflictos, es imposible
de gestionar. Se trata de dotar ala CNMC de
medios suficientes y de la autorizacién legal
para hacerlo, porque lo pueden hacer perfec-
tamente. No sirve de nada tener un acceso
y conexién después de un afo si las lecturas
no salen”. W
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Seamos realistas:
tripliquemos los objetivos
de autoconsumo en Espana

Espaiia deberia ser el pais del autoconsumo. 2022 fue un ajio récord (2.500 megavatios
instalados), pero no hay ninguna razén para incluso duplicar anualmente esos valores.

En 2023 parece que el mercado estd mds ralentizado, pero el futuro se escribe con
AUTOCONSUMO, con mayiisculas. El autoconsumo revierte directamente sobre la
cindadania, crea empleo, abarata el precio de la energia a particulares y pymes y, sobre todo,
1o tiene impactos sobre zonas agrarias o forestales. Asi que, si, seamos realistas: tripliquemos
el objetivo de autoconsumo en Espaiia (objetivo que la Hoja de Ruta fija ahora entre 9 y 14
gigavatios de potencia para 2030). Porque si se puede. Ese objetivo si s puede triplicar, si no
de aqui a 2030, seguro que de aqui a 2040,

a Hoja de Ruta del Autoconsumo
del gobierno nacié tarde y con muy
poca ambicién. Tarde, porque se
definié en diciembre de 2021, re-
cordemos que el gobierno socialista es del 18
[Sdnchez fue investido presidente en junio
de 2018]. Es mds, en los anteriores gobier-
nos, presididos por Mariano Rajoy entre di-
ciembre de 2011 y junio de 2018, ni siquiera
se planted, mientras que durante la etapa de
Zapatero, entre 2004 y 2011, se optd por par-
ques en zonas agrarias
lejos de los puntos
de produccién. Si, la
Hoja de Ruta del Au-
toconsumo nace tarde
y con muy poca ambi-
cién, en los objetivos y
en los plazos. En efec-
to, el propio Instituto
para la Diversificacién
y el Ahorro de la Ener-
gfa (Ministerio para la
Transicién Ecolégica y
el Reto Demogrifico),
estimaba en 2021 que
“el autoconsumo pue-
de alcanzar entre 9.000
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megavatios y 14.000 megavatios de potencia
instalada en 2030. Desde 2018, cuando se
puso fin al llamado impuesto al Sol, el au-
toconsumo en Espafa se ha multiplicado
por 2,5, hasta alcanzar casi 600 megavatios
instalados durante el afio 2020, y para este
2021 —preveia el Instituto— se prevé un au-
mento de aproximadamente 1.000 megava-
tios, con lo que el total acumulado podria
llegar a los 2.500 megavatios”. La realidad,
apenas transcurrido afo y
medio desde entonces, es que
ya estamos en 5.200 megava-
tios y que, de seguir el ritmo
actual, en 2026 ya habria-
mos superado los objetivos
de 2030 [esa horquilla de
B entre 9.000 y 14.000 M.

En 2026 se podrian ha-
ber superado los objetivos
definidos: el 10% de los
abonados conectados, unos
2 a 3 millones de instala-
ciones, unos 15.000 me-
gavatios pico (MWp), que
serfa el escenario de mayor
penetracién y considerado
como poco probable.

Juan A. Avellaner y Fernando Prieto*

La Hoja de Ruta tiene algunas caren-
cias graves, como la falta de determinar el
potencial de las fachadas solares (dando un
numero global de 89.000 MWp) o la falta
de priorizacién de las inversiones y discrimi-
nacién entre zonas comerciales, industriales,
aparcamientos, o zonas oficiales, como poli-
deportivos, edificios publicos, etc. Pero don-
de se queda més corta es en la diferenciacién
entre potencial técnico y econémico, donde
dice criterios de racionalidad econdmica,
esto es, instalaciones que se amortizan den-
tro de su vida ttil (TIR a los 25 afios superior
al coste de financiacién). La estrategia da un
valor de potencial econémico en el escenario
objetivo de 15.000 MW en el 2030. Todo
indica que la realidad va a superar con creces
este valor econdmico.

Para ello, se hace necesario sefalar nue-
vos motores que aceleren y eviten ciertas os-
cilaciones naturales y especialmente regula-
torias y legislativas que no deben, en ningin
caso, ser retroactivas.

Se estd revisando, en estos momentos
(debates de mds de 20 horas de visiones
abiertas para reflexionar, por vez primera de
manera operativa) el Plan Nacional Integra-
do de Energia y Clima 2021-2030, a la vista



de cémo han ido evolucionando a lo largo
de estos dos tltimos afos las acciones y los
objetivos y barreras detectadas.

El autoconsumo ha emergido como
una de las nuevas claves a medio plazo de
introduccién de nuevos modelos de ofer-
ta-demanda. Y debe insistirse en que auto-
consumo es no solo la componente eléctrica
del consumo, sino que se refiere también a
la demanda térmica (que en términos glo-
bales supone el doble que la anterior); todo
ello, buscando en el sector residencial y de
las industrias pymes (pequefias y medianas
empresas) una rebaja directa de precios de la
energfa invirtiendo en renovables: fotovoltai-

.

ca, la mds visible, sin olvidar la solar térmica
de baja y media temperatura, la biomasa o la
geotermia.

En los debates de revisién se ha insistido
en respetar el orden de los escalones: ahorro,
eficiencia y renovables. Y, en los dos escalo-
nes finales, buscando flexibilizar la deman-
da para ayudar y acompafar el fuerte cre-
cimiento de las renovables, denominadas no
gestionables, en el estadio actual en el que
estamos para permitir su integracion. Fi-
nalmente, el fondo del asunto: electrificar y
descarbonizar con renovables para alcanzar
objetivos medioambientales de reduccién de
emisiones hasta el 55%.

Potencia real instalada y tendencia de autoconsumo en relacion a la

"Hoja de Autoconsumo

* 2022 estimado por APPA

**tendencia a partir del incremento 2021-2022
1,2 GW es equivalente a la potencia de una nuclear
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Por ello, para potenciar al autoconsumo
se proponen algunas acciones que aseguren
un crecimiento del mercado y del entorno
sectorial, con garantfas para los inversores
que asumen al fin y al cabo el riesgo.

Asfi, en cuanto al autoconsumo eléctrico,
principalmente fotovoltaico, aunque puede
extenderse a los sistemas mixtos edlico-sola-
res, solares térmicos y biomasas, la revisién
del Plan Nacional Integrado de Energia y
Clima debiera contemplar:

1. Cuantificar el autoconsumo en sen-
tido amplio, por tecnologfas, a fin de con-
solidar un contexto legislativo y regulatorio
adecuado; y esto, en cantidades globales y
nimero de instalaciones, pues es significa-
tivo el nimero.

2. Revisar al alza la aplicacién de nuevos
recursos financieros publicos: subvenciones,
préstamos blandos y exenciones fiscales, et-
cétera, evitando una brecha e injusticia com-
parativa respecto al primer ciclo del Plan Na-
cional Integrado de Energfa y Clima.

3. Disipar la tentacién de nuevos im-
puestos, a la vista de la emergencia de una
actividad econémica considerada lucrativa
en muchos foros y no una inversién con be-
neficio publico transversal a incentivar desde
lo publico.

4. Profundizar en los nuevos modelos de
comunidades energéticas, cuyo horizonte su-
pera el cardcter privativo de las instalaciones,
abierto a la participacién ciudadana, con un
beneficio directo en las relaciones sociales y
en espacios socio-econémicos tensionados,
ya que ahora es muy bajo el nimero de co-
munidades energéticas existentes.
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Evolucion de la potencia instalada, en megavatios (MW)

@ MW Industriales
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5. Legislar, transponiendo de forma
inmediata y en su totalidad la directiva de
autoconsumo y relacionadas (agregadores de
la demanda, etcétera) y regular los instru-
mentos.

6. Dar respuesta en educacién y forma-
cién a esta creciente demanda de profesio-
nales, ademds de mdsteres a profesionales
tecnolégicos en electricidad, electrénica y
digitalizacién, en disefio, instalacién y man-
tenimiento.

7. Las instalaciones de autoconsumo, y
en general todas las instalaciones de produc-
cién, deben de tener contratos de garantiasy
mantenimiento.

8. Certificar las empresas suministrado-
ras de equipo e instaladores, con las mejores
exigencias de homologacién, para asegurar
calidad y servicio.

9. Defender ante los érganos de la
Comisién Europea que los equipos de ge-
neracién (paneles, captadores, calderas,
convertidores, etcétera) y sistemas de alma-
cenamiento (baterias, etcétera), en el 4ambi-
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to de la demandada reindustrializacién de
Europa, sean localizados bajo criterios de
esfuerzo y mérito; pues, a pesar de los datos
de mercado y liderazgo tecnoldgico de las
energias renovables en Espana, se estdn de-
signando localizaciones para las industrias
fuera de Espafia; incluso defendidas sobre la
base de una garantia de origen descarboni-
zada, recientemente designada como verde,
cuando se van a obtener de recursos renova-
bles espanoles.

10. La cadena de valor de las instalaciones
pequenas es muy diferente a la de las grandes
y medianas instalaciones de generacién; vy, es-
pecialmente, el autoconsumo es una linea de
negocio menor para los grandes fabricantes y
distribuidores, por lo que debe ser cuidado-
samente vigilada por la Administracién, bus-
cando precio, calidad de equipos y servicios.

11. Con cardcter general, no se deberia
sustituir seguridad de suministro y la depen-
dencia de fuentes energéticas exteriores por
una dependencia tecnolégica o de una de-
pendencia de materiales estratégicos.

Grupo Turelectric

12. Revisar la remuneracién de los exce-
dentes asegurando una justa y razonable re-
muneracién, incentivando la instalacién de
equipos de flexibilizacién (gestionabilidad
de la demanda), de baterias virtuales, etc.

13. En la revision del mercado eléctrico
que se lleva a cabo por la Comisién Europea,
especialmente, reducir al minimo el efecto
de canibalizacién de las energfas renovables
en el mercado; que desincentivan las inver-
siones actuales basadas en expectativas de
precios medios asumibles y, especialmente,
las inversiones futuras.

14. Establecer un mapa de prioridades
entre las distintas alternativas de implan-
taciéon basadas en criterios ampliamente
aceptados por la Sociedad que asegure el
cumplimiento de unos minimos y de unos
procedimientos racionales.

15. La electrificacion del sector servicios
y residencial tiene en el autoconsumo su ver-
dadero motor para descarbonizarse; sin ol-
vidar que el objetivo es lograr entornos de
consumo casi nulo.

16. Incentivar la carga de vehiculos eléc-
tricos a partir de instalaciones de autoconsu-
mo o de generacién de energias renovables,
induciendo un doble beneficio.

17. Aumentar la precisién e inmediatez
de los nimeros sobre el autoconsumo, de
forma que puedan tomarse medidas de ajus-
te sobre realidades contrastadas.

18. Apoyo inequivoco desde la Adminis-
tracién, con subvenciones, ayudas, agiliza-
cién de tramites, etc.

19. Ejemplo desde la Administracién
(tanto a escala municipal como de comuni-
dades auténomas y desde el estado) en cuan-
to a descarbonizacién e instalacién de auto-
consumos tanto para disminuir sus facturas
energéticas como para proporcionar energia
barata a los ciudadanos.

20. Legislacién desde la Administracién
para favorecer instalaciones menores de 2,5
MW sin permisos, como sucede por ejemplo
en Portugal.

En definitiva, se trata de incentivar este
tipo de aplicaciones: masivas, cercanas al
usuario de energfa y que inducen mejoras
transversales: ayuda a la descarbonizacion,
generacién de empleo cualificado, socializa-
cién, y corresponsabilidad de los ciudadanos
y pequeias empresas frente a los desafios de
dependencia, de objetivos de cambio clim4-
tico. En suma, una participacion de la socie-
dad en el cumplimento general de los Objeti-
vos de Desarrollo Sostenible y que realmente
Espana sea el pais del autoconsumo.

Firman Juan A. Avellaner, Doctor Ingeniero
Industrial, y Fernando Prieto, Doctor en Ecologia.
Observatorio Sostenibilidad
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Real Decreto de
comunidades energéticas:
alegaciones como terapia

La efervescente actividad transformadora al amparo del concepto comunidades energéticas
sdlo se iguala a las justificadas ansias del sector de ver reflejado en el BOE (que ms

vale tarde que nunca) un auténtico marco juridico favorable para las comunidades de
energia renovable (CER) y comunidades ciudadanas de energia (CCE). Las directivas que
alumbraron estas figuras juridicas lo hicieron acomparidndolas desde su origen del mandato
a los Estados miembros de introducir facilidades y ventajas concretas para estas entidades.

;Cumple el proyecto de real decreto las expectativas? Hagamos terapia.

urante las semanas y dias previos a
este 17 de mayo tuve la oportunidad
de ayudar a diferentes organizaciones
a redactar sus alegaciones, y creo que
hacer alegaciones a una norma asi acaba te-
niendo elementos de terapia. Al final no sabia
ni cémo me llamo, asi que hice autoterapia:
presenté alegaciones en nombre propio como

friki (perdén, como persona fisica). Las opi-
niones de este articulo se basan en dicha au-
toterapia. Ahora bien, viendo la avalancha de
alegaciones, es muy posible que mds de uno
en el Ministerio acabe necesitando terapia.

La novedosa via para recoger alegaciones
—en formato cuadro y con limite de palabras
por justificacién y comentario— anticipa que
anticipaban un volumen importante. Este
formato supongo también servird para rea-
lizar algin tipo de agregacién, tipo “quié-
nes me piden esto y quiénes lo contrario”.
Es cierto que nunca llueve a gusto de todos.
También que en el sector eléctrico llevan lus-
tros lloviendo a favor del oligopolio, que es el
mismo que por estas fechas hace un afio vacié
los pantanos (sel agua es de todos?) en horas
de precios mdximos en OMIE, como infor-
m6 este medio en su edicién de abril de 2022
(rdra.es/5c60dd), y que desde 2019, cuando se
eliminé el impuesto al Sol, estd menos nubla-
do. Lldmenme loco, soy terapeuta.

Lo cierto es que las Directivas conminan a
los Estados miembros a concretar una transi-
ci6én energética justa y democrdtica en sus or-
denamientos mediante las figuras de las CER
y CCE y su marco facilitador (Comunidad de
Energia Renovable) y marco juridico favora-
ble (Comunidad Ciudadana de Energfa). As,

la norma que trasponga estas figuras, para el

Jorge Andrey*

Estado en general, porque en Navarra (Orden
Foral 64/22) y Aragén (Decreto-ley 1/23) lo
que no corre vuela, deberfa (i) aclarar qué son
y (i) para qué sirven, es decir, definir cudles
son las facilidades y ventajas concretas (las
directivas lo hacen en genérico) propias de
estas entidades. Lo siento, pero dos pdginas
y media no dan para hacer también terapia
competencial.

En relacién al qué son (para gustos colo-
res, el mio es el verde tonalidad emergencia
climdtica, oiga), la propuesta del Ministerio
hace gran trabajo.

M Higiene juridica

Es sistémica, did4ctica y mantiene la higiene
juridica distinguiendo entre Comunidad de
Energfa Renovable y Comunidad Ciudada-
na de Energfa como hacen las Directivas, lo
cual no es baladi, pues sus requisitos y res-
pectivos marcos facilitador y favorable son
parecidos, pero no idénticos.

Declaracién responsable para el registro,
estupendo.

El redactado en relacién a autonomfa y
control efectivo es mejorable, pero mantener
el principio de la libertad de forma societaria
para CER y CCE creo es un acierto.

Permitir que un parque fotovoltaico ciu-
dadano (una Comunidad de Energfa Renova-



ble de libro) se vehicule, como hacen el 99%
de los proyectos renovables, mediante una SL
(es decir la CER y su proyecto toman la forma
de SL) tiene todo el sentido del mundo (con-
tratar seguros, levantar financiacién, limitar
la responsabilidad de sus socios, toma de deci-
siones, etcétera).

Ahora bien la propuesta, con ese “prin-
cipalmente” en lugar de “exclusivamente™,
podria estar abriendo las inexistentes puer-
tas del campo a los lobos de Wall Street,
que bien saben que el demonio estd en los
detalles.

Si este redactado decidiera mantenerse
por los motivos que fueren, introducir ele-

mentos del cooperativismo como una per-
sona un voto reducirfa de forma efectiva ese
riesgo.

Por lo demds, sabiendo que nunca lloverd
a gusto de todos, la norma aclara suficiente-
mente los conceptos juridicos indeterminados
de las definiciones de las directivas, acabando
asf con la incertidumbre de qué es y qué no es
una Comunidad de Energia Renovable y una
Comunidad Ciudadana de Energfa.

En la transposicién del marco facilitador
y juridico favorable es donde la propuesta
peca de falta de ambicién.

Si la intencién era que la ambicién viniera
del sector, ahf la tienen, con sus respectivas

* Articulo 4 de la propuesta de
Proyecto de Real Decreto por el que
se desarrollan las figuras de las
Comunidades de Energias Renovables
y las Comunidades Ciudadanas de
Energia

Se entendera que las comunidades de
energfas renovables proporcionan bene-
ficios medioambientales, econdmicos y
sociales a sus socios o miembros y a las
zonas locales 12 donde operan cuando
destinen, principalmente, que no exclusi-
vamente, los beneficios econdmicos que
pudieran obtener a la reduccién de costes
de energia de sus socios o miembros, al
desarrollo de actuaciones relacionadas
con su objeto social, a inversiones que su-
pongan una mejora ambiental del entorno
o al desarrollo social de la localidad o loca-
lidades donde desarrollan su actividad.

propuestas de redactado. Las directivas con-
minan (“Member Stats shall”) a aprobar fa-
cilidades y ventajas reales para estas figuras.
Esas facilidades y ventajas pueden ser la clave
de béveda al conflicto (también para terapia)
campo - renovables.

En Francia el segundo partido mds vota-
do llevaba en su programa una moratoria total
a las renovables y desmontar acrogeneradores.
Este conflicto es un riesgo real a la transicién
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Comunidad de energias renovables

Entidad juridica
a) que, con arreglo al Derecho nacional aplicable, se base en la participacién abiertay vo-
luntaria, sea autbnoma y esté efectivamente controlada por socios o miembros que estan
situados en las proximidades de los proyectos de energias renovables que sean propie-
dad de dicha entidad juridica y que esta haya desarrollado;
b) cuyos socios o miembros sean personas fisicas, pymes o autoridades locales, incluidos
los municipios;
¢) cuya finalidad primordial sea proporcionar beneficios medioambientales, econémicos o
sociales a sus socios o miembros o a las zonas locales donde opera, en lugar de ganan-
cias financieras.
Directiva 2018/2001 del Parlamento Europeo y del Consejo de 11 de diciembre
relativa al fomento del uso de energia procedente de fuentes renovables

Comunidad ciudadana de energia

Entidad juridica

a) que se basa en la participacion voluntaria y abierta, y cuyo control efectivo lo ejercen so-
cios o miembros que sean personas fisicas, autoridades locales, incluidos los municipios,
0 pequefias empresas,

b) cuyo objetivo principal consiste en ofrecer beneficios medioambientales, econémicos o
sociales a sus miembros o socios o a la localidad en la que desarrolla su actividad, mas
gue generar una rentabilidad financiera, y

c) participa en la generacion, incluida la procedente de fuentes renovables, la distribucién,
el suministro, el consumo, la agregacion, el almacenamiento de energia, la prestacion de
servicios de eficiencia energética o, la prestacion de servicios de recarga para vehiculos
eléctricos o de otros servicios energéticos a sus miembros o socios.

Directiva 2019/944 del Parlamento Europeo y del Consejo de 5 de junio
sobre normas comunes para el mercado interior de la electricidad

Lo que cuenta el IDAE

Segln la pagina oficial (idae.es) del Instituto para la Diversificacién y Ahorro de la Energia
(Ministerio para la Transicion Ecoldgica y el Reto Demogréfico), estas son las principales
actividades que se desarrollan en una comunidad energética. Reproducimos literalmente.
eGeneracion de energia que proceda de fuentes renovables.
® Proporcionar servicios de eficiencia energética (incluyendo, por ejemplo, renovaciones
de edificios).
eSuministro, consumo, agregacion y almacenamiento de energia y potencialmente distri-
bucién.
ePrestacion de servicios de recarga de vehiculos eléctricos o de otros servicios energéti-
cos.
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energética, no es un “que viene el lobo”, pero
el del cuento, no el de Wall Street, ya me en-
tienden.

Dicho de otra forma, esta tiene el poten-
cial y la legitimidad para encauzar, como ya
hiciera en su dfa el Real Decreto 1183/2020
de acceso y conexidn, la forma, y las formas,
que también son importantes, en que se desa-
rrollan proyectos renovables en Espafia.

Esta norma puede y debe crear este marco
facilitador y favorable. Veamos tres ejemplos
concretos.

En relacién al autoconsumo, una simple
disposicién final enmendando el articulo 3.g)
del Real Decreto 244/2019 de autoconsumo
podria equiparar el criterio de proximidad
para autoconsumo con el criterio de proxi-
midad de una Comunidad de Energia Re-
novable, dando asi una ventaja competitiva,
préctica y real para estas entidades en relacién
al aprovechamiento de sus instalaciones de
autoconsumo colectivo. Esto va muy en linea
con la directiva 2018/2001, el considerando
71 no tiene pérdida.

Por otra parte, la reserva de capacidad de
acceso (que es muy positiva y se encuentra en
la disposicién final tercera) bien podria au-
mentarse al 15% y aclarar que es accesible a
Comunidades de Energfa Renovable y Comu-
nidades Ciudadanas de Energfa. Si dejamos
fuera a las CCE, pocos proyectos renovables
ciudadanos tendrdn esta ventaja competitiva.

Por tltimo estd la mencién a actuar como
representantes del autoconsumo, siempre que
tengan las debidas autorizaciones. Decir esto
y nada es lo mismo. Sabemos cémo estdn
actuando algunas grandes distribuidoras en
relacién al autoconsumo colectivo. Este real
decreto deberia dejar claro que tu Comuni-
dad de Energia Renovable o Comunidad Ciu-
dadana de Energia son de facto tu gestor del
autoconsumo colectivo, sin margen de inter-
pretacién a la distribuidora. Hay mds temas
materiales, pero la terapia debe concluir nece-
sariamente con un aspecto formal: la posible
(no) aprobacién.

Para algunas personas podria ser un trau-
ma, as{ que hagamos terapia preventiva.

Ciertamente existe la posibilidad de que
esta norma nunca llegue a aprobarse. El Real
Decreto 314/2023 de redes cerradas recién
publicado salié a informacién publica en ju-
nio de 2021. En diciembre de este afio habrd
elecciones generales. No sé si aprobar un real
decreto de Comunidades de Energia Renova-
ble y Comunidades Ciudadanas de Energia
que recoja medidas facilitadoras y favorables
concretas y hacerlo antes de fin de afio es po-
liticamente posible, pero desde luego es politi-
camente coherente. Terapia de grupo. ll

Jorge Andrey es abogado experto en energia
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Autoconsumo solar, una
alternativa sostenible que
ahorra dinero

La concienciacion en torno al autoconsumo sigue creciendo rapidamente tras la crisis
energética del aiio pasado. La energia solar representa hoy una de las soluciones mds seguras y
fuables del mercado, con una rentabilidad mds atractiva que nunca. Z

022 hasido un ano fulgurante para
la industria solar. Segtin un recien-
te informe de EU Market Outlook
For Solar Power 2022-2026 , en
2022 se instalaron en Europa 41,4 GW de
nueva capacidad solar fotovoltaica, un 47%
mds que en 2021. En Espafia, la capacidad
solar fotovoltaica crecié hasta los 7,5 GW en
2022, un 55% mds que los 4,8 GW de 2021,
lo que representa el segundo mayor aumento
de Europa. Un impulsor clave de esto ha sido
una tendencia en rdpido crecimiento hacia
el autoconsumo y la independencia energé-
tica que se estd acelerando en toda Europa,
con facturas de energfa altas y propietarios
de viviendas cada vez mds conscientes de la
seguridad energética. Cada vez son mds los
propietarios de viviendas que desean contro-
lar sus facturas energéticas mediante el auto-
consumo y depender menos de los proveedo-
res de electricidad. Por ello, es fundamental
garantizar que los propietarios obtengan el
méximo rendimiento energético y un alma-
cenamiento fiable, razén por la cual las so-
luciones fotovoltaicas en CC y baterfa estdn
demostrando ser muy populares.

M {Qué es el autoconsumo

y qué ventajas tiene para

los propietarios?

Cuando se habla de formas de ahorrar ener-
gfa, siempre pensamos en soluciones inme-
diatas, como ser mds conscientes del propio
consumo. Ademds, las formas de ahorrar
ayudan a desarrollar una mayor conciencia
del gasto energético de los servicios domés-
ticos y, por tanto, representan un intento de
reducirlo. Un ejemplo prictico seria utilizar
los servicios domésticos en las horas de me-
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nor consumo para la red eléctrica. Sin em-
bargo, a largo plazo, es aconsejable instalar
sistemas de produccién de energfa a partir
de renovables, como sistemas fotovoltaicos
con soluciones completas de produccién,
almacenamiento y gestién inteligente de la
energfa, y reducir la dependencia de la red
nacional.

Con la tecnologia moderna, ahora es po-
sible producir y almacenar energfa de forma
privada, asi como asignarla a usos especi-
ficos en momentos concretos del dia. Si la
produccién personal de energia no es sufi-
ciente para satisfacer las necesidades diarias,
queda la opcién de utilizar la energia de la
red, cuyo consumo seguirfa siendo muy bajo.
Como ya se ha dicho, a todos nos interesa
fomentar una dependencia cada vez menor
de la red nacional. Las herramientas existen,
por lo que es posible iniciar un camino hacia
la reduccién de la dependencia energética de
los combustibles fésiles, tanto a nivel privado
como nacional.

Con la fabricacién de baterfas para acu-
mular y almacenar el exceso de energia, la
solucién a las elevadas facturas energéticas
y a la casi independencia parece mds cer-
cana que antes. Un usuario particular con
una instalacion de paneles fotovoltaicos en
su casa podria de hecho acumular suficiente
energia durante el dia y almacenarla tanto
para uso doméstico como para otros usos,
en particular la recarga de vehiculos eléc-
tricos.

Sin embargo, instalar paneles solares en
el tejado de casa puede no ser suficiente para
afrontar los retos actuales: una vez instala-
dos, el siguiente paso debe ser maximizar la
produccién y el uso de la energfa para alcan-

zar el objetivo del autoconsumo, independi-
zarse de la red y reducir ain mds la factura
energética.

Entre las muchas soluciones existentes en
el mercado, las que marcan la diferencia son
las tecnologias de tltima generacién que pro-
porcionan herramientas inteligentes y coor-
dinadas de gestién de la energia doméstica
y son féciles de usar. La primera de ellas es
SolarEdge Home, un ecosistema energético
para el hogar que ya han adoptado decenas
de miles de propietarios de viviendas en toda
Europa.

Hl Optimizar el autoconsumo

con el ecosistema SolarEdge Home
Convertir una vivienda tradicional en un
hogar inteligente requiere un gestor energé-
tico que sincronice y optimice los distintos
dispositivos del hogar con la energfa gene-
rada por el sol y almacenada en una bateria.
La gestién centralizada es crucial para la in-
teroperabilidad y la comunicacién entre los
distintos dispositivos. Afortunadamente, los
avances en el desarrollo de inversores sola-
res han llevado a estos sistemas a un nivel
de rendimiento en el que ahora pueden ges-
tionar la energfa y coordinar de forma inte-
ligente el uso de la misma, lo que permite
a los usuarios maximizar el autoconsumo y
conseguir ahorros energéticos.

Para ello, SolarEdge ha desarrollado So-
larEdge Home, una solucién inteligente de
gestién de la energfa doméstica que permite
a los propietarios optimizar su produccién,
uso y almacenamiento de energfa solar. Dis-
ponible tanto para aplicaciones monofésicas
como trifdsicas, la solucién se compone de
diferentes elementos.



* El inversor Hub SolarEdge Home, que
puede considerarse el cerebro de Sola-
rEdge Home, combina la galardonada
tecnologia de inversores de SolarEdge
con nuevos niveles de escalabilidad y
gesti6n inteligente de la energia.

* Interfaz de backup SolarEdge Home
para disponer de energfa de backup
flexible en caso de cortes en la red.

* Dispositivos Smart Energy como el
cargador para vehiculos eléctricos
SolarEdge.

* La Network SolarEdge Home, una
red de malla inaldmbrica patentada
que optimiza la conexién entre todos
los dispositivos SolarEdge Home y el
inversor.

* Y por tltimo, el regulador para agua
caliente SolarEdge Home y el contro-
lador de cargas SolarEdge Home.

Disefiada para cosechar mds energia
del sol, la solucién acoplada en CC opti-
miza el uso de la energfa operando las cargas
directamente desde el sol, almacenando la
energia y proporcionando recomendaciones
en tiempo real adaptadas a las necesidades
energéticas.

En el nicleo de SolarEdge Home se
encuentra el sistema operativo SolarEdge
Home, que gestiona las necesidades energé-

solar L6

ticas actuales y futuras de sus clientes. El
sistema operativo SolarEdge Home basa
las recomendaciones de carga y progra-
macién segtin el consumo y el estilo de
vida de los propietarios de vivienda, de
dia y de noche. Amplia el tiempo de al-
macenamiento y reduce la dependencia
de la red, y se gestiona desde una tnica

A la izquierda, bateria 400V SolarEdge
Home, que por su gran capacidad permite
alimentar mds dispositivos y de mayor
tamarfio, como lavadoras y sistemas de
climatizacién. Debajo, inversor Hub, el
cerebro de SolarEdge Home
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aplicacién mySolarEdge, lo que permite a los
propietarios gestionar y realizar un segui-
miento inteligente del uso de la energfa solar
en su hogar, el ahorro energético y la reduc-
cién de emisiones de carbono.

B Maximo ahorro en la factura

de la luz y almacenamiento

fiable con una bateria doméstica
acoplada en CC

Para maximizar el autoconsumo, disponer
de una baterfa doméstica permite a los pro-
pietarios mejorar atin mds la rentabilidad de
la energfa solar. La combinacién del ecosis-
tema SolarEdge Home con una baterfa do-
méstica acoplada en CC proporciona hasta
un 7% mds de energia solar al eliminar la
“penalizacién por triple conversién”, con
dos conversiones de potencia menos que
las alternativas acopladas en CC. Los pro-
pietarios de viviendas podrdn reducir ain
mds sus periodos de amortizacién maximi-
zando las funciones de tiempo de uso me-
diante la energfa almacenada en la bateria, a
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la vez que optimizan el ahorro en la factura
energética exportando energfa en las horas
punta de las tarifas de los servicios publicos.
El software de nueva generaciéon de SolarE-
dge aprovecha los algoritmos avanzados de
gestion de baterias para descargar la energia
amacenada en los picos de consumo de for-
ma auténoma.

La baterfa 400V SolarEdge Home tam-
bién proporciona alta eficiencia y gran ca-
pacidad, lo que permite a los propietarios
alimentar mds dispositivos y de mayor ta-
mafo, como lavadoras y sistemas de climati-
zacién, durante periodos de tiempo mds lar-
gos. Cada baterfa proporciona 9,7 kWh y se
pueden apilar hasta nueve baterfas (tres por
inversor) en un dnico sistema, para obtener
hasta 87,3 kWh de energfa disponible.

También estd disenada para satisfacer la
demanda de los instaladores de una solucién
residencial rdpida y rentable. La gestion ac-
cesible de los cables y la comunicacién ina-
ldmbrica aceleran la instalacién y reducen
los tiempos de puesta en marcha. Ademds,

El software de nueva generacion de SolarEdge
aprovecha los algoritmos avanzados de gestion de
baterias para descargar la energia almacenada en
los picos de consumo de forma auténoma

la baterfa 400V SolarEdge Home ofrece una
eficiencia global del sistema lider en el sec-
tor, generando mds energfa para almacenar
y utilizar en varias aplicaciones. Se integra
perfectamente con todo el ecosistema Sola-
rEdge Home mediante la red Network So-
larEdge Home, ofreciendo una tnica fuente
de garantia, asistencia y formacién, para agi-
lizar la logistica y las operaciones. La baterfa
(10 anos de garantfa) también cumple con
la norma de seguridad avanzada UL9540A,
y tiene caracteristicas innovadoras como Ra-
pid Shutdown, SafeDC™ para la prevencién

de incendios.

H Acerca de SolarEdge

SolarEdge es lider mundial en tecnologia
Smart Energy. Gracias a sus capacidades
de ingenierfa de primera clase y al enfoque
implacable en innovacién, SolarEdge crea
soluciones energéticas inteligentes que im-
pulsan nuestras vidas y el progreso futuro.
SolarEdge desarrollé una solucién de inver-
sor inteligente que cambié la forma en que se
recoge y gestiona la energfa en los sistemas
fotovoltaicos. El inversor optimizado en CC
SolarEdge busca maximizar la generacién
de energfa al tiempo que reduce el coste de
la energfa producida por el sistema fotovol-
taico. SolarEdge, que sigue avanzando en el
campo de la energia inteligente, se dirige a
una amplia gama de segmentos del mercado
energético a través de sus soluciones fotovol-
taicas, de almacenamiento, de carga de vehi-
culos eléctricos, baterias, cadenas cinemati-
cas de vehiculos eléctricos y servicios de red.

Mds informacion:
+www.solaredge.com
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No-Flex, la solucion de Sun
Ballast para paneles grandes

Instaladores, proyectistas y todos los operadores del mundo de la fotovoltaica tienen que
gestionar paneles de dimensiones superiores a los 2 metros. ;Como hacerlo bien? Sun Ballast
tiene la solucion. El mercado de la energia solar evoluciona y la compania italiana se sitiia
un paso por delante para diseriar y realizar productos que responden con prontitud y eficacia

a necesidades técnicas precisas.

l aumento del tamano de los paneles

fotovoltaicos estd arraigando porque

aporta varios beneficios en términos

de eficiencia del equipo: unos moé-
dulos mds grandes producen, de hecho, una
mayor cantidad de energfa. Pero junto con
los grandes beneficios a nivel de eficiencia,
surgen también dificultades relacionadas,
precisamente, con el tamafo de la instala-
cion.

El mayor tamafio de los médulos supone
también una menor resistencia a las cargas
del viento y de la nieve, y esa disminucién de
la resistencia se debe no solo al aumento del
tamano sino también a que los paneles son
mds finos. Era necesaria, por ello, una solu-
cién técnica que favoreciese la expansién de

esta tendencia de mercado y que garantizase,
al mismo tiempo, seguridad y fiabilidad. En
una palabra: No-Flex.

B Sun Ballast investiga y resuelve
La compafia se mantiene constantemente en
contacto con los mds importantes fabrican-
tes de paneles y colabora con ellos para pro-
bar y certificar los anclajes de las estructuras
de soporte con los distintos tipos de médulos
disponibles en el mercado.

Comprobada la necesidad de una nue-
va solucién, el departamento de I+D de Sun
Ballast ha puesto sobre el terreno su expe-
riencia y bagaje técnico para disefiar y pa-
tentar una solucién completamente nueva:
No-Flex.
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No-Flex es la nueva placa de acero que
se coloca y se fija directamente sobre los so-
portes, que llevan un preajuste de rosca M8.
Patentada como solucién para los paneles
de gran tamafio puestos en horizontal (pero
adecuada también para paneles de menor ta-
mafio, cuando asf lo requieran los manuales
de montaje), gracias al afiadido de un sopor-
te de hormigén adicional en el centro de los
paneles, permite fijar los médulos en varios
puntos y aumentar la estabilidad del panel.

M Esta modalidad ofrece miltiples
ventajas:

— Aumenta la resistencia al viento de todo el
equipo fotovoltaico gracias al aumento de la
carga estdtica

— Aumenta la resistencia ante la carga de
nieve

— Evita la flexién central de los paneles

— Respeta los pardmetros de apoyo de los
modulos garantizados por el fabricante

El aumento de la resistencia a las cargas
es fundamental para la buena salud de la
instalacién: el anadido de un tercer soporte
central de hormigén, mds la pletina No-Flex,
a la que después se fija el panel mediante el
uso de mordazas, garantiza una increible re-
sistencia a los esfuerzos que pudieran danar
el panel, tanto desde abajo (el viento), como
por arriba, (la nieve).

El aumento de los puntos de fijacién,
de 4 a 6, mejora la resistencia estructural y
hace que el sistema sea mecdnicamente mds
robusto, tanto en caso de esfuerzos extremos
como para los que se repiten con el paso del
tiempo. El marco abraza estructuralmente el
panel y lo refuerza de manera que no se abra



por causa de las cargas. Una tltima ventaja,
no la menos importante, es que se respetan
plenamente los requisitos establecidos por los
fabricantes de paneles para poder garantizar
su durabilidad, un objetivo que No-Flex ase-
gura gracias a la introduccién de un ndmero
mayor de puntos de fijacién.

M Estandares de calidad
certificados
La oficina Técnica y el departamento de
Investigacién y Desarrollo de Sun Ballast,
como ocurre para cada sistema o acceso-
rio, han certificado la validez de No-Flex
mediante pruebas de laboratorio con dos
tipos distintos de pruebas de carga: carga
distribuida y carga puntual. La finalidad
de esta prueba es estudiar posibles roturas,
problemas de sujecién y de funcionamiento
que puedan apreciarse mediante exdmenes
visuales derivados de la sobrecarga de pesos
aplicados.

Los pesos se han distribuido en todo
el panel, con precisién, en los lados, sobre
puntos localizados, asi como en la pletina.

Los cdlculos efectuados en laboratorio han
demostrado una increible resistencia a la
carga, de hasta 6.000 Pa (Pascales) para el
sistema Connect y hasta 2.400 Pa para el sis-
tema Standard. Las mismas pruebas de car-
ga se han efectuado también en el soporte,
que ha demostrado una resistencia de mds de
100 kg,

M Durabilidad asegurada, con dos
tipos de soporte
Ademds de realizar soluciones duraderas, fa-
ciles y rdpidas, Sun Ballast ofrece asistencia
técnica y proyectual, de modo que duran-
te la instalacién, el cliente no se encuentre
con discrepancias con respecto al proyecto.
“En lo que se refiere a No-Flex, serdn nues-
tros técnicos quienes le aconsejardn el uso a
partir de detallados cdlculos de los tamafios,
hasta elegir el modelo ideal para el sistema”,
explican desde la compaiia italiana.

Para el sistema Connect, No-Flex est4,
de hecho, disponible como una pletina “L”
que se fija en los 3 tipos distintos de lastres
que caracterizan el sistema en si. Para el sis-

Arriba, la insercién de un lastre central y un
soporte de acero aumentan los puntos de fijacion
de 4 a 6, respetando los pardmetros de apoyo
requeridos por los fabricantes y reduciendo a cero
la flexion del panel. A la izquierda, instalacion de
paneles grandes en el sistema Standard, con el
uso de No-Flex. En la pdgina anterior, el No-Flex
con el sistema Connect

tema Standard, No-Flex propone, a su vez,
una pletina recta con 3 ojos que se fija en el
lastre adicional situado en posicién central,
de modo que el panel quede mds firmemente
anclado al sistema.

“No-Flex es el sistema prefecto para
que su instalacion de generacién solar resul-
te resistente y duradera y resista al paso de
los afios, porque es la alternativa adecuada
en términos de solidez, costes y tiempos de
instalacién, con respecto a pesos adicionales
u otros accesorios que se integran en la es-
tructura y no directamente en contacto con
el panel”, explican en Sun Ballast.

Sun Ballast ha integrado también No-
Flex en InSun, el software gratuito de disefo,
para asi poder calcular, de forma automdtica
y auténoma, la resistencia necesaria a las car-
gas del panel, la correcta colocacién y con
ello la garantfa. InSun permite ademds ob-
tener en tiempo real la compatibilidad del
sistema utilizado con el panel elegido.

Mds informacion:
-------- www.sunballast.it/es/no-flex
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Edison Next Spain impulsa
la descarbonizacion y
el autoconsumo

Edison Next, empresa de servicios energéticos y filial del grupo energético Edison, desembarcs
en Esparia con una vision clara: liderar la transicion energética y la descarbonizacion.
Ahora, con la celebracion de su primer aniversario, la compariia destaca los hitos alcanzados
y reafirma su compromiso en promover soluciones energéticas sostenibles, con un enfoque

especial en el autoconsumo.

on el objetivo de seguir liderando
la transicién energética y la des-
carbonizacién en Espafa, respal-
dada por su plan de inversién de
300 millones de euros, estd apostando por
cuatro ejes fundamentales: eficiencia energé-
tica, energfas renovables, economfa circular
y compensacion. Estos ejes abarcan una am-
plia gama de soluciones, desde la implemen-
tacién de tecnologias mds eficientes hasta la
promocién activa de fuentes de energia re-
novable.
Para ello, durante este afio, la compaifa
tiene previsto invertir mds de 30 millones de
euros en proyectos enfocados a impulsar un

futuro mds sostenible. Gracias a estas inver-
siones, Edison Next contintia su apuesta por
tecnologias de generacién y tiene como obje-
tivo anadir 5 GW adicionales de capacidad
instalada de energia verde en Espana.

En esta linea, uno de los pilares funda-
mentales de la estrategia de Edison Next
Spain es el autoconsumo, una solucién clave
para maximizar la eficiencia energética y re-
ducir la dependencia de fuentes no renova-
bles. Sin ir mds lejos, durante este primer afio
en Espaﬁa, el especialista energético halleva-
do a cabo numerosos proyectos de autocon-
sumo que han dejado una huella positiva.
En total, se han implementado 19 proyectos
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de autoconsumo en diversos sectores, lo que
permitié cerrar 2022 con una potencia ins-
talada de 8,15 MW. Y en lo que llevamos de
2023 ya ha instalado 1,9 MW.

En concreto, la compania ha participa-
do en importantes proyectos fotovoltaicos
como los de Pascual, ABN Pipe Systems, la
Universidad de Cérdoba, Iveco, Plastipack e
ICF, entre otros. Destaca el proyecto de Pas-
cual, donde se han instalado mds de 3.000
paneles solares sobre la cubierta de su fibrica
de Barcelona, que suman una potencia de
1.409,59 kWp. Gracias a la puesta en marcha
de este proyecto, se estima una produccién
solar de 1.872 MWh anuales, que permitird




En las imdgenes pueden verse distintos proyectos
de autoconsumo fotovoltaico

el autoconsumo directo de toda esa energia,
el equivale a 598 toneladas de CO; de emi-
siones evitadas a la atmésfera y a 1.914 drbo-
les plantados al afio.

De igual modo, cabe senalar el doble
proyecto de autoconsumo fotovoltaico que
esta llevando a cabo la compaiia en las insta-
laciones de las fibricas de Iveco, ubicadas en
Madrid y Valladolid, que cuentan con una
potencia instalada de mds de 1,3 MWp; ade-
mds de 2.388 y 2.380 médulos de 550 Wp
respectivamente, con una produccién solar
estimada de mds de 1.870 MWh al afo.

Con la ejecucién de estas iniciativas de
autoconsumo fotovoltaico se ha logrado, no
solo reducir sus costes energéticos, sino tam-
bién disminuir significativamente la huella
de carbono. Son claros ejemplos de cémo
el autoconsumo puede brindar beneficios
tanto econémicos como medioambientales,
demostrando el potencial de esta solucién en
la descarbonizacién del tejido empresarial.

M Eficiencia energética para
descarbonizar

Ademds de estos proyectos solares, Edison
Next se ha convertido en un socio estraté-
gico para la descarbonizacién tanto en el
sector publico como en el privado, colabo-
rando con varios ayuntamientos en proyec-
tos de alumbrado publico eficiente, como los
llevados a cabo en Madrid, Lleida, Gijén y
Bilbao.

Asimismo, también ha llevado a cabo
proyectos de Building Management System
(BMS) en colaboracién con diversas enti-
dades publicas como es el caso del Ayun-
tamiento de Lleida, donde Edison Next ha

implantado un sistema de monitorizacién
y control de la climatizacién en varios edi-
ficios municipales, logrando una reduccién
del consumo energético de hasta el 20%.
También ha sido seleccionada por una cor-
poracién sanitaria de primer nivel en Espana
para instalar y poner en marcha un sistema
de gestién de edificaciones (BMS) en un
grupo de hospitales y clinicas en todo el te-
rritorio nacional. Con todos estos proyectos
se demuestra el compromiso de Edison Next
con la eficiencia energética y el uso inteligen-
te de los recursos.

En poco tiempo y con proyectos tan
diversificados que van desde las energfas
renovables y la eficiencia energética hasta el
alumbrado publico, BMS y Smart Buildings,
Edison Next ha seguido avanzando en su
apuesta por la transicién energética y se ha
consolidado como una de las empresas mds
innovadoras y comprometidas con la soste-
nibilidad y el medio ambiente en el merca-
do energético espanol. Su visién de futuro
promete seguir impulsando la transicién
energética en Espafa, y su compromiso con

la descarbonizacién y la transicién hacia un
modelo energético mds sostenible la posicio-
na como un lider en la implementacién de
soluciones energéticas innovadoras y perso-
nalizadas.

Para ello, la empresa cuenta con un plan
estratégico que incluye la instalacion de 200
MW adicionales de capacidad de autocon-
sumo, aprovechando el potencial del biogis,
la cogeneracidn, la trigeneracién y la energia
fotovoltaica. El especialista energético se
estd involucrando también en proyectos de
captura de carbono, biomasa, Smart Grids y
plantas de biogds, abordando asi los desafios
energéticos actuales y construyendo un fu-
turo mds limpio y sostenible. Edison Next
pretende continuar a la vanguardia, propor-
cionando soluciones innovadoras y persona-
lizadas que contribuyen a un mundo mejor y
mis eficiente.

Mds informacion:
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Country Manager de SolarToday Ibérica

“Los fundamentos del autoconsumo siguen inalterados,
continila siendo una inversion altamente rentable”

Cuenta Manuel que la conciencia medioambiental
es “en parte herencia de mi familia”. A sus 46 anos
este ingeniero informatico esta convencido de que
“la tecnologia puede y debe llevarnos a un futuro
mas limpio, sostenible y respetuoso™. Y en eso esta
desde hace mas de 20 aiios.

Luis Merino

Ml SolarToday naci6 en Paises Bajos en 2011. Y desde 2019 esta
en Espaiia. éCémo han sido estos 4-5 afos?

Desde el primer momento el objetivo de SolarToday ha sido
siempre la internacionalizacién. SolarToday Ibérica fue constituida
en 2019 aunque la actividad comenzé a desarrollarse en 2020.
Nuestro debut por todo lo alto fue en la feria de Genera de ese
mismo afio, en febrero, justo un mes antes de la cuarentena por
Covid. Légicamente la pandemia supuso un escollo bastante grande,
pero en ningtin momento perdimos la ilusién y no hemos paramos
de construir Solartoday Ibérica. La evolucién estd siendo mayor de
la esperada, cuadruplicando la facturacién anual afio tras ano.

B Ademas de la central en Alcala de Henares tienen sucursales
en Valencia y en Sevilla, y estan abriendo otras.

Si, esto se debe a nuestro peculiar modelo de negocio. Cada
pais cuenta con la misma estructura. Una central (en este caso
SolarToday Ibérica localizada en Alcald de Henares) y un sistema de

sucursales distribuidas por toda la geografia. Por el momento son
Valencia, Madrid, Sevilla y Portugal, aunque irdn creciendo afio a
afno. Esta estructura es la Ginica compatible con nuestra forma de
entender la distribucién, un trato de proximidad y profesional hacia
nuestro cliente, siempre implicados en sus proyectos y necesidades y
estando alli con él, para lo bueno y para lo malo.

M Y qué tipo de proyectos acometen? éDe qué tamaiio?

Nos dedicamos 100% a la distribucién, no realizamos ninguna
instalacién y no vendemos a cliente final. Nuestros clientes son
desde pequefios instaladores locales hasta grandes cuentas. Gracias
a nuestro sistema de delegaciones locales podemos dar un servicio
rdpido, directo y profesional a diferentes tipos de clientes, desde
la venta de unos pocos paneles sueltos para un residencial hasta el
suministro de contenedores para un proyecto industrial de gran
tamano. También actuamos como proveedores mayoristas desde
nuestra central para grandes cuentas con alcance nacional por medio
de acuerdos de suministro. Gracias a nuestro alto volumen podemos
ser muy competitivos hasta proyectos tnicos de 8/10M Wp.

M :Cuanta potencia fotovoltaica vendieron el afo pasado?
¢Cudles son sus previsiones para este aiio?

En el 2022 logramos superar los 400 MWp de distribucién
en Europa. De los que 50M Wp aproximadamente se entregaron
en la Peninsula. Este afio 2023 nos hemos marcado un reto muy
ambicioso: llegar a los 800 M'Wp. Tenemos gran confianza en




conseguirlo gracias a nuestro rdpido crecimiento
nacional (nuestro objetivo es superar los 100
MWp en Espana) y a la entrada en nuevos
mercados, como Alemania.

M :{Como ve el ritmo del autoconsumo? 1.203
MW en 2021; 2.507 en 2022. ¢Co6mo pinta
20237

Los nimeros del sector en los dos tltimos dos
afos han sido de vértigo. Aunque esperamos que
el 2023 vuelva a ser de récord, si es posible que
el crecimiento sufra una pequena desaceleracién.
Sobre todo se estd viendo en la primera mitad
del afo, donde las instalaciones residenciales
han bajado aproximadamente un 60%. Eso si, la
segunda mitad del afio se espera que volvamos al
crecimiento de los anteriores.

M La inflacion (y el encarecimiento del crédito)
junto a la percepcion de que los precios de la
energia parecen haberse contenido a pesar de
la guerra en Ucrania, éestan ralentizando el
interés por el autoconsumo? écomo lo percibe?
Es cierto que muchos factores se han unido
para frenar el crecimiento en esta primera mitad
del afo, entre ellos, desde luego, se encuentran la
inflacién y el miedo a una recesién global, asi como
el abaratamiento de la energfa, pero no Gnicamente.
La situacién politica en nuestro pais tampoco estd ayudando nada.
Pero en ningtn caso lo describirfamos como una pérdida de interés.
Los fundamentos del autoconsumo fotovoltaico siguen inalterados.
Continua siendo una inversion altamente rentable. Mds bien es la
urgencia por acometer la inversién la que ha ido menguando, ya que el
coste eléctrico ha dejado de ser una seria amenaza para la rentabilidad

La filosofia de SolarToday

e Distribucion de marcas lideres

e Cercania desde el comienzo del proyecto con nuestros clientes
e Formacion constante tanto de nuestros especialistas como
hacia nuestros clientes

e Asesoramiento personalizado y apoyo técnico a nuestros clien-
tes, instaladores, para un resultado perfecto del proyecto final

e Desarrollo continuo de mejoras en servicios y productos
energia horaria excedentaria, sera valorada al precio horario
acordado entre las partes.

Gama indu

————

“Los usuarios ahora tienen menos prisa en
decidirse por wna instalacion y creemos que
50 ¢s bueno para todos”

de las empresas. Los usuarios ahora tienen menos prisa en decidirse
por una instalacién y creemos que eso es bueno para todos.

M {Qué argumentos aportaria para defender que el
autoconsumo solo esta empezando en Espafia y no va a parar
de crecer?

Estamos al comienzo de una completa transformacién energética
en la que la fotovoltaica juega un papel troncal en la generacién. La
llegada de nuevas tecnologias como las baterias para la acumulacién,
la electrificacién del transporte y el soffware distribuido, no
hardn mds que empujar la fotovoltaica por encima de sus actuales
limitaciones. Si todo esto lo unimos a que Espana tiene una
irradiacién anual que es la envidia no solo de turistas, podemos
perfectamente ver un escenario en el que la energia sea uno de los
principales productos de exportacién de nuestro pais.

M (Y qué riesgos podrian poner en peligro esas previsiones?

Creemos que los mayores riesgos en la actualidad son
geopoliticos. Seamos claros, actualmente es China el tnico pais
con la capacidad de produccién suficiente como para mantener el
volumen de suministro necesario para satisfacer la demanda y las
necesidades de crecimiento del sector. Esto es un hecho que no vaa
cambiar a corto ni a medio plazo. Cualquier foco de inestabilidad
econémica o politica afecta mucho al sector, ya lo vimos el ano
pasado con la volatilidad en los precios.

B Mis informacién:
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Enphase Energy y su
microinversor como centro

de la transicion energética

Enphase Energy, proveedor mundial de sistemas solares basados en microimversores y

de baterias, estd presente en la feria especializada Intersolar Europe 2023 en Miinich
(Alemania), dentro de la exhibicion ees Europe, para presentar sus tiltimas novedades de
producto desde los stands B1.140 y BL.139. Entre ellas, el 1Q8, que la compaiiia califica como

« . . ) e . . )4 »
el microinversor mds mtelzgente jamds creado”,

as soluciones de Enphase Energy ba-

sadas en soffware para viviendas par-

ticulares y empresas estdn pensadas

para facilitar la optimizacién de la
generacién de energia solar y su distribucién
de forma asequible, fiable y accesible, con-
tribuyendo al mismo tiempo a la creacién
de un mundo mejor. La clave estd, segtin los
expertos de la compania con sede en Silicon
Valley, en crear un sistema inteligente que
pueda regular todo el sistema energético, au-
mentar el rendimiento energético y el auto-
consumo, asi como optimizar el rendimien-
to econémico. Y en todo ello basa Enphase
Energy su hoja de ruta.

M Elevando los beneficios de los
sistemas de energia doméstica

En la actual transicién energética, Enpha-
se Energy posiciona la energia solar como
la heroina y al inversor inteligente como su
corazén. Precisamente, la compania de tec-
nologfa energética ha lanzado recientemen-
te en Espafia “los potentisimos y esperados
IQ8™ Mlcroinverters, el microinversor mds
inteligente jamds creado”. El cerebro de este
microinversor basado en semiconductores es
el circuito integrado de aplicacién especifica
(ASIC) patentado por Enphase Energy, que
permite al microinversor funcionar en modo
conectado a la red. Los IQ8 tienen una alta
capacidad, estdn listos para la red inteligen-
te y han sido disefiados para adaptarse a la
ultima generacién de médulos fotovoltaicos
de alto rendimiento que se estdn viendo en
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el mercado, asi como con arquitecturas de
células y médulos de energfa fotovoltaica co-
munes. Esto permitird elevar los beneficios
de sistemas de energia doméstica.

Este inversor modular, con capacidad
para conectarse a la red y funcionar sin co-
nexién a ella, es uno de los productos finalis-
tas de este ano en los premios Intersolar. Los
IQ8 Series Microinverters permiten propor-
cionar un suministro eléctrico de emergencia
durante el dia, incluso sin bateria de reserva.
Los microinversores de Enphase se colocan
debajo de los paneles solares y funcionan de
forma independiente para que la energfa siga
fluyendo, aunque un microinversor se deten-
ga. Cuentan asimismo con todas las ventajas
habituales en lo que se refiere a desajuste,
sombreado y pérdidas de posicionamiento,
supervision y desconexion a nivel de médu-
lo. Las seis variantes de los IQ8 son adecua-
das para una amplia gama de tamanos de
médulos con aplicaciones residenciales.

M La produccion de energia mas
alta del sector

Concretamente, en Espafia, los tres nuevos
microinversores  disponibles —-IQ8MC™,
IQ8AC™ e IQ8HC™- ofrecen una poten-
cia de salida mdxima de 330VA, 366VA vy
384VA, y se han disenado para emparejarse
con paneles de hasta 560W CC. Maximizan
la produccién de energia y pueden gestionar
una corriente continua de 14 amperios. “De
entre estos tres modelos destaca el IQ8HC,
el microinversor més fiable, que ofrece la

ER

produccién de energia mds alta del sector y
cuya funcién de apagado rdpido garantiza
los estdndares de seguridad mds estrictos”,
explican desde Enphase. Tiene la certifica-
cién CE y cumple mdltiples legislaciones
siempre y cuando se instalen de acuerdo con
las instrucciones del fabricante. Los Enphase
IQ Microinverters se someten ademds a un
riguroso programa con mds de un millén de
pruebas de energia acumulada.

Para las empresas instaladoras, los nue-
vos Enphase IQ8 Microinverters permiten
ofrecer lo mejor en calidad, fiabilidad y se-
guridad a todos los niveles a sus clientes, los
propietarios de viviendas, para que puedan
hacer frente a las necesidades energéticas del
hogar no solo hoy, sino también a futuro,
acompafando la creciente y rdpida electrifi-
cacién que ha traido, entre otros motivos, la
aparicién del coche eléctrico. Su tecnologia
preparada para el futuro ayuda a conseguir el
mdaximo rendimiento del sistema, con la ca-
pacidad de poder ahorrar més en las facturas
y minimizar la huella de carbono. Enphase
Energy ayuda a captar la luz del sol y trans-
formarla en energfa para el hogar.

“Los IQ8 concentran mds energia en
menos espacio en comparacién con otros sis-
temas de inversores y hacen que estos sean
flexibles y escalables, es decir, un cliente
puede empezar con un sistema con 1Q8 Mi-
croinverters de determinadas dimensiones o
caracteristicas y ampliarlo si asi se requiere
mds adelante”. Respeto al Enphase Energy
System, los IQ8 Series Microinverters se in-



cuentran Alaska Energies, Amara NZero,
BayWa r.e., Bet Solar, Grupo Elektra,
Natec y SunFields. Gracias al trabajo
conjunto de todos los expertos, los
propictarios de vivienda tendrdn
asesoramiento para seleccionar el
sistema de energfa, con el tamafio
adecuado, que mds se adapte a
sus necesidades, explorando a
la vez los distintos incentivos
y financiaciones a los que
pueden acceder para poder
emprender el viaje hacia
el autoconsumo mediante
energfa solar de la mano de
Enphase Energy.

ENPHASE
~\QRNC

Microinversor
1Q8HC, que maximiza
la produccién de energia y
pueden gestionar una CC de 14
amperios. Debajo, equipo de Enphase

Energy en Espania.

tegran con la IQ Battery,

la IQ Gateway y el software
de monitorizacién y andlisis
de la aplicacién Enphase App.
El disefio de los microinver-
sores de Enphase es ligero y
compacto, con conectores
Stdubli MC4 integrados para
facilitar la instalacién, ya de por si 4gil por
ser del tipo plug-and-play y con un senci-
llo cableado de corriente alterna. Ademis,
la nueva tecnologfa de circuitos integrados
permite actualizaciones de firmware mds
rapidas. “Todos los IQ8 Series Microinver-
ters tienen una garantia limitada de 25 afios,
lider en el sector, y un servicio al cliente su-
perior, lo que se traduce en satisfaccién y cre-
cimiento”, apuntan desde la compaifa.

ENPHASE

B Proporcionar energia limpia,

fiable y accesible como objetivo

Enphase Energy trabaja con los principales
distribuidores e instaladores para proporcio-
nar energfa limpia y fiable en Europa, a medi-
da que sigue ampliando su oferta en la regién.
Ya han comenzado los envios de produccién
de los 1Q8 Microinverters. Entre los distri-
buidores de Enphase Energy en Espafia se en- %

Asimismo, para abordar la demanda de
soluciones de gestién de energia solar y resi-
dencial en plena expansién, sobre todo ante
el aumento del coste de la energfa de la red
eléctrica, Enphase Energy colabora con el
fabricante global diversificado Flex en Ru-
mania. Desde alli, la compania ha consegui-
do aumentar su capacidad global y mejorar
plazos de entrega a clientes en toda Europa.
Una estrategia de fabricacién que reporta
una dptima experiencia de cliente. Consi-
guiendo acelerar la transicién hacia un futu-
ro mds electrificado y ampliando el acceso a
la energfa limpia.

“Enphase Energy se ha convertido en el
partner ideal para proporcionar sistemas com-
pletos de energfa, con un producto diferencia-
dor y sencillo de implementar. Esforzdndose
ademds en ayudar al personal en instalacién
y mantenimiento de sus sistemas a través de
iniciativas como Enphase University, su pro-
grama de formacién que facilita a los profesio-
nales de fotovoltaica convertirse en expertos
mediante certificaciones que acrediten sus
conocimientos, experiencia y asociacién con
Enphase Energy”, senala la compafiia.

Enphase Energy estd permitiendo aprove-
char el sol para producir, utilizar, ahorrar y
vender energfa, y controlarlo todo con una app
mévil inteligente. “Seguimos revolucionando
la industria con la tecnologia de microinver-
sores y construyendo soluciones solares todo
en uno”. Enphase Energy ha distribuido unos
63 millones de microinversores y ha instalado

alrededor de 3,3 millones de sistemas
en més de 145 paises.

Mds informacién:

-+ www.enphase.com
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VIl Congreso Eélico Anual

Las empresas lideres
en renovables abordan
sus desafios y aspiraciones

La Asociacién Empresarial Edlica se prepara para su gran evento, que se celebrard en Madrid
el 29 y el 30 de junio. Compaiiias del sector como Naturgy, Vestas, Greenalia o Siemens
Gamesa se encuentran para abordar soluciones a sus retos y tratar los temas de urgente
actualidad, desde la competencia entre los fabricantes europeos y los asidticos, hasta las fechas

limites de permisos o su objetivo de lograr la total aceptacion social,

I VII Congtreso Edlico Anual da

buena cuenta del avance del sec-

tor, en sus 15 afios ha pasado de ser

una reunién a una convencién y se
ha ganado el titulo de cita sefialada para los
implicados en esa forma de energfa renova-
ble. Juan Diego Diaz es el presidente de la
Asociacién Empresarial Eélica (AEE), la or- °
ganizadora, y sostiene que el auge se traduce
en cifras. “Representamos para el Producto
Interior Bruto (PIB) lo que la industria vino,
del aceite y del calzado, que estdn absolutamente reconocidas a nivel
mundial”. En 2021 actividad supuso 3.951 millones de euros, casi
un 0,5% del PIB, segin los datos presentados en el Estudio Macro-
econémico del Impacto del Sector Eélico en Espana, elaborado por
Deloitte. Las tltimas cifras son de agosto de 2022 y han bajado hasta
3.106 millones de euros, lo que serfa un 0,3% del PIB

El congreso se llevard a cabo los dias 29 y 30 de junio en el Hotel
NH Collection Madrid Eurobuilding, y se ha convertido en un esca-
parate para la AEE, que ya ha superado la barrera de los 300 asocia-
dos. Companias como Naturgy, Vestas, Greenalia o Siemens Gamesa
van a aportar sus perspectivas para ofrecer una imagen completa de
la situacién. Las jornadas las inaugurardn el presidente de la AEE
y Teresa Ribera, vicepresidenta cuarta y ministra para la Transicién
Ecolégica y el Reto Demogrifico.

Los temas mds relevantes a tratar serdn la demanda, la electrifica-
cién y la aceptacién social, algo que “nunca habfa estado en entredi-
cho”, como defiende Diaz, pero que tltimamente se enfrenta a algu-
nos grupos opositores. Abordardn el punto de vista técnico, incidirdn
en los temas regulatorios y reflexionardn sobre la situacién respecto
a otros paises.
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Hotel NH Collection Madrid Eurohuildir:. ]
©. dei Padre Damian, 23, 28036 Madrid

Claudia Vila Galan

El proceso para seleccionar las materias
de las ponencias depende de un tribunal que
analiza y evalta cudles tienen mayor valor.
“Siempre hay una mesa de los CEO del sec-
tor, otra de promotores, fabricantes e incluso
una donde participan los partidos politicos.
Imagino estard bastante animada este ano”,

adelanta. Ademds, en esta edicién hay un

aspecto fundamental, dialogar sobre el Plan

Nacional Integrado de Energia y Clima
2021-2030 (PNIEC).

En su afdn por estar a la vanguardia, el afio pasado la AEE or-
ganizé un encuentro especifico de offshore, el I Congreso Eélico
Marino. ;Y por qué diferenciarlos? “Porque es otro animal, es como
la Champions League del mundo renovable. Me refiero a lo que sig-
nifica, desde el punto de vista tecnoldgico, de infraestructuras, logis-
tica portuaria y marina, sistemas de mantenimiento... Es otro punto.
Simplemente, hay que tratarlo en una caja diferente”, cuenta Diaz.

Por eso, a finales de noviembre del 2022, lanzaron este encuentro
en Bilbao. “Fue un éxito. A mi, que llevo 30 afos en el sector, me
recordd a los primeros congresos, en los que se notaba esa ilusién por
lo nuevo”, recuerda, y se anticipa: “Este afio vamos a celebrarlo en
las islas Canarias, pero en este evento de junio estoy seguro de que se
colard también la elica marina, porque es imposible aislarla”.

29y30de junio 2023

Congreso

M Los desafios a los que se enfrenta el sector

El congreso es una oportunidad para que las companias e incluso los
politicos pongan encima de la mesa a qué preocupaciones se enfrenta
el mundo de la energfa edlica, algunas que Juan Diego Diaz adelanta.
El presidente de la AEE observa que el sector atraviesa una situacion
un poco “extrafia’, “hasta esquizofrénica”. Por una parte, porque las



energfas limpias tienen un gran impulso. “Ya no son las energfas alter-
nativas; han pasado a serlo el gas, el carbén, las nucleares”, cuenta, y
anade lo beneficiosos que han sido el apoyo del Gobierno y los objeti-
vos del cambio climdtico. A la vez, tienen un camino largo por delan-
te. “La situacién de la cadena de valor y la de de todos los fabricantes
europeos que trabajan en Espafia es complicada”, lamenta.

Es el resultado de todos los problemas causados por las paraliza-
ciones del coronavirus, las dificultades logisticas, la guerra de Ucrania
que estallé en 2022, la inflacién, el incremento de los costes de ma-
terias primas... “El sector eélico vende grandes cantidades por ade-
lantado. Hay entre tres y cinco anos previos al momento en el cual
instalamos, y eso nos ha llevado pricticamente a todos los fabricantes
a una situacién muy compleja”, reconoce Diaz.

A esas trabas se le suman las fechas limites. “Tuvimos hace unos
meses un problema con el permitting y las Declaraciones de Impacto
Ambiental (DIA). Habia un atasco muy importante tanto en el Go-
bierno central como las Administraciones autonémicas. Eso llevé a
que las concesiones se demoraran practicamente hasta el daltimo dia,
el famoso 25 de enero del afo 2023”, relata Diaz.

Una de las consecuencias es que los clientes temen que su contrato
y sus derechos de acceso y conexién peligren, y advierten que ningtin
fabricante europeo les puede atender por el colapso. El portavoz de la
asociacién admite que “desgraciadamente” es una oportunidad para
que entren fabricantes extranjeros, “fundamentalmente chinos”. El
mercado de Espafa se ve directamente desfavorecido. “Ahora tene-
mos a todos nuestros clientes pidiéndonos ofertas y exigiéndonos el
cumplimiento de los contratos para una fecha limite establecida en
junio de 2025. Y, claro, el atasco de proyectos nos lleva a decir que
no; porque no somos capaces de digerir todo ese volumen en tan poco
tiempo”, asegura.

Por otra parte, se aviva el miedo a tener que desechar la energfa
limpia por carecer de una gestién adecuada. “Estimamos que apro-
ximadamente unos 40 gigavatios (GW) solares han obtenido la DIA
favorable y sabemos que hay aproximadamente unos 12 GW edlicos
pendientes de construccién en este momento. Si sumamos el total, eso
nos lleva a una cantidad en torno a los 52 GW”, enumera. Si la insta-
lacién de renovables se acelera y no hay capacidad de almacenamiento,
se producirdn vertidos y se cumplird la amenaza.

En cambio, la demanda sufre lo contrario, se estanca. El presi-
dente sefala que en mayo de 2023 se ha dado el mismo consumo que
en 2020, cuando los vecinos salian a los balcones a aplaudir, en plena
pandemia. Esto se debe, en parte, al cambio climdtico, que reduce
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el consumo de energfa a medida que hay calentamiento global. “La
demanda no solamente no ha crecido —no ha habido esa electrifi-
cacién, el vehiculo eléctrico no ha entrado con el volumen que se es-
peraba, los proyectos de hidrégeno se toman mucho mds tiempo del
previsto, etcétera, etcétera—, sino que ademds el autoconsumo, que
se ha disparado en los tltimos afios, hace que la demanda aparente sea
mucho mds baja. Todo esto es un céctel complejo y hay que gestio-
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3. 3o

Wuava potencia Instalada
edlica offshore en Europa

narlo”, critica, y afiade que esos dos anos de fecha limite que quedan
son “poco tiempo’.

Con todo, Espafa sigue en su posicién de jugador relevante.
“Aunque en temas estratégicos —y las energfas renovables lo son—
las decisiones se toman Europa, nuestro pais puede expresar su opi-
nién. De hecho, el Gobierno ha sido muy activo y ha liderado algunos
de los cambios importantes en la regién”. Aun asi, hay un capitdn:
China. “El pais asidtico ha instalado el 50% de los aecrogeneradores
de todo el mundo, ha tardado nueve meses en instalar exactamente la
misma potencia eélica que nosotros en los tltimos 40 anos (es decir,
30 GW)”. Diaz considera que esto se debe a que tiene facilidades para
entrar en Europa. “Porque en el continente defendemos esa idea del
mercado libre. Y yo soy un firme defensor del mercado libre, pero
para todos”. En general, percibe un desequilibrio. “No estamos jugan-
do en igualdad de condiciones”, sentencia.

H Lo que esperan las empresas

Los actores implicados en la energfa edlica se van a encontrar para
reflexionar, entre otras cosas, sobre lo que le falta a Espafia y lo que
puede aportar. Agustin Sanchez-Tembleque, director general de Ves-
tas Espana y Portugal, explica que el pais debe ser lider y detalla todos
los ingredientes que ya tiene para alcanzar esa aspiracién: “recursos
fantésticos, tejido industrial y de servicios, talento a todos los nive-
les...”. Pero, para lograrlo, ve vital “optimizar, simplificar y digitalizar
todos estos recursos y coordinar los procesos administrativos entre las
diferentes regiones y el Gobierno central”.

Al portavoz de la empresa dedicada a los aerogeneradores (que
aporta al pais 5,1 GW de potencia eélica) le preocupan los objetivos
del PNIEC. “Habria que instalar 20 GW de energia eélica adicio-
nales hacia 2030. Con el ritmo de los tdltimos afios, de menos de



“Representamos para el Producto Interior Bruto lo
que la industria del vino, del aceite y del calzadb,
que estin absolutamente reconocidas a nivel
mundial”

Juan Diego Diuz, presidente de la Asociacion Empresarial Edlica (AEE)

1 GW anual de media, no lo lograremos: ne-
cesitamos mds que duplicar la capacidad ad-
judicada hasta 2,5 GW anuales. La industria
edlica en Espafia tiene capacidad para absor-
ber este crecimiento, y lo hemos demostrado
en el pasado. Pero necesitamos estabilidad
y el marco regulatorio adecuado, asi como
resolver con claridad la situacién de los per-
misos para poder seguir con el crecimiento
de forma rentable y generar empleo”, cuenta.

La esperanza de alcanzar el horizonte re-
novable existe, y se hizo real el 16 de mayo
de este afio. Un dia histérico. Las fuentes
limpias de parques solares y edlicos de Espa-
fia generaron durante ocho horas més elec-
tricidad que la que el pais (47 millones de
habitantes) demandaba en ese lapso. Beatriz
Mato, directora de Desarrollo Corporativo

y Sostenibilidad y conseje-
ra ejecutiva en Greenalia, lo
recuerda con orgullo: “Nos
encanté a todos cuando lo lef-
mos. Es muy positivo el escu-
charlo, pero de lo que no cabe
duda es que tanto en Espana
como en Galicia, la comuni-
dad en la que nosotros estamos, seguimos
teniendo una alta dependencia energética
de los fésiles”. La cifra oscila entre el 75 y el
80%, menciona Mato, y afiade una compa-
racién: “De nada te sirve que el 25% de tu
alimentacién sea una comida sana y verdura,
si el 75% restante es pura grasa saturada y
colesterol. O sea, eso te va a llevar a mal ca-
mino. Y con la energia nos pasa igual”. Por
eso, cree que todavia no hay suficiente gente

DTBird®, a self-working System for Bi

o esfuerzos centrados en las energfas limpias.

En el encuentro, Greenalia quiere dar un
paso mds alld para que el futuro del planeta
sea prometedor. “Desde nuestra perspectiva
como promotores queremos la tranquilidad
de las autorizaciones que se emiten por parte
de las administraciones, que nos den una se-
guridad juridica clara”, pide. Les preocupa la
cantidad de recursos que estdn en juego por el
proceso de emisién. “Trasladan inseguridad
al inversor y en este caso a los promotores”.

AUTOMATIC & REAL-TIME PROTECTION

and Mortality Mitigation at Wind Turbines:

» +400 Installations in 15 countries
» On&Offshore
» Learn more at www.dtbird.com

WORLDWIDE LEADERS IN BIRD & BAT PROTECTION

Monitoring
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9/ ENERGIAS RENOVABLES

¢La solucién? Coordinacién. Por eso, a la
pregunta de qué trabas encuentran como pro-
ductora independiente, Mato prefiere respon-
der que hay que hablar del conjunto, sin dis-
tinciones. Y, segl’m las previsiones, en eso se
centrard ella en su mesa redonda titulada “El
camino hacia el cumplimiento del PNIEC y
algunos baches”. Junto a compafieros, tocard
asuntos como la revisién del plan, abordard si
es ambicioso y pragmdtico, y debatird sobre el
enfrentamiento entre lo rdpido y lo necesario.

Otro tema candente para exponer en el
VII Congreso Eélico Anual 2023 son los
costes de produccién de aerogeneradores,
que tanto afectan a sus fabricantes, como es
el caso de Siemens Gamesa. Francisco Arzoz,
director de Ventas de Onshore para el Sur de
Europa y Africa, cree que la tendencia no es
al alza. “Hay inflacién, lo que genera también
el incremento de costes en mano de obra, que
se han quedado mucho més altos. Aun asi, en
general, en cuanto a los materiales, yo no dirfa que que que estamos
en una fase muy ascendente”, aclara, y agrega que la evolucién de
los precios empez6 justo cuando se reabrié la actividad después de la
pandemia.

Para encontrarle el lado bueno, Arzoz cuenta que han aprendido a
ser mds conscientes de la volatilidad. Eso les permite planificar. “Nos
ha llevado a que estemos ya trabajando en estructuras relacionales con
la cadena de suministro més a largo plazo, con enfoques que permitan
asegurar estabilidad y contencién en los costes, y eso nos robustece
como industria”. Aunque también tiene su aspecto negativo: “Nues-
tros proveedores y nosotros mismos no nos podemos comprometer
sin una estabilidad o una visibilidad en cuanto a la demanda. Y esa
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“Desde nuestra perspectiva
COMO PrOMOtOres queremos
la tranquilidad de las
AULOTIZACIONES que se
emiten por parte de las
administraciones, que nos den
una seguridad juridica clara”

Beatriz Mato, directora de Desarrollo
Corporativo y Sostenibilidad y consejera
ejecutiva en Greenalia

visibilidad estd asociada al tema de permisos”.

Por todo, al portavoz de Siemens Gamesa le genera curiosidad es-
cuchar en el congreso cudl es la expectativa de evolucién de los precios
de la energfa. “Es un tema muy material, porque va a ser un elemento
clave para el driver de la demanda”. Plantea hablar de si va a haber una
extensién de la fecha limite de junio de 2025. “De lo contrario, van a
perder el punto de conexién”, prosigue.

La otra estrella de la jornada, para él, es la perspectiva burocrética
de los permisos y la planificacién. Concretamente, “cémo trabajan
de forma conjunta los distintos agentes, desde los desarrolladores al
Gobierno central, los Gobiernos autondmicos, incluso los propios
Ayuntamientos”, apuntala. Sobre todo, defiende que hay que apostar
por ser profesionales, “sin urgencias de deadlines, pero si desde esa
visién de sostenibilidad”.

Las bases, para el portavoz de Siemens Gamesa, son buenas. “So-
mos un pais con espacio para desarrollar, lo que es un agente clave
en la transicién energética a nivel europeo”, asevera. “Es relevante,
y no hay tantos sectores en los que Espafna pueda tener este papel
absolutamente preponderante. Creo que hay que hablar de cémo va
a materializarse”.

El panorama internacional afecta directamente en la energia
eélica, como describe Juan Ferrero, director de Desarrollo Negocio
Renovables Iberia de Naturgy. “Nos hallamos en un momento en el
que Europa debe hacer frente a una doble transicién energética: la
relacionada con los objetivos de descarbonizacién y la motivada por
las consecuencias del conflicto bélico en Ucrania”, reflexiona sobre
unas circunstancias en las que las energfas renovables son “decisivas”.

La eléctrica, que cuenta con cerca de 2 GW de potencia edlica
situada en Espafia, participa en el congreso para poner en comun las
preocupaciones que conciernen a los operadores y a las administracio-
nes. “Nuestro fin es empujar al unisono, desde nuestras respectivas
dreas de responsabilidad, para que Espana pueda cumplir con los ob-
jetivos de renovables que nos hemos fijado”, asevera Ferrero.

Desde la perspectiva social, el responsable de Desarrollo Renova-
bles en Naturgy insiste en poner en valor “la aportacién que la energfa
edlica hace al territorio, para que sea aceptada también como un mo-
tor de desarrollo econémico”. “La transicién energética es un camino
que debemos recorrer todos juntos, sector publico, privado y socie-
dad, si queremos alcanzar lo previsto en el marco de una economia
sostenible”, insiste Ferrero. l
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